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今日聊城

家园·房产

喜旺“四环保鲜法”领“鲜”肉食市场
喜旺产品篇———

喜旺食品自上市以来，以国
际连锁直营模式在同行业内率先
提出，凭借干净、卫生、营养、健康
的口碑，在各地设立1000多家专
卖连锁店，喜旺如何把好产品保

“鲜”关？
随着人们生活水平的不断提

高，营养健康的低温肉食品正成
为都市人们的选择，喜旺食品全
部是低温肉制品。喜旺食品安全
健康及新鲜卫生是由公司严格的
原料控制、国际标准的生产、高科
技检测、现代高效物流配送加上
国际连锁销售一整套达到国际先
进水平的管理体系作保障的。然
而，并不是说，食品刚出锅在多短
的时间内运送至销售点，这样的
产品就是最新鲜的。低温肉食品
安全新鲜需要层层把关。

在原料方面，喜旺全部采用
冷却排酸肉，相对于生鲜肉和冷
冻肉而言，冷却肉较好地保持了
肉的品质、风味和营养价值，原料
进厂要进行严格检测，必须达到
出口肉品标准。为此，喜旺食品建
立无公害养殖基地，从“源头”养
猪环节开始就狠抓品质，达到国
家储备肉品标准。所以说，喜旺的

原料“鲜”。
在生产加工环节，喜旺拥有

达到国际先进水平的全封闭式恒
温生产流水线，公司于2001年起
全面通过国际 I SO 9 0 0 1及国际
HACCP等质量体系认证，按照国
际标准组织生产，进出车间的空
气都要进行中效过滤和高效过
滤，员工进出车间都要进行洗浴、
风淋、消毒等环节，腌制、滚揉、灌

制、蒸煮、杀菌，每一道生产工序
更是有专人进行把关，车间二十
几道品控检测关，保障出厂产品
100%合格。食品检测中心对生产
全过程进行质量监控，每批产品
都进行检测，确保生产加工环节
产品“鲜”。

运输环节上，喜旺公司拥有
现代高效的物流配送体系，引进
大型无菌保鲜冷藏车，车辆进行

定时消毒杀菌，运输时，产品一直
处于低温环境中，运输过程“鲜”。

进入销售店，喜旺所有产品
均在冷藏保鲜柜中销售，营业服
务所用的器具都要定时进行消
毒，喜旺在全国同行业中率先提
出国际连锁直营的经营模式，不
允许加盟，实实在在为消费者着
想，保证了产品销售“鲜”。

在美国奥罗拉信息调查公司

对山东省肉食品市场的调查中，
喜旺的顾客满意度全省排名第
一，在青岛地区“3·15消费者最
信赖品牌”的调查中，喜旺与诺
基亚等国际品牌被评为青岛市民
最信赖的十大品牌，也是唯一上
榜的肉制品品牌。喜旺食品运用
国际标准的管理体系，多年来领

“鲜”肉食市场，更赢得了消费者
的信赖。

热烈祝贺喜旺集团入驻聊城！

优势教育资源落地生根，特色商住新模式

现现代代化化蝶蝶变变的的北北部部置置业业新新片片区区
随着聊城总体城市发展战略“东扩、南展、北延”不断深化与发展，现如今，北部片区正在呈现现代化蝶变，

优势教育资源的落地，独有的商贸物流集散地以及特有的商住新模式将北部片区逐渐打造成特色显著、位置
优越的置业优选片区。

本报记者 张超

4月1日，聊城三中已与城
北亚太农都项目签订建设小
学、初中部意向协议，将在亚太
农都项目创业路东段、周公路
以北建设聊城三中附属小学、
初中。据初步规划，新建校区总
占地7 . 86万平米，总建筑面积
5 . 12万平米，其中小学、初中各
规划有36个班，另规划有餐厅、
操场、宿舍、篮球场、排球场、乒
乓球场等配套设施。

对于整个项目来说，尽管
各色沿街商铺可满足居民日常
生活所需，但严重缺乏教育资
源，仅西侧分布有一所聊城七
中分校博雅中学。目前，城北片
区除阿尔卡迪亚社区规划有幼
儿园、小学外，其他基础优质教
育资源略显匮乏。

同时，伴随时下学区房渐
升温趋势，子女上学成为不少
市民购房置业优先考虑因素之

一。聊城三中小学、初中部建
设，可完善项目教育配套，让孩
子在家附近即可实现从小学到
初中的一站式教育，免去家长
接送的奔波之苦，同时也为孩
子提供优质的学习环境。优质
学校的入驻也将彻底打破目前
聊城教育资源分布格局，填补
新区基础教育无名校的遗憾，
满足周边社区居民子女教育需
求。

优势教育资源

实现落地

2013年下半年以来，聊城市
区北部片区专业商业物业集中
入市，推出大量投资型商铺，面
向专业市场商户及聊城投资客
户，营造起北部“大物流”市场。
现阶段，北部片区几大商业物业
市场去化情况良好，投资型商业
物业市场供需两旺。

2014年元旦，针对专业农
机、农资大市场，某北区项目一
期1100余套商铺开盘热销，当日

商铺去化800余套，无论从推盘
规模还是去化速度上都史无前
例。其中，除部分投资者外，绝大
多数为聊城市区及各县市农机
实力商家。而开盘后连续数日
内，仍有不少意向置业者来购买
商铺，其中，不乏续购商铺追加
投资的。

据了解，聊城北部片区定位
为商贸物流区，在2013年建设初
见成效，各专业市场纷纷落户，

专业集群优惠凸显，且商铺价格
相对市区较低，投资门槛较低。
随着阿尔卡地亚小区成熟问世，
以此为基点辐射周边，西南、东
北等大体量楼盘也相继问世，整
个北区投资置业潜力持续升温。
同时，香江批发市场、长途汽车
总站，已投用的大型物流交易中
心等完善配套，使北区城建布局
更加缜密细致，也成为更多开发
商来此投资置业的温床。

北区营造

大物流集散地

北部片区因有长途汽车站
和高速入口，被赋予了商贸、物
流的使命，而正因这个标签，城
北居住价值被大大减弱，一直被
购房者忽略。从根本上来看，发
展商贸、物流，与发展房地产业
并非水火不容，如果处理得好，
两者相得益彰，既为片区居民提
供生活便利，也为发展房地产业
提供广阔居住需求。

不可否认，城北城市化程度
相对较弱，城中村占据了相当比
重，但也必须承认它在这种缺陷
下所激发出的成片开发潜力。大
片城中村改造适合成片开发，形
成大的楼盘项目，百万平方的阿
尔卡迪亚大社区就是最有力、最
鲜活的证明。

同时，由商铺延伸配建的特
色金融能源服务区、金融超市等

项目也开始落地北区，众多利好
政策和配件设施的开工投用，吸
引城区，乃至省外不少商家青
睐。

而多家纯商业地产的集中
面市，打破了聊城商铺市场现有
格局，商铺市场变成多个相近项
目的资源整合，为投资者提供更
多选择机会，而北区成为突起的
义军，大放异彩。

商业、居住

相得益彰

由于商铺的面积比住宅要
大，潜在价值空间更多，尽管总
价更高，但成功吸引了不少置
业者对商铺的预判，因此不少
配建商铺的项目销售业绩提升
明显，而这一趋势从去年城区
多盘火爆的入市场景一直持续
到现在。高端社区相对更为成
熟的居住条件、颇具商业价值
的商铺商业价值也随之升温，
成为不少投资者的首选。

据了解，自2013年岁末至4

月上旬，聊城各大地产项目推
盘活动明显减少，随着意向购
房者置业热情的减弱，聊城楼
市进入一个休整期。而聊城商
铺市场却出现持续旺销之势，
各个板块的商业地产、社区商
铺呈现出集中出货的趋势，不
断有新的商铺房源面市。北部
物流城、亚太农都等三个项目
几乎同时上市争夺投资客户，
认筹加推、促销、优惠、暖场活
动频频，掀起特色商业项目抢
购热潮。

记者观察

“大物流”背景下的

置业选择
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