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环境恶化催热沿海置业

在2014年齐鲁春季房展会
上，记者针对沿海置业进行了调
查统计，在220个有效样本中，有
82%的购房者对异地置业产生兴
趣，其中烟台、威海、日照、青
岛和海南等沿海城市更是成为了
不少购房者异地置业的首选。53

岁的严女士告诉记者，她产生沿
海置业的想法，主要源于城市污
染的日益严重：“家里的老人有
支气管炎，城市的空气不好，会
成天咳嗽，住在沿海空气质量好
的地方，会让呼吸道的疾病改善
一点。”

另外，城市热岛效应也是催
生购房者沿海置业的一大原因。
每年夏天，山东省内胶东半岛的
气温总会比济南等内陆城市低
2℃—3℃，炎热的气候也让不少
内陆市民沿海寻凉。“夏天海边有
海风吹拂，本身温度又比济南低
点，所以感觉不那么热，在沿海过
夏天确实要舒服得多。”严女士
说，她打算在夏天来临之前在沿
海购置一套公寓，今年夏天带着
老人到海边度假休养。

烟台、威海、日照

成沿海置业首选

在此次调查中，记者发现烟
台、威海、日照今年成为了不少市

民沿海置业的首选。而青岛则因
为较高的房价，让不少市民望而
却步。业内人士刘先生告诉记者：

“青岛的房价较高，而且还限购，
能适合购房者投资的公寓产品并
不多。而随着大型房企入驻烟台、
威海等城市，提升了城市整体的
住宅水平，引得大批有购买力的
购房者跟随品牌房企异地置业。
2013年位于烟台的龙湖·葡醍海
湾和碧桂园十里金滩大卖，就是
因为他们的产品挑动了沿海置业
人群的神经与需求。”

已经在烟台龙口购置了一套
海景房的程女士告诉记者，她
2011年购置的海景房，仅花了18

万元，就得到了一套复式的180

平米的房子，如今这套房子已经
涨到了30万元。“当时我花了20

万元装修，现在五一、十一、暑
假都过去度假。既为我们的资产
保了值，又能享受一种休闲的生
活方式。”据了解，现在部分位
于沿海城市周边的海景房仍然处
于价格低洼地，也引来了不少购
房者的关注。

沿海置业

为全新生活方式代言

另外，在采访中，也有部分购
房者表示沿海置业主要是为了体
验一种全新的生活方式。市民李
先生已经退休2年，孩子在上海工
作，他去年已经在威海购置了一
套住房，今年还打算跟随齐鲁晚
报海南置业会到海南购置一套房
屋。“城市的环境确实不好，人又
多车又乱，孩子又不在家里，干嘛

还要住在城里？”李先生说，他打
算今年就过上半年半岛，半年海
岛的生活，“在海南买了房后，我
们打算没什么事情就不回济南
了，今年过年都打算在海南过
了。”李先生说。

记者统计发现，在有意向沿
海置业人群中，多数购房者都考
虑到投资和度假、养生的双重需
求，不少中老年购房者确实开始
考虑冬天到海南，夏天到山东沿
海的全新生活方式。

(楼市记者 韦超婷)

82%的购房者对异地置业感兴趣

沿沿海海置置业业热热潮潮来来袭袭

放心：

跟着晚报去海南买房

“跟着晚报来买房我们放
心。”现场交付定金的刘雪君女士
对记者说：“还有四年就退休了，
一直有想来海南买房的想法，但
是外地买房受骗、产生纠纷的新
闻也看了不少，也比较担心自己
买房会上当受骗。”现场达成成交
的刘雪君笑着告诉记者，这次跟
着晚报组织的活动不仅放心，而
且出行、住宿、吃饭完全不用自己
操心。

随着北方雾霾问题的日益严
重，像刘雪君这样具有海南购房
意向却又存在异地置业顾虑的购
房者并不在少数，据了解，此次由
齐鲁晚报海南置业会组织的海南
看房活动，自三月下旬推出以来，
累计超过1000名全省各地市购房
者进行电话咨询，报名参与海南
置业会的购房者达600余人，不少
购房者都表示，看中齐鲁晚报平
台的公信力和影响力。

惊喜：

环境、项目都出乎意料

从济南到三亚，再到五指山
重汽·蝶泉湾项目，一路走来，购
房者们心中也在暗暗对比，对比
各地的环境、房价、楼盘……从济
南的灰蒙蒙的雾霾天到海南的蓝
天白云，仿佛心中的雾霾也顿时
消散，心情随着飞机地落地而敞
亮开来。而从三亚到五指山，气温

更加适宜，空气更加清新，海边的
潮湿感顿时无影无踪。“没想到这
边的空气这么好。”看房时，刚刚
在莱钢退休的郭玉庆告诉记者，
39年的一线工作让自己落了一身
病痛，“这次我不仅能全程跟着看
房，还一起爬了五指山，负氧离子
的作用还是挺明显的，要是在济

南走这么久早就吸上氧了。”
同样对环境和重汽·蝶泉湾

非常满意的刘福彬，此次带着女
儿一起来的，原本计划先过来“踩
踩点”，再回去和妻子商量的他，
现场第一个签订的购买协议。他
告诉记者：“我很满意这边的环
境，正好适合具有哮喘病的妻子

来这边休养，重汽·蝶泉湾的规划
挺用心，满园的热带果树、配套泳
池等，也增加不少居住的情趣。”

火爆：

购买、报名热情高涨

重汽·蝶泉湾的项目负责人
陈箫羽告诉记者，此次看房团现
场成交率已达七成，预计后续还
将增加，如此之高的成交率，虽有
点出乎意料但是也在情理之中。
陈箫羽表示，去年开始海南将不
再审批出让住宅土地，这让蝶泉
湾的养老、度假产品显得更加稀
缺，而在项目建设上，多达167种
的户型可选、大面积阳台赠送、贴
心的物业管家服务等不仅在五指
山，甚至是在整个海南也是首屈
一指的。另外，作为山东人在海南
的家，蝶泉湾的业主大都是山东
老乡，家乡人的在海南的亲情凝
聚力，也是众多山东业主下定决
心的重要因素。

据齐鲁晚报海南置业会工作
人员介绍，第二批海南购房团已
定于5月9日出发，席位所剩无几，
报名者需从速办理相关手续。

报名电话：0531—85196595
(楼市记者 田晓涛)
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随着天气逐渐变热，咨询沿海
置业的购房者也越来越多。记者调
查统计发现，沿海置业的客群主要
以投资者为主，而且烟台、威海、
日照的购房者占据了沿海置业总数
的70%。

某沿海楼盘在展会上打出“全款13万”的巨幅广告 （刘校静/摄）

4月18日，齐鲁晚报海南置业会首批海南看房团成功起航，为期四天的海南五指山重汽·蝶泉湾项目的看房活动，得到了众多多读者的广泛关注和
支持，共计十一组二十余名省城购房者组成的首批看房者参与了此次活动，现场成交累计达七套，不少未订的购房者也也表示出了强烈的购买意向。

购房者在重汽蝶泉湾快乐成交
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