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财金专刊

母母亲亲节节，，给给她她一一份份爱爱的的保保障障
节日临近，保险公司打出亲情牌

兴兴业业银银行行简简捷捷贷贷，，解解您您资资金金之之渴渴

“兴业通—简捷贷”助力客

户把握商机

王先生在渤海国际开了
一间服装批发店，随着季节换
季，服装销售进入旺季，需要
大量备货，但流动资金缺口较
大。面临一瞬即逝的商机，王
先生非常着急。此时，兴业银
行客户经理向他介绍了“兴业
通-简捷贷”，让他喜上眉梢。

“我没想到不用担保也能
从兴业银行贷到款！”王先生
高兴地说。由于王先生此前安
装了兴业银行的POS机，业务
结算基本通过兴业银行办理，
银行客户经理了解到他一直
有较为稳定的货物销售资金
结算后，主动向他推荐了“兴
业通-简捷贷”产品。

“根据我在兴业的结算流
水量，我不需要用房产抵押，
也不必找朋友担保就给我授

信50万元，我可以根据自己的
资 金 需 要 随 时 支 取 、随 时 归
还，而且提交申请材料后，仅
用 3天时间就审批通过了，真
是太方便，太高兴了！”王先生
说，这笔贷款一下子解决了他
的资金难题，备足了货源，今
年的营业收入值得期许！

无需担保，看结算流水即可

兴业银行相关人士表示，
小微企业主、个体工商户在经
营过程中遭遇的融资难问题，
主要瓶颈在于小微企业规模
偏小，而且存在抵押物不足或
者缺少抵押物的情况，导致银
行 不 敢 轻 易 放 贷 。而“ 兴 业
通—简捷贷”业务就是打破了

“贷款要抵押”这一规则，而以
小微企业的有效结算账户银
行业务结算量、结算存款沉淀
量作为主要考量指标，快速给

予申请人核定授信额度，然后
由借款人根据经营的需要从
网上银行、手机银行等自助渠
道自主放款、还款。

该相关人士说，只要客户
的经营实体成立并正常经营1
年以上(含)，或有证据表明其
从事同一行业年限在3年及以
上，能够提供兴业银行认可的
有效结算账户3个月以上的银
行结算流水，一般就可向兴业
银行申请“兴业通-简捷贷”自
助额度。

该相关人士还表示，为了
让更多的小微企业主、个体工
商户能实实在在地感受到“兴
业 通 — 简 捷 贷 ”的 便 利 与 优
惠，当前兴业银行正大力推广
此项产品，活动期间，客户可
申请到更优惠的贷款利率、还
可享受“兴业通”PO S机具安
装优先、刷卡费率减免等优惠
措施。 (通讯员 苏鑫 )

开展廉政警示教育
助力群众路线教育

为深入开展以为民、务
实、清廉为主的群众教育实
践活动，提高广大党员干部
遵守党章、执行廉政准则的
主动性，增强反腐倡廉和拒
腐防变的自觉性，中国银行
滨州分行于近日组织中层以
上领导干部共40余人赴博兴
县检察院警示教育基地集中
开展廉政警示教育活动。

本次活动作为滨州中行
党的群众路线教育实践活动

的重要内容之一，以反面典
型为镜，引以为戒，汲取教
训，将为民务实清廉落实到
具体工作中去，落实到日常
行为中去。滨州中行将继续
通过举一反三，查摆问题，切
实增强党员干部忧患意识、
责任意识、遵纪守法意识，严
格按章办事，做到警钟长鸣，
把党的群众路线教育实践活
动引向深入。(通讯员 刘贵
翔 张杰)

工商银行滨城支行
财智账户卡发卡量创佳绩

工商银行滨城支行在旺
季服务活动中通过推行财智
账户卡，大大减轻了柜面打
印回单、查询余额明细的压
力，方便客户办理各项业务，
提高了工作效率和服务质
量。一季度共办理财智账户
卡125张。

工作人员通过现场讲解
演示、非现场电话通知的方

式，及时与单位负责人沟通
联系，介绍财智账户卡的诸
多优点，并详细告知其所需
携带的资料，方便其一次性
快捷办理。

全员办理，加快发卡速
度。所有员工熟知财智账户
卡的办理流程，每人打印好
办卡资料，提高客户填表效
率和发卡速度。 (张玉倩)

英大人寿7小时
完成快速理赔

4月17日早上8点理赔资
料齐全上报总公司，4月17日
下午3点系统批复同意赔付
保险金12 . 7万元，理赔时间
仅7个小时，快速的保险理赔
赢得了客户的尊重。

2012年无棣客户韩某在
英大人寿投保了一款终身寿
险产品，2014年2月客户不幸
因肝癌身故。4月14日客户向
公司报案，4月17日早上8点
所有理赔资料齐全后上报总
公司，短短四天，从客户上报
资料，到公司理赔人员调查，
中间还由于被保险人的家属

都在济南，英大人寿同时委
托山东分公司在济南协助调
查，再到总公司审批同意赔
付，整个理赔流程公司完全
按照总公司的要求完成。4月
17日下午3点系统批复同意
赔付保险金12 . 7万元，理赔
时间只有7个小时。

客户的家属收到理赔款
后感激不已，并将一面印有

“疾病无情、英大有爱、国网
保障、情系客户”的锦旗送到
公司，以此表达对公司快速
理赔、热情服务的感谢。
(通讯员 王笃峰 满玉欣)

宝宝马马77系系对对比比试试驾驾会会圆圆满满收收官官
5月2日，由滨州宝通举办

的宝马7系对比试驾会如约而
至。BMW 7系与同等品牌同台
竞技，7系以完美绝伦的出色表
现赢得了与同级别豪华轿车风
驰电掣的对比试驾，同时更最
大程度的满足了每一位驾驭者
对理想座驾的终极追求。

活动当天，由宝马产品精
英——— 7系专属销售顾问张宁
先生为到场的嘉宾讲解并演示
了宝马7系的十大亮点和独宝
马独有的技术创新。让在场的
每一位嘉宾对BMW有了更深
的了解。

在BMW专业内训师的专
业演练下，到场嘉宾们亲眼目
睹、亲身体验和鉴证了BMW 7
系所拥有的不凡实力和王者气
概。嘉宾们通过培训师的指点
均亲自上阵，对BMW7系和同
等品牌顶级车型的超凡性能进
行了充分的试驾体验和比对评
测。一番亲身体验后，到场嘉宾
皆对全新BMW 7系更胜一筹
的杰出表现显露出由衷的认同

和赞许。
“当你亲身体验了这样一场

专业、公正又极具深度的对比试
驾，你很难不去推崇宝马。”出席
当天活动的一位嘉宾和工作人
员这样聊起来。“我现在还在为
这次对比试驾而回味深长，不错
不错，宝马7确实厉害”。毫无例
外的，新7引领前瞻的车辆技术

所带来的非凡绝伦的控制感和
奢华典范更得人心。

据了解，滨州宝通汽车销售
服务有限公司是德国宝马汽车
集团和华晨宝马汽车有限公司
在山东省滨州市的唯一授权经
销商，为广大客户提供BMW全
线产品的汽车销售、原厂配件、
售后服务、信息反馈等服务。

本周日就是母亲节了，不少商家早在一周前就开始了母亲节的商业运作，花店、商场
都弥漫着浓浓的爱意。这个西方的舶来品，也成为中国人最为看重的节日。在这一天，向自
己的母亲表达爱意，已经变得十分寻常。然而，除了物质上的给予，或许还有必要给辛劳的
她一份保险的保障。近期，也有保险公司推出了母亲节的保险专区，进行亲情营销。

近年来，保险的分类越来越细，婴儿、女性、老人，根据年龄阶段和性别的划分逐渐为
人们选择保险提供了参考。

中年母亲：重大疾病险不可少

进入中年，女性的身体各方
面都在发生变化。随着生活环境
的恶化、工作压力的增加，健康问
题也容易在这个阶段提前出现。

“现在妈妈 5 2岁了，平时在外工
作，我回家的机会也不多，但是今
年春节回家的时候，突然发现她
的头发白了不少，平时生病也都
瞒着，所以，这个母亲节除了给她
买点礼物，还应该考虑给她买份

保险。”常年在外工作的小赵说。
在咨询了几家保险公司后，工

作人员都一致向他推荐了重大疾病
险。据了解，中年女性已经成为患重
大疾病的主要群体，癌症、脑出血等
发病率较高，而重大疾病的花费也
较高，一旦罹患疾病可能搭上十几
年甚至几十年的积蓄。所以，一份重
大疾病保险对于保障中年女性的
健康显得十分必要。

老年母亲：意外保险保平安

上岁数的老人，体弱多病，也
需要一份健康险来度过各种疾病
难关。但是，给年龄较大的老人买

保险，总会碰到各种问题，产品可
选择余地小，而且还会产生保费
倒挂的问题。但是，随着网上消费
类保险的普及，给老人买保险就
方便多了，记者从某保险公司的
网站了解到，一份能保障老人癌
症的保险每月缴纳一百多元，就
能得到高额的保障。

由于老人行动不再敏捷，反应
也有些迟缓，在马路等地方最容易
发生意外和危险，针对近来关于老
人跌倒“扶不扶”的问题，也引发了
社会对老年人意外发生的关注，所
以子女还可购置一份意外保险，来
保证老人的安全问题。

融资难一直是制约小微企业发展的瓶颈。兴业银行长期致力于扶持成长
型经营业主事业成长，为进一步做好小微金融服务，该行主动对原有产品进
行升级，针对小微企业主、个体工商户推出了“兴业通—简捷贷”。该业务产品
具有信用免担保、自助循环、审批快捷等优点，深受小微企业主、个体工商户
的欢迎。

记者 李婷婷
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