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首届中国采购经理人峰会，华为等携40亿大单寻供应商

网网上上采采购购，，11000000万万供供应应商商等等你你挑挑

本届峰会上，神华神
东、大雁集团和三力拉链
等一批知名企业采购负
责人现场分享了使用阿
里巴巴 1 6 8 8采购平台的
成功案例。

神华神东有关负责
人王建功介绍说，神华神

东之前由于采购品类众
多，无法对所有产品做到
专业选品，并及时掌控采
购产品的市场价格，造成
采购价格虚高和人力成
本 增 加 。后 来 ，通 过 在
1 6 8 8采购平台发布询价
单及招标信息，有1 5 0万

会员企业参与报价使得
采购产品的市场价格更
为合理，减少时间成本
60%，降低综合成本26%。
“在1 6 8 8采购平台上，减
少了很多人为因素干扰，
相对来说更公开、公平、
公正、阳光、高效。”

京东22日登纳斯达克

IPO定价16-18美元

周小川暗示

央行不会全面降准

本报讯 正在北京举行的清华
五道口全球金融论坛上，针对央行
全年下调存款准备金的传闻，央行
行长周小川表示，央行一直在流动
性方面进行微调，目前国务院强调
宏观调控要有定力，不会采取大规
模的刺激。 综合

本报讯 美国当地时间5月9
日，京东向美国证券交易委员会提
交更新后的招股书，预计IPO定价
将在16美元至18美元，将于美国当
地时间5月22日在纳斯达克挂牌上
市。按最高定价18美元计，此次IPO
募集资金总额最高可达19 . 4亿美
元。若成功IPO，京东估值将升至
240多亿美元。 据东方早报

王王群群：：一一个个““听听不不懂懂领领导导话话””的的CCEEOO

本报记者 王赟

4月23日，原定出席中国啤
酒行业会议的华润雪花啤酒总
经理王群没有到场，因华润新董
事长傅育宁接替宋林于香港走
马上任。

尽管会上发布：根据华润创
业2013年报，期内华润雪花销量
达到1172万吨，雪花单品牌销量
达到1062万吨，但华润雪花没有
高调的品牌活动，没有铺天盖地

的媒体报道。与之相应的有关数
据显示，2013年酿酒行业中，啤酒
行业是唯一实现单位产品利润
增长的行业。

“一个还没有来得及被我换
掉的，最听不懂我的话的经理，
领导着一个不为所有人看好的
企业，居然取得了让所有同行吃
惊的业绩，他就是王群。”说这话
的人叫黄铁鹰，他曾担任华润创
业总经理，他给北大光华管理学
院MBA学生讲课时回答“如何才
能成为一个CEO”的问题时，拿
王群为例。

王群被这样描述过，“他关注
细节，有时近乎迂腐；有时所有人
好像都明白的事，就他一个人还不
明白，睁着眼睛问傻问题。”解读王

群，要从20年前说起———
1993年7月，青岛啤酒在香港上

市，时任华润集团董事长宁高宁读
了青啤招股书，发现这是一个不错
的生意。1994年，华润收购雪花啤酒
厂成立华润啤酒(中国)有限公司。

1996年，华润创业收购大连
渤海啤酒厂并改为大连华润啤
酒有限公司，王群一年多后被任
命为总经理，上任后首先面临外
方股东质疑：这个人从来没干过
啤酒这行，也没有MBA学历能干
好吗？王群带领的这家啤酒厂成
为华润十几个啤酒厂中投资回
报率最高的，王群也不断升迁，
成为华润雪花啤酒的总经理。

“身圆心方，自有分寸”是笔者
对于王群的印象。2009年4月，华润

雪花啤酒在山东新建第一家啤酒
厂，王群飞至烟台参加奠基仪式。
王群外表圆圆的、胖胖的，与笔者
交流啤酒话题表达很轻松，当时王
群一句话令笔者印象深刻，“一个
好的啤酒品牌，不让山东人认可，
那绝对不可能称得上好品牌。”

王群毕业于中国人民大学，
拿的是金融学学士学位。王群爱
书爱酒，喜欢历史和民俗，每收
购一家啤酒企业或者在当地建
厂时，王群都会去当地考察，尽
量了解这个区域的风土人情。

回到文初，黄铁鹰的回忆更有
助于了解王群，“1995年我在同华润
啤酒公司的高层管理人员开年度
预算会时，讨论到啤酒战略，我滔
滔不绝讲了1个半小时，满心期望

能引起热烈反应，没想到与会者沉
默不语。我点名让其中一位发言，
他说：‘您这些观点我们都同意。可
我们现在最困惑的是不知道应以
抢占市场占有率为主，还是以提高
利润率为主？’我一下子泄了气，为
什么能听懂我话的下属如此之少？
我开始给下属分类，一类是能听懂
我的话，委以重任；另一类，听不懂
我的话，没有悟性要被替换。王群
的表现让我意外，那些能听懂我的
话的人，并不一定都有出色表现。
于是我终于明白：别人听不懂我的
话，首先是因为我没有听明白他们
的话。下属听不懂CEO的话，相对
事小；CEO听不懂下属的问题，事
关重大，因为公司的产品和服务是
靠下属的手和脑来完成的。”

海翔药业少东家

4年败掉40年家业

本报讯 海翔药业近日不断出
炉的公告显示，原大股东、董事长罗
煜竑将手中股权作价3 . 8亿元悉数
出让给同乡王云富，而王云富则在
接手控权的次日，火速推出19亿元
的定增方案。

据悉，海翔药业系罗煜竑之父
罗邦鹏所创。将一个乡镇日化工厂
打造成上市公司，罗邦鹏耗费了40
年，而罗煜竑上任至今还不到4年。
微博传言称，罗煜竑在澳门赌输5亿
以至于贱卖资产。 据北京青年报

财经人物志 主笔王赟

近日，2014首届中国采购经理人峰会暨阿里巴巴1688百亿采购中国行(温州)在温州大象城国际商贸中心
盛大开启，这个峰会吸引了近五百名国内外采购业界精英和上百家带着巨额采购单的国内外知名企业，在互
联网浪潮之下，采购业开始发生变革，迎来电商化时代。

本报记者 刘红杰

据介绍，“百亿采购中国行”是阿
里巴巴1688平台携采购商到全国各产
业带现场采购，由采购商开出采购清
单并设展台，供应商参展的创新型逆
向展会。同时，由产业带当地政府确保
参展供应商资质，给予经济政策倾斜，
最大程度保障采购商和供应商利益。

业内人士指出，阿里巴巴此举是
国内采购业务O2O模式的首次实践，
以线上线下联动的方式，让采购商和
供应商共同在现场参与阿里巴巴平台
的“名企采购”、“政府采购”和“企业集
采”三大采购模式。

峰会上，华为、联想、中铁集团和
百安居等80家国内外知名企业以及浙
江省政府和中国福利基金会，带着总
额高达40亿人民币的采购单在温州大
象城国际商贸中心设立展台，寻找优
质供应商。据不完全统计，3000余家温
州本土企业前来参展，寻找商机。

据阿里巴巴大数据显示，目前供
应商和采购商的供求比大约为14：1，
包装和电工、百货、鞋包配饰处于供大
于求状态，从已有的清单采购量看，化
工、钢材和建材类尚有很大需求。

阿里巴巴B2B事业部总裁吴敏芝
指出，阿里巴巴的1688平台希望在采
购商和批发商之间架起一个平台，并
智能化地提供信息，以创新思维带来
最大可能的“省钱”。“采购网络化最关
键的是如何建立供应链的协调平台。
淘宝用户购物无形中留下大数据，潜
在巨大的价值，一淘的比价系统和热
门产品数据，为未来采购智能化提供
了可能，大大提高采购效率。对同一采
购品种，我们可以筛选全网，有一套比
价系统，模拟出这类产品的合理价格，
再去选择性招商。”

神华神东：

115500万万个个供供应应商商报报价价，，成成本本降降低低2266%%

案例

采购电商化不仅要求采购经理人要掌握互联网工具，更要有互联网思维。
在互联网工具下，有开放的评价系统、透明的查询机制、终生化的信用档案和
可循环的反馈路径，这就使得原来一单合同不履行只毁一单买卖，变成现在一
单合同不履行毁掉整个市场。

———《天下网商》总经理黄磊

本报讯 近日，有消息称，佛山
放开楼市限购细则将于5月10日起
在高明区试行。不过10日，佛山市高
明区多个开发商却收到了一条来自
高明区建筑与房地产协会的短信，
声称“试行放宽限购”一事暂缓。有
关部门对此暂未回应，若“暂缓放宽
限购”被证实，则意味着这是继2011
年佛山首次松绑限购政策失败后，
再次胎死腹中。 据南方都市报

佛山楼市限购松绑

暂缓执行本报讯 11日，天弘增利
宝(余额宝)七天年化收益率回
落至5%以下，为4.985%。2013年
12月至2014年2月间，全盛时期
的余额宝七天年化收益率最高
达7%。破七，破六，破五，余额宝
等互联网系基金理财产品从辉
煌的顶点滑落，时间并不长久。
与此同时，银行系同类产品正
迅速崛起。

在互联网系基金理财产品
里，余额宝是一种象征。在其旗
下集结了微信“理财通”、网易

“现金宝”、京东“小金库”、苏宁
“零钱宝”等产品。据新浪互联
网理财基金统计数据显示，4月
以来，52只网络基金理财产品
中，只有24只基金的7日年化收
益率超过5%，占比不到五成。早
在5月1日，微信理财通收益率
就已跌至4 . 98%，率先“破五”。
截至11日，微信“理财通”7日年
化收益率为4 . 893%，百度“百
赚”、京东“小金库”、苏宁“零钱
宝”等互联网理财产品的7日年
化收益率均从最高时的7%回落

至5%以下。
与此同时，银行系货币基

金产品收益率持续上升：截至
11日，兴业“掌柜钱包”互联网
理财产品7日年化收益率为
5 . 618%；平安银行“平安盈”7
日年化收益率5 . 511%，中银

“ 活 期 宝 ”7 日 年 化 收 益 率
5 . 493%，民生“如意宝”7日年
化收益率4 . 977%。

根据余额宝及天弘基金公
开数据，2013年第三季度至2014
年第一季度，余额宝净申购比

持续下滑。今年一季度净申购
比仅为38 . 7%，即每出现100元
申购，就有61.3元被用户赎回。

有分析指出，不少人开始
把互联网“宝宝”账户的钱重
新转回银行，购买银行推出的
理财产品。理财通、余额宝的
用户数量正在出现急剧下降
趋势，“资金搬家”的趋势已经
显现。无论从收益率，还是在
客户趋势上，互联网系“宝宝”
与银行业“宝宝＂的战争已告
一段落。 据新华网

互互联联网网理理财财收收益益率率集集体体““破破五五””
资金又开始新一轮“搬家”

B2B+O2O采购模式关键词
(以1688采购平台为例)

1688是世界上最大的B2B采购平台，拥有1000万海量供应商。
每天有超越千万级别的企业用户上来采购，同时有超越亿万的产
品服务与信息内容提供。

采购

平台A
大数据B 大数据让采购决策更有效，对同一采购品种，可以筛选全网，

有一套比价系统，模拟出这类产品的合理价格，再去选择性招商。
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