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互互联联网网彩彩票票成成跑跑马马圈圈地地新新热热点点
线上模式对水城传统模式冲击还未显形

金融理事会会员单位

(排名不分前后)

近日，新华人寿保险股份有限公司延续
特有的“增额文化”，推出了一款“保额递增
型”重疾险产品———“健康福星增额(2014)
重 大 疾 病 保 险 ”【 下 称“ 健 康 福 星 增 额
(2014)”】。作为新华保险首款费率市场化健
康险产品，“健康福星增额(2014)”本着自主
定价、回馈客户的设计理念，凭借终身重疾
保障、保障病种宽泛、可转换养老年金、保额
逐年增长四大优势受到市场关注。

终身重疾保障
据了解，新重疾表由中国精算师协会于

2011年启动编制，历时两年才出炉，总共收
集到7500余万重大疾病产品样本数据及85
万件理赔记录。该套重疾表共有5张表，包括
6病种经验发生率男性表和女性表、25病种
经验发生率男性表和女性表，以及恶性肿
瘤、急性心梗、脑中风等3种主要重大疾病的
单病种发生率参考表。

从新重疾表中可以看到，随着医疗科技
水平的不断进步，诸多重大疾病的诊断率和
治愈率已经有了大幅提高，而人类寿命也大
幅增长。目前市场上普遍存在的定期重疾险
一般为1年、5年、10年或者保到60岁、70岁
等，如果寿命超过重疾保障期，会出现在最
需要重疾险的时候却没有相应保障的尴尬。
为给客户提供更全面的重疾保障，新华保险
此次开发上市的“健康福星增额(2014)”定
位为终身重疾险，可以活到老保到老。

保障病种宽泛
重疾险行业标准的制定，可以有效避免

消费者和保险顾问对重疾产品认识不清的
问题，而对重疾产品采用标准疾病定义和标
准条款格式，也可以减少因标准不清对消费
者保障权益带来的损害。

标准中的保障病种，最初业界对其理解
不尽相同，比如不同的公司在规定的25种
(类)重大疾病之外，增加了更多的重疾种
类。站在消费者的角度，自然是保障越多病
种越好，而“健康福星增额(2014)”合同中约
定的病种为45种(类)，延展开来可以覆盖几
百种，处于业内领先水平。

可转换养老年金

考虑到近些年来养老年金的市场需求，
“健康福星增额(2014)”还增加了年金转换
功能，在保障消费者利益的同时，还能辅助
养老，让保单更灵活。从被保险人66周岁开
始，就可以选择将保单对应现金价值的全部
或部分转换为养老年金，有效盘活资产，为
养老准备稳定充足的资金保障。

保额逐年增长
通货膨胀是寿险业永久不变的一个“问

题”。寿险和定额重大疾病险等一般的保障型
保险，随着时间的推移其保额会受到通胀的
侵蚀。对此，国内各家寿险公司都做了应对通
胀的尝试和创新，新华保险产品特有的“增
额”方式一直占据市场领先地位。此次推出的
保额递增型“健康福星增额(2014)”保险，打
破传统重疾保险模式，通过保险责任设计，保
额持续递增，一定程度上抵御了通胀风险。

新华保险市场开发部相关负责人表示，“会
长大的保险”对客户还有一层重要的意义：真正

“以客户为中心”的产品往往是能够跟随消费者
生命周期的变化而成长的产品。“健康福星增额
(2014)”延续了新华的“增额文化”，即风险随年
龄增长而加剧，客户无需重新体检及额外加费，
却仍然拥有不断提升的保障资格。

【公司介绍】

关于新华人寿保险股份有限公司
新华人寿保险股份有限公司(简称“新

华保险”)成立于1996年9月，总部位于北京
市，是一家大型寿险企业，目前拥有新华资
产管理股份有限公司、新华家园养老企业管
理(北京)有限公司和新华卓越健康投资管
理有限公司等子公司。2011年，新华保险在
香港联合交易所和上海证券交易所同步上
市，A股代码为601336，H股代码为1336。
新华保险拥有强大的寿险销售人员队伍及
约5 . 5万名正式员工，全国各级分支机构约
1600家，为约2976 . 9万名个人寿险客户和约
6 . 2万名机构客户提供各类人寿保险、健康
保险、人身意外伤害保险及养老保险服务。

2013年公司实现保险业务收入人民币
1036.4亿元，公司总资产规模达到5658.49亿元，
实现保费收入正增长，继续保持行业三甲地位。

新华保险保额递增型重疾险

“健康福星增额(2014)”上市

近期，中国银行东阿支行营业
部柜台前来了两位神情焦虑的年
轻女孩，用颤抖的声音说自己上当
受骗了.营业主管与大堂经理一起
接待了这两位客户。其中一位谢女
士讲述了事情发生的经过。

当日中午，谢女士接到一电话
称其在农行办理的信用卡已经透
支了49800元，其银行账户资金被
盗 用 ，需 立 即 报 警 至 0 6 3 5 -
8373612。客户担心自己的中行帐
户资金的安全，于该行恒源广场的

离行式ATM取出中行卡中7700
元，并致电至对方提供的报警电
话，告知中行资金已取出。对方称
须将该笔资金存入“警方”提供的
账号内以确保资金安全。谢女士在
对方电话指使下进行ATM无卡存
款操作(对方提供了卡号)，将自己
取出的全部7700元由ATM进行存
入，操作完毕后，系统打印了一张
凭证。操作之后，谢女士感觉不对，
向朋友打电话叙说了该情况，朋友
告知其上当受骗了，于是两人匆忙

来中行。
营业主管与大堂经理赶快查

看客户ATM回单，发现没有金额
显示，同时因没有完整的存款人卡
号，不能确定具体的涉案账户，无
法对账户进行查询及应急处理，于
是告知谢女士再次打电话联系对
方，谎称在进行存款时有问题，需
再次进行操作，需对方再提供卡号
进行核对并操作。对方又向谢女士
提供了卡号，称一定要将款项转入
该账户。

营业主管通过对方提供的卡
号进行查询，发现本日并无我行机
构ATM存现交易记录。同时，该客
户的回单并未打印金额，于是初步
判定ATM无卡存款有异常，于是
向营业部主任进行了汇报。当日上
午该ATM刚进行了清机加钞处
理，报经主任同意，ATM操作员再
次前往恒源广场进行清机。经核对
账务，客户无卡存现操作时系统报
错，存款未成功。同时，通过对该台
ATM监控录像的查看及客户中行

卡的交易流水查询，判定谢女士所
述情况真实。根据ATM账务处理
办法，对该笔款项进行了挂账处
理。次日通过对ATM交易流水的
查询，客户借记卡取现、无卡存现
流水与交易记录相符，随销账后将
资金入客户帐，并对客户进行了防
范金融诈骗知识教育。

谢女士在家人陪同下给中国
银行东阿支行送来了一面锦旗，感
谢工作人员在应对诈骗事件时敏
捷的反应和周到的服务。

客客户户轻轻信信失失巨巨款款，，中中行行义义勇勇还还复复来来

2014世界杯即将拉开帷幕，博彩业趁着世界杯的东风准备开始一场强势扩张，今
年的博彩业有所不同，从一手机彩票app首次突破5000万下载量，到一网站摩拳擦掌
倒贴彩民购买彩票，近期，更有消息称，财政部将发放福利彩票网络销售牌照，目前，
网易、淘宝、腾讯等互联网巨头均在申请之列，眼看一场争夺战即将打响。

本报记者 窦晴

从2013年起，互联网巨头“不
安分”的表现愈加明显，从互联网

“宝宝们”以逼近7%的高额收益瞄
准市民手中闲置资金，到打车软
件以上亿元的投入补贴打车软件
双方使用者，互联网颠覆传统行
业的呼声一度甚嚣尘上。如今，宝
宝们的行情低落破5，打车补贴大

战也偃旗息鼓，互联网金融略带
侵略性的脚步却没有停止。20日，
作为互联网彩票平台巨头的彩票
365推出的互联网金融产品投放
市场，不仅可以获得基金收益，还
能获得等额的现金彩票补贴，可
用于购买彩票。此举一出，不少人
微妙察觉出其与支付宝、余额宝

模式的相似之处：同样需要预存
资金，同样瞄准沉淀资金，彩票
365此举，目的非常明确：增加彩
票销量，提高客户粘度；这种将彩
票与基金捆绑销售的玩法，国内
还是第一次，互联网金融又新增
一支队伍，对博彩行业与金融行
业均为一场试水之役。

行动>> 彩票行业试水互联网金融

市民邓先生是水城一位老彩
民:“我们这样的老彩民，都愿意在
投注站一块琢磨一下。在网站上
买，方便是方便了，但是也没啥乐
趣了。”记者此前曾在数个投注站
采访，多数投注站店长对互联网

彩票销售模式不以为然.一位投注
站店长也提到：“网上投注的还是
足球彩票什么的比较火，体彩、福
彩还是投注站卖的多。”中国彩票
行业自有它传统的玩法，依托社
区等在一个小范围内成为消费

点，这种线下消费模式非利矛不
可撼动。互联网彩票若想进一步
扩张，开发新的消费对象成为必
不可少的一步，而目前正在进行
的线上彩票与互联网金融的结
合，无疑是一种有益的尝试。

影响>> 互联网彩票销售的冲击力还未显形
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