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□ 施园

当下，许多消费者在为买哪款车
而犹豫不决，或者因为没时间东奔西
跑选车而推迟了自己的汽车梦。为帮
助消费者解决这些难题，五月中旬至
六月下旬期间，由本报打造的“纵横
齐鲁”山东大型汽车巡展活动将陆续
走进聊城、日照、滨州、泰安、潍
坊、临沂、济宁、东营等八个地市，
携上海大众、东风日产、广汽丰田、
沃尔沃、吉利、启辰、江淮汽车等主
流汽车品牌热销车型与消费者见面。
通过此种“在百姓家门口办车展”的
方式，为当地消费者带来一场家门口
的汽车盛会。6月7日——— 8日，就在这
个周末，巡展将来到济宁，为济宁的
消费者贡献一场家门口的汽车盛宴。

去年6月份，“纵横齐鲁”汽车巡
展活动在省内七个地市陆续开展，最
终实现全省销售近千台，参观人数10

万余人。本次巡展活动，本报充分发
挥齐鲁晚报“山东第一大平面媒体”
优势，联合省内八个地市记者站，与
汽车厂商共同提升巡展规格。不仅参
展品牌数量较之去年有所增加，展出
车型也均为各品牌热销车型。并且，
“纵横齐鲁”汽车巡展活动在推广之
初，就将地点选定为省内三四线市
场。随着各地市人均经济水平的不断

提升，三四线市场消费者对于购买汽
车的“刚性需求”在不断扩大。为了
牢牢占据这部分空白的汽车市场，参
展厂商均把本次巡展当作展示品牌、
提高品牌知名度的一次绝佳机会，纷
纷表示将为在各地市“露脸”的机会
而做准备。以上海大众为例，参展商
透露会以标准展具的形式参与到巡展
中，通过搭建高端、精美的展区向消
费者更好地展示品牌车型。在车型优
惠方面，由于本次巡展均为汽车厂家
直接参展，让利优惠也是以往所不能
比的。为了让消费者处处有惊喜，现
场多个厂家将给出厂家优惠价，由专
业的销售顾问与消费者现场谈价，让
购车者可以更便捷地选择爱车。

“纵横齐鲁”山东大型汽车巡展
活动将在借鉴以往成功举办经验的基
础上，充分发挥齐鲁晚报“山东第一
大平面媒体”优势，体现巡展“精
品”元素，展出车型无一不是参与品
牌热销车型。并且，在消费者最为关
心的车型优惠方面，参展汽车厂商均
表示将以超值购车优惠激发各地市消
费者购买欲望，实现销量新增长，同
时为深度挖掘三四线市场潜力做好铺
垫。

车车轮轮上上的的车车展展
纵横齐鲁汽车巡展周六来济宁
山东省消费促进月·诚信惠民 绿色安全

时间：
6月7日—8日
地点：
济宁亿丰时代广场
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