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不用找熟人依然可以拿到优惠价
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日常生活中停车时方向盘
不回正的情况很普遍，这其中大
多数都是一些用车马虎、大大咧
咧的车主。其实这样的停车习惯
并不好，经常这样停车会对车辆
造成伤害，今天编辑就跟大家来
聊聊停车时不回正方向盘都有
什么危害。

在车辆转向时，由于车轮主
销倾角的存在和乘用车轮胎外
倾的设计，轮胎并不完全是胎面
着地，而是胎肩和一部分胎面受
力，这样就会给轮胎侧壁带来不
小的压力。同时不论主销内倾还
是后倾，都会给车轮一个回正的
应力，那样的话车轮会对转向系
统的转向拉杆有个往回转的趋
势和应力，悬架系统的弹性支柱
部分也会受到应力，同时方向盘
齿轮和转向拉杆齿条，就会相应
的有一个往回转的趋势。如果停
车不回正方向盘，这些应力就会
持续的施加在这三个部分而无
法释放，久而久之就会加速这些
零件的老化或变形。

危害1：转向系统
停车时方向盘如果不回正，

车轮会拽着转向拉杆无法回位，
同时方向盘的齿轮和转向拉杆
的齿条也处于受力状态，久而久
之就会造成这些零件加速老化
或变形。如果这些零件老化或变
形可能就会导致车辆的跑偏，还
会造成轮胎的偏磨。

危害2：悬架系统
在正常停车的情况下，悬架

系统处于相对的放松状态，四个
悬架受力比较平均。而当停车时
方向盘没回正，很多车型的车轮
会出现一个倾角，而悬架系统就
会向一个方向倾斜，悬架中的弹
性支柱部分、橡胶封套还有悬架
系统内的一些橡胶减震垫有一
个应力，让它们吃着劲，无法正
常回位。如果悬架系统内的减震
橡胶垫老化，悬架的摆臂或连杆
的连接处就会出现框量，框量越
大磨损的就越厉害形成恶性循
环。

危害3：轮胎
停车时方向盘没回正，除了

会损害以上两个部分，还会损害
轮胎。没回正的情况下对于轮胎
的侧壁压力是比较大的，由于轮
胎侧壁相对比较薄，如果经常这
样让轮胎不平衡受力，就会加快
轮胎侧壁的老化变形，轮胎侧壁
老化变形后，很可能引起漏气或
爆胎的情况发生。
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停车时方向盘

不回正的危害

在生活中，不少市民在选购二
手车时会选择找熟人，希望能选择
一款非事故车、质量信得过同时又
价格优惠的车，但是，找熟人买车
真的能保证质量和价格都是最合
适的吗？

经营二手车的邵女士告诉记
者，有不少朋友或者亲戚托关系过
来选购二手车，希望能以较低的价
格买到一款没有出过事故的“吉
利”车，甚至为了能够拿到最低的
价格，通过各方面找关系、找熟人。

“找熟人买二手有个好处就是，我
们会告诉你所选购的汽车是不是
事故车，该车存在哪些问题，值不
值得买，但是在价格方面并不会给
出最低的价格，给出的是一个中间
的价格，相反，如果一个陌生的顾
客来选车，通过自己讲价反而会拿

到更低的价格，但是我们不会告诉
你该车的真实情况。”邵女士说。

所以，消费者在选购二手车
时可以找懂车的朋友来帮忙挑
选，如果所选车辆真的是事故车
或存在质量问题，并非找不出破
绽。选好车之后再和经销商进行
讲价，就有可能拿到更为优惠的
价格。

那么，在选购新车时是否找熟
人就能拿到更优惠的价格呢？

市民杨女士看中了某款车，在
咨询了销售顾问价格后，又通过熟
人咨询是否可以更优惠，结果找关
系后问出的价格反而比销售顾问
给出的价格要贵了4000多块钱，让
杨女士感到不解。

记者就此咨询了几家4S店的工
作人员，工作人员告诉记者，市民

在选车时可以先通过销售顾问进
行讲价，讲到最低价格的时候然后
再找熟人，即使找熟人价格并没有
优惠多少，但是至少可以赠送一些
汽车内饰等礼品。不少销售顾问表
示，找4S店的领导买车有时候不见
得比销售顾问给出的价格便宜，而
且还搭了人情，如果某款车的价格
和让利幅度是由厂家规定好的，即
使找了熟人也无济于事，还白白搭
了人情。一旦汽车质量出了问题，
碍于熟人的面子也不利于维权，只
能自己吃亏。

销售顾问建议，消费者在买车
时要抓准时机，在车展上购车一般
都会享受最大的优惠幅度，因为车
商为了更好的销售车辆，会制定统
一的价格底线和优惠力度，给顾客
最大程度的让利。此外，消费者在

看中某款车型后可以通过网络或
者朋友介绍寻找需求买车的朋友
到店进行讲价，不仅能享受到团购
的优惠价格还有可能享受到4S店
赠送的一些礼品等。除了上述两个
方法外，在购车时间上也有规律可
循，一般来说，每年的三四月和十
二月之前两个时间段购车优惠最
大，每年三四月份是新车集中上市
的高潮期，一些老款车不得不以降
价来应对；而每到十二月之前，经
销商为了完成厂方制定的任务，拿
到返点和奖金，往往是见钱就卖甚
至是赔钱也要卖车，这个时候买车
即便不找任何熟人也会拿到最低
价。所以，消费者在选车时把握好
规律，掌握住技巧，不用找熟人照
样也可以拿到最优惠的价格。

本报记者 贾晓雪

买车砍价教你7招

很多市民第一次买车，并不懂
得怎么砍价，今天我们收集了一些
买车砍价“老手”的亲身经历和所
见所闻，各位不妨借鉴一下“前辈
们”买车砍价和把握购买时机的方
法，另外，还有车商中肯的提醒供
您参考。

隔岸观火：关注竞争车型价格
变动

当你买车时首先要看准一款
车型，然后观察它的竞争车型近期
有没有降价动作。如果有的话，那
么恭喜你，说明你心仪的车型离降
价也不远了，毕竟同级别的车要生
存还是要遵循市场法则的。如果竞
争车型没降价怎么办呢？那就要观
察你心仪的这款车是不是很久没
降价了，或者看它最近的销售量是
不是下滑了，如果是的话，那么离
降价也不远了。如果这款车型年内
已多次降价，估计接下来降价的空
间不会大了。

车商提醒：这不失为一个好的
技巧，买车之前多关注一下媒体的
信息，这样便能获悉最新最快的资
讯，为你买车提供很好的参考意见。

抛砖引玉：多跑几次多问几家
一般在第一次问价的时候，商

家是不会轻易把底价告诉你的，通
常在你去过三四次以后，商家的价
格才会慢慢逼近底线。因此买车的
时候，小陈建议你多跑几次，多问

几家。
车商提醒：跑的次数多，至少

说明这位顾客不是简单来套个价
的，确实有诚意要买我们的车，对
于这样的顾客，我们当然要给出尽
可能大的优惠，但最好不要在一家
经销店买车时用另一家经销店的
价格来对比打压。

欲擒故纵：明明心仪却不动声
色

车友小廖说，买车最好是全家
出动或多邀请几个伙伴，先商量好
想要的最低价格，不到最终价格千
万别暴露谁是真正的买主。这样商
家就搞不清楚谁做主，于是他感觉
去的人个个都有嫌疑，所以分散了
主攻方向，同时还可以设好套：一个
人坚持要买，另一些人坚持说要去
买对手的车型，而且很认真的样子，
这样的话商家为了把生意做成，几
乎都会降点价格，这就成功了。

车商提醒：这是顾客较常用的
方式，这不仅考验顾客的心态，更
考验销售人员的心理素质。但要注
意的是不可胡乱砍价，否则再怎么
欲擒故纵也难达目的。

声东击西：看舒适车砍豪华车
前不久，王小姐买了辆小车，

车商不仅送精品送装潢，现金还优
惠了2000元。王小姐说，砍价时通
常要声东击西，如果你要买豪华
型，就要先谈舒适型的价格，然后

根据自己的需要一个个加配加价；
相反，如果你要买舒适型，得从豪
华型开始砍价。王小姐说，任何品
牌的车型，都有舒适型和豪华型之
分。越是高级别的车型，让利的金
额会越高。

等你谈得差不多了，再回来谈
舒适型的价格，按照豪华型砍的价
格来还价，如果销售人员不同意，
再慢慢加点价钱，这样，车的价格
一般都会比直接谈这款车的价格
来得实惠。

车商提醒：其实每款车都有一
个价格区间，无论是从豪华型砍到
舒适型，还是直接从舒适型开始
砍，最主要的是准确获取增配件的
价格信息，然后和销售人员慢慢
谈，价格低些也不是没有可能。

知己知彼：探知商家库存
刚刚以绝对优惠价格买回一

辆车的老李颇有心得地说，“我建
议大家在买车前，先到经销商的仓
库去看看。如果仓库里待售的车很
少甚至是没有，那砍价的余地就很
小了；相反，如果仓库里车的数量
很多的话，那就有的商量了。”

车商提醒：这样肯定没错，但
要“用心”掌握准确的库存量。比
如，一款车一个月能卖100辆，月初
一次性进了80辆，如果你正好月初
去看库存，这时你能说供大于求
吗？有的车行可能还会有两个或者

两个以上的仓库，所以有时要避免
获取片面信息。

避上趋下：月底年终买车更优
惠

小王经过多次跑场发现一个
规律：月底买车会比月初买车更便
宜。再远点来看，年终买车要比年
初买车优惠，因为到年终了各个经
销商都要冲刺销量，好争取厂家最
大的返点，虽然卖给你的这辆车价
格不高，但这辆车所带来的返点利
润或许能弥补上，通常经销商的优
惠时间会延续到来年的1月份。

车商提醒：这种说法有道理。
但还要考虑到个体差异问题，因
为，每个销售人员的心理状态都不
一样。另外，还要考虑每个公司的
管理策略，比如，有的公司以量为
主，有的公司则注重利润和量。

结成联盟：团购会更便宜
吕女士将自己想买的品牌和

车型锁定后，马上就上网，恰好看到
有团购，于是就参加了。当时一共有
7个人参加团购。接着派出团购中比
较能砍价的做代表与车商谈判，和
商家磨了将近2个小时的嘴皮，初步
达到双方都满意的结果。

车商提醒：在新款车即将上
市、老款车要消化库存时，老款车
让利会比较大，这时如果再有个购
买量上的保证，商家当然要考虑薄
利多销，消化库存。

相关链接

天热了，空调如何清洗

教教你你三三招招清清车车内内异异味味

夏季气温高，天气炎热，一进
车厢，往往是一股热浪袭来，这
时，空调就派上了大用场，因此，
无论是公车还是私家车，都离不
开空调。但是，由于车辆空调经常
使用，而空调管道的清洁情况直
接关系到车内空气质量，车主如
果不及时的清洗，将严重危及到
车内人员的健康。下面，就和大家

聊聊空调的清洗。
汽车空调清洗主要包括：空

滤、空调管道以及蒸发器。
空调滤芯清洗/更换
汽车空调在冬季夏季都是人

们离不开的，但很多车主却在换
季忘了对汽车空调的清洗和保
养，这样会对空调下一年的使用
产生不利的影响。因此，车主时不

时自己动手清洗爱车空调。一个
原厂的空调滤芯使用寿命是3万
公里或一年，如果定期对空调滤
芯进行清理，能够延长空调滤芯
的使用寿命。

不同的车型空调滤芯位置有
所不同，主要有两种：第一种，在
车的前挡风玻璃下面，第二种，大
部分家用家轿的空调滤芯位于副
驾驶席前挡风下的储物盒，拆卸
起来极为方便，只需要将储物盒
取下，就会看见里面的空调滤芯。

清洗时，先取下隔音棉，再将
空调滤芯抽出，用吸尘器将上面的
杂物清理掉，4S店则会用高压喷枪
帮你清理。如果你想更换，只要记
下型号，到汽配城也可以买到，不
过在4S店买比较放心点。注意，空
调滤芯最好不要用水清洗，否则会
使里面的活性炭功能减退。

空调管道清洗
空调管道的清洗是一项非常

重要的工作，因为夏季高频率地
使用空调，一些污垢、灰尘、细菌
都会在空调管道内滋生和沉积。

如果不及时清理，会导致空调出
现制冷效果差，出风量小等问题，
甚至还会出现空调系统故障。一
般情况下，可以使用专用的空调
清洗剂进行空调管道清洗，在车
辆启动后，打开空调进风口，风量
开到最大，温度调到最低；将空调
清洗剂从进风口打入内部管道；
大约经过20分钟左右，空调管道
的污垢就可以从排污管排出。空
调清洗剂售价一般在30元左右。

蒸发箱清洗
夏天使用空调，很多车主都

会发现车内好像有一股霉霉的味
道，其实这种情况主要是由于蒸
发箱内的水长时间不能挥发，滋
生了细菌所致。清洗空调蒸发箱
也分两个步骤，第一，往空调排水
管里喷入蒸发器清洗剂，清洗剂
为泡沫状，全部喷入大概需要五
六分钟，清洗剂在空调管道内完
全消化需半小时，另外，在喷入清
洗剂时，千万不要启动车辆，也不
要开启空调，这样会导致清洗液
进入空调系统对空调造成损伤。
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