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德城区农村信用社

紧紧跟跟经经济济发发展展““主主流流””助助推推现现代代农农业业发发展展
近年来，农业产业化龙头

企业和新型农村经济合作组织
相继出现，同时也出现了家庭
农场、生态农业新型经营模式。
在新的经济形势下，德城区农村
信用社秉承“跟着农民走，跟上
经济发展主流”的理念，积极探
索和创新农业贷款模式，大力
扶持农业产业化龙头企业和农
民专业合作社，积极引导创建
现代农业示范区，助推传统农
业向现代化农业发展。截至6月
末，涉农贷款余额44 . 94亿元。

成立专营服务机构，助
推农民专业合作社发展。

一是调查摸底，逐户建档。
按照市农业局提供的319户专业
合作社名单，该联社主动协调农
业及工商等相关部门，掌握农民
专业合作社的发展情况，对符合
支持条件的农民专业合作社逐
一建立信用档案，了解其运营状
况和资金需求。二是开展信用评
定，把符合条件的农民专业合作

社全部纳入信用评定范围，结合
当地实际和自身经营状况，积极
开展对合作社及社员的评级授
信，核发贷款证。贷款发放坚持

“七个优先”，优先支持产业基础
牢、经营规模大、品牌效应高、服
务能力强、带动农户多、规范管
理好、信用记录良的农民专业合
作社。三是在黄河涯设立了农民
专业合作社专营服务机构，制定
了《农民专业合作社专营服务机
构实施方案》和《农民专业合作
社贷款指引》，配备专职工作人
员负责农民专业合作社贷款调
查、授信、放贷。同时积极与镇政
府联系沟通，取得镇党委政府相
关部门的支持。

创新担保方式，量身打
造“四位一体”金融服务。

一是针对农民专业合作社
组织模式特点和经营管理水
平，创新担保方式，采取“公司+
合作社+基地+农户”四位一体
的贷款模式，积极开展联户联

保、林权抵押等相关贷款业务，
优化、简化审查审批流程，社员
可直接到柜台办理，在授信额
度内“随用随贷、周转使用”，方
便快捷。二是实行一站式优质
服务，实行跟踪上门服务，让合
作社社员乘上“信息快车”，积极
向合作社赠送科技宣传材料，提
供种养业、农业新技术等科技知
识，及时提供资金、技术支持，帮
助合作社解决发展中的难题。
三是重点扶持，带动区域经济、
产业经济发展。目前已扶持德
丰罗非鱼养殖专业合作社、溪
林湾养殖农民专业合作社等农
民专业合作社1538万元。

优化金融服务，助推现
代化农业科技型企业腾飞。

根据德州市委市政府开展
以农村社区和产业园区为总抓
手的“两区同建”农村综合建设
工作，该联社积极支持农业产
业化龙头企业和涉农企业，重
点支持了馨秋种苗科技、宏光

绿色食品、扒鸡集团等农业产
业化龙头企业、涉农企业，推动
了农业规模化、产业化运营。一
是结合企业贷款“短、频、快”的
特点，创新贷款方式，全面推出
了“无缝隙优质服务”、“不抽回
资金承诺服务”及“短快通”三大
拳头产品品牌，配备“专业服务
区”、“专业服务队伍”、“专业金融
产品”贷款模式、金融产品和服
务创新的“三线一体”支持体系，
优化、简化审查审批流程，提高
办贷效率。二是主动走进企业开
展一站式服务，提供网上银行、
手机银行等全方位的金融服
务，实现了涉农企业资金结算、
融资的高效与快捷。三是开展

“阳光信贷”工程，通过实行信
贷流程公开化、透明化管理，提
高信贷业务透明度，让企业了解
农村信用社办理贷款的全过程，
打造一条公开透明、规范高效、
互惠互利的支农“绿色通道”。

(刘玉磊 孙海敏)

持“漂亮妈妈卡”享88折优惠

农行德州分行牵手特惠商户服务母婴生活

今年以来，农行山
东德州分行深入开展

“学卡、用卡、营销卡”
活动，继成功签发全市
农行系统第一张以已
婚女性为目标客户群
体的“漂亮妈妈卡”之
后 ，针 对 该 种 产 品 客
户群消费观念新，信用
卡动账率高的特点，及
时跟进市场拓展，深入
推 进 该 产 品 的 营 销 ，
配套该卡种成功签约

了德州市德城区佳宝
乐母婴生活馆特惠商
户。

该商户将为持有该
行“漂亮妈妈卡”的客户
提供八八折的购物特
享优惠，填补了该行针
对母婴保健的专享金
融产品空白，为今后农
行推动营销该卡种、增
强市场占有率提供了有
力支撑。

(段旭光 宫玉河)

建行德州分行举办了“迎七一员工健步走”活动，城区500多名员工参与，
在丰富员工业余生活的同时，也展示了建行员工团结和谐、敢于拼搏、敢于争
先的精神风貌。 （季宁）

中中银银积积分分，，精精彩彩无无限限
大家好，很高兴又和大家见

面了，今天给大家介绍一下中国
银行的客户积分，让您真正体验
到中国银行会员的“实惠”。

中国银行的客户可以有两
种积分，一种是尊享积分，一种
是消费积分。每一种积分的获得
均让您真正体验到中银积分给
大家带来的缤纷生活。

尊享积分是中国银行按照
您的资产(在我行存款、基金、理
财产品等)为您累计的专属积分，
累计规则为每20万元资产1个月

累计1分，资产越多累计积分越
多。我行现开通尊享积分兑换机
场贵宾通道、健康体检、高尔夫、
洗衣等尊享服务。目前在德州地
区，客户可以兑换当地的洗车以及
洗衣服务。尊享积分兑换的服务种
类会随时增多，让您真正享受到
中国银行的“会员”服务。

消费积分是客户持中国银行
信用卡在商户(批发类除外)进行
消费，境内每消费一元积1分，境外
采用双倍积分。消费积分可在中国
银行首页“中银365”中查找自己喜

欢的礼品，并直接兑换。礼品种类
十分丰富，有家居日用，数码礼品，
车载工具，手机充值，高尔夫、网
球、羽毛球、游泳场馆预定等等。

小积分大用处，中国银行为
您积累点滴，让生活无限精彩！

陈剑，中国银行德州分行理
财经理，获得国际金融理财师
(CFP)资格认证，保险从业资格，
在出国留学、外汇市场、基金市
场具有丰富的理财实践经验。联
系电话：0534-2318078。

陈剑 中国银行德州
分行理财经理

平原县农村信用社120多
名党员，在深入开展党的群众
路线教育实践活动中，迎来了
党的93岁生日。为了向党的生
日献礼，把党的群众路线教育
实践活动搞得扎实有效，近
日，联社党委作出决定：在全
县党员干部职工中开展“下乡
走访接地气”活动。他们针对
今年上半年农村个人贷款增
量下降，信贷市场不景气的实
际情况，从6月30日开始到7月6

日为止，组织下乡开展一周的
走访调查。在深入搞好调查研
究的基础上，根据农民需求，
研究制定进一步开拓农村信
贷市场的办法和措施，为促进
下半年贷款营销加油助力。

（高玉才 董业勖）

2014年，齐河农商银行坚
持做精做深三农业务，将客户
服务从“一刀切”升级到“差异
化、特色化”。集中培养一批熟
知三农和小微企业的专业人
才，发挥接地气、链条短的优
势，重点做好客户信息收集和
分析，及时掌握需求，迅速研发
对应产品和服务，满足客户多
样化需求。延伸服务链条，从单
纯的扶持“农户”向扶持农业项
目发展，对务农、创业、城镇化
建设等给予一对一服务。将金
融服务推进与社区建设相融
合，以营业网点为中心，各农金
通、POS服务站为支点普及金
融知识，改善农村金融环境。

(张河山 岳超)

齐河农商银行

深耕三农播“乡音”
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联社资讯
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