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赴赴台台游游升升温温，，选选旅旅行行社社得得瞪瞪大大眼眼
市旅游质监所提醒：烟台本地仅一家旅行社具备赴台游资质

本报 7月 1日讯 (记者 李
凝) 随着烟台至台湾直飞航班
的增加，以及下半年有望开通
台湾自由行，台湾游在烟台迅
速升温。记者从烟台市旅游质
监所了解到，目前烟台只有一
家具备组团赴台湾旅游资质的
本地旅行社。“一般游客并不知
道旅行社有没有资质组织赴台
游，主要以价格为首选。”烟台
市旅游质监所工作人员提醒市
民，赴台旅游要选择有资质的
旅行社。

据介绍，目前烟台本地旅
行社中，只有南山国际旅行社
具有赴台旅游资质，除此之外
还 有 十 家 外 地 有 资 质 的 旅 行
社在烟台市设立的分公司，其
中 包 括 山 东 省 中 国 旅 行 社 有
限公司烟台分社、中国旅行社
总社 (青岛 )有限公司烟台分公
司、山东嘉华文化国际旅行社
有限公司烟台第一分公司、山
东旅游有限公司烟台分公司、
中国国旅 (青岛 )国际旅行社有
限公司烟台分公司、威海中国

旅行社有限公司烟台分公司、
山 东 交 运 旅 游 集 团 有 限 公 司
烟台分公司、北京环境国际旅
行社有限公司烟台分公司、港
中旅国际 (山东 )旅行社有限公
司 烟 台 芝 罘 分 公 司 以 及 青 岛
华 青 国 际 旅 行 社 有 限 公 司 烟
台分公司。

按照国家旅游局关于旅行
社设立分社有关事宜的要求，像
北京环境国际旅行社有限公司
烟台分公司这样的，赴台游旅行
社跨省级行政区域设立的分社，

一律不得在烟台经营赴台游业
务，而在本省级行政区域内设立
的分社也只能从事赴台游客招
揽业务。

“目前大陆居民赴台湾旅
游仍然实行特许经营制度。烟
台只有南山国际旅行社取得承
接大陆居民赴台湾旅游的业务
资格，而烟台其余的旅行社均
无此项资质，不能与游客签订
赴台游合同，不能收取游客任
何费用，其在任何媒体上所发
布的赴台游信息也属违规。”市

旅游质监所工作人员称。
市 旅 游 质 监 所 工 作 人 员

提醒市民，应当选择有资质的
旅行社进行报名，“如果参加
了 那 些 无 资 质 旅 行 社 组 织 的
赴台游，自身的权益难以得到
保障，一旦出现经济纠纷或者
安全问题就难以解决。”而无
相 关 资 质 的 旅 行 社 在 接 到 市
民咨询相关业务的时候，则应
该如实告知对方实情，并引导
对 方 到 有 资 质 的 旅 行 社 进 行
咨询和报名。

有旅行社为争客源

进行违规操作

本报记者 李凝
通讯员 曲广伟

自2013年10月1日《旅游法》实
施以来，烟台大部分旅游单位的

“台湾8日环岛游行程”的团费报价
较之前有所提高，市场报价每人
5000-6500元之间，台湾地接费每
天30-60美元不等。有的旅行社因
以往组团量大，享受的台湾地接社
报价及航空公司机票的折扣优惠
较大，因此团费报价较低，在3700-
4800元之间。

因赴台旅游团费价格的提高，
部分旅行社的收客量下降，甚至不
到以往同期收客量的一半。有的旅
行社因报价高收不上游客，影响了
旅行社的正常经营，打算降低团费
价格至《旅游法》实施前的水平，但
降价意味着要增加购物和自费项
目来获取利润，与《旅游法》的规定
相抵触，所以经营中一直处在观望
状态。

记者从烟台市旅游质监所了
解到，个别旅游单位在招徕赴台旅
游者过程中，为了降低报价以提升
竞争力，同时规避《旅游法》“不得
指定具体购物场所，不得安排另行
付费旅游项目”的规定，拟定了补
充协议。在补充协议中罗列了旅游
目的地主要的自费和购物项目，但
并未与游客就具体的活动项目、活
动时间、活动内容达成一致，到达
旅游目的地后由地接导游根据行
程随机安排。烟台市旅游质监所工
作人员称，上述行为存在侵犯旅游
者知情权、选择权、公平交易权和
欺骗消费的嫌疑。

此外，部分单位为了多招徕旅
游者，向其他无经营赴台游资质的
旅行社发布赴台游行程计划单，以
所谓的“同业合作”名义，违规委托
相关无赴台游资质的旅行社为其
宣传。个别外地赴台游旅行社在烟
分公司将招徕的旅游者自行委托
给其他旅行社操作出团。

每每斤斤99块块钱钱，，紫紫土土豆豆仍仍不不愁愁卖卖
种植户还推出了“挖土豆”体验游，利润可观

本报7月1日讯 (记者 秦
雪丽 ) 土豆，大家都不陌生，
但提到紫土豆，想必很多人没
见过。目前，紫土豆烟台也有
销售了。普通土豆每斤1-2元左
右，而紫土豆每斤高达9块钱，
但仍不愁卖。

李海站是菏泽人，2012年，
他们村的合作社从南方引进
了紫土豆。“这东西很稀罕，在
地 头 就 被 外 地 商 贩 收 购 走
了。”李海站说，尽管是新引进
的品种，但不愁卖。李海站敏
锐地嗅到了商机，成立了齐鲁
妈妈电子商务。

“去年冬天，从老家合作社
运了4000多斤紫土豆，想试水烟
台市场。”李海站的合伙人刘统
光说，每斤9元左右，想不到最
后不够卖，早早地就销售一空。

今年两人一合计，干脆在烟台
承包3亩多地进行种植。

记者在李海站的仓库看
到，紫土豆外表颜色发黑，个头
比普通土豆小，切开后，里面发
紫，近似于紫薯的颜色。口感
上，这种土豆更脆，有点甜。

李海站的紫土豆基地完
全原生态种植，不打农药不施
化肥。“由于不打除草剂，地里
的草比土豆都高。”李海站说，
亩产1800斤左右。今年特意推
出了“挖土豆”体验游，市民到
地里挖土豆，然后买走。收回
来的紫土豆，李海站会进行礼
盒包装，采用送货上门的方式
进行销售。李海站介绍，从目
前的销售情况看，女客户较
多，因为紫土豆含有很高的花
青素，可以防衰老。

头条链接

无无花花果果上上市市

一一斤斤2200多多元元
7月1日，在华茂街

和桃花街路口处，不少
水果摊上已经摆出了无
花果。据了解，无花果近
日刚上市，价格也比较
高，大小不一，一斤在20
-25元不等。

水果摊摊主介绍，
市民吃到便宜无花果还
得再等等，过几天，无花
果大量上市，价格自然
也会降下来。

本报记者 李泊静
摄影报道

免免费费贴贴膜膜、、充充电电，，吸吸引引顾顾客客““迈迈进进门门””
为了增加店铺人气，商家纷纷使出新招数

本报7月1日讯 (记者 李
静 实习生 廖彬) 近日，不
少市民发现，一些商家推出享
受免费贴膜、免费充电等活
动。业内人士指出，和打折、领
现金券一样，这也是商家的一
种促销方式，以此吸引顾客

“迈进门”，进而进行消费。
5月末，苏宁开启“免费为

全国人民手机贴膜”活动，6月

18日，烟台各大苏宁门店也开
始实施，“客户只要下载易购
客户端，关注微信公告平台，
登记电话姓名就可以参与免
费贴膜。”芝罘区苏宁青年路
店店长谭国庆说，实施半个月
来“效果还不错”。

“我们店不仅可以给手机
贴膜，还可以为平板电脑、相
机等贴膜。目前平均一天接待

十多位顾客。”谭国庆介绍。
与免费贴膜类似的还有手

机零售连锁商迪信通推出的
免费充电服务。“我们从上个月
开始搞活动，现在已至少有100

人参与。”芝罘区迪通信青年
路店店长刘明升说，只要交押
金20-40元，简单登记电话姓名
就可以将充电宝带回家用，十
天内归还即可，使用期间有损坏

也没有关系，不用赔偿。
业内人士指出，以往都是

顾客销售中可享受打折等优
惠，而这种不消费也可以享受
免费服务的方式，主要是吸引
顾客“迈进门”，顾客进入店铺
内，就可能会关注店里的商
品，进而成为目标消费群体，
例如有的人感觉充电宝不错
就会直接购买。

紫土豆
表面发黑，里面
发紫，口感也更
脆甜。 本报记
者 秦雪丽
摄
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