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是鸡肋，还是鸡腿？

二二手手车车能能否否突突破破质质疑疑走走向向未未来来
新车快报

smart城市光波

特别版上市

福特全新一代

锐界发布

近日，中国汽车
流通协会，向商务部
提交了《关于消除地
区封锁取消地方城市
限制二手车迁入不合
理规定的建议》，建议
各地取消对二手车的
限迁政策。

据中国汽车流通
协会的统计，截至4月
底，实施二手车限迁的
城市已经占全国城市
总量的93%，其中仅允
许国Ⅳ以及以上排放
标准迁入的城市有250
个。二手车限迁政策的

实施，不仅对二手车的
流通以及二手车的价
格带来了巨大影响，甚
至已经在一定程度上
影响了新车的销售。

“由于地方城市以
治理环境为由，对迁入
的二手车纷纷出台严
格的，并远远高于当地
在用车年检标准的排
放标准，以此限制异地
二手车的迁入。这不仅
严重限制了二手车跨
区域、全国性的流通，
而且对建立全国统一
的、高效畅通的二手车

市场流通秩序产生了
较大冲击。”中国汽车
流通协会常务副会长
兼秘书长沈进军称。

对此，中国汽车流
通协会建议，取消各地
自行出台的不合理“限
迁”政策；明确机动车
年检排放标准作为机
动 车 迁 入 的 唯 一 标
准；不应对需迁入的
二手车采取“双重标
准”的歧视政策，只要
符合当地在用车辆的
排放标准，即可允许登
记上牌等。

7月5日，smart城市光波特别
版车型正式上市，新车共推出四
款车型供消费者选择，不仅有
1 . 0L和1 . 0T两种排量，同时还有
硬顶及敞篷版可选。新车售价区
间为13 . 8888-18 . 8888万元，作为
又一款结合时尚而生的特别版
车型，smart自7月上市之后，其在
全国仅限量发售518台。

新车采用了淡蓝色的车身
涂装，搭配了15寸铝合金轮毂。
这款特别版车型还配备了钛金
属色熏黑大灯和LED日行灯，使
其前脸看起来更加俏皮机灵。车
辆后视镜三角区域的“citybeam”
标识，更进一步诠释了此款特别
版尊贵独特的身份。

smart城市光波特别版采用
黑色豪华皮饰座椅，内嵌水晶灰
色皮饰，搭配水晶灰色缝线，彰
显时尚的味道。仪表盘采用黑色
皮饰与水晶灰色缝线的搭配；三
辐皮饰运动方向盘带换挡拨片
也以精致的水晶灰色缝线点缀。
此外，脚垫也配以水晶灰色缝
线，并有citybeam标识，同样显现
出该车的专属特性。

动力方面，smart城市光波特
别版配备了1 . 0L和1 . 0T发动机，
其分别拥有52千瓦和62千瓦的
最大输出功率，传动部分配备的
是5速手自一体变速箱。

汽车流通协会建议

取取消消二二手手车车““限限迁迁””政政策策

对于预算小于五万的年轻
人来说，买辆排量不太低的、身
材不太小的、操控还不能差的
而且逢年过节还要跑跑长途的
车，除了二手车之外，还真没有
其他选择的余地。不过，在国
内，倾心于二手车的消费者寥
寥可数。究其主要原因，这与二
手车长期以来形成的事故车、
改装车的“口碑”分不开。除此
之外，还有一部分人依然相信
二手车是解救他们的“良药”，
相信通过自己的火眼金睛能找
到自己喜欢的车型。那么，二手
车能否突破重重质疑，走进普
通百姓的生活中呢？

为什么要买二手车？

购买二手车的主要原因就
是经济实用，也是我们为何把
二手车作为第一辆车的重要原
因。首先，购买二手车价格便
宜，损失不多。二手车较之新车
价格便宜，一辆跑过两三年的
车大概会以原价的一半处理。
同样的钱，在二手车市场里可
以有更多挑选的余地，甚至还
有在新车展厅里不敢问津的高
档汽车。其次，二手车磕碰不心
疼，适合新手练。对于经验不足
的新手来说，行驶中磕磕碰碰
在所难免。新车受伤难免心疼，
会花上一大笔钱用于汽车美
容，而对于二手车就不会那么
紧张。不少刚学会开车的人都
是买辆二手车练手，等技术熟
练了再换新车，二手车成了新
手们的过渡实验车。第三，维修
便宜。买二手车还有好处是配
件多，维修方便。

购买二手车的困惑

由于二手车市场长期处于
无监管的状态，导致行业无序
竞争，暗箱操作，消费者权益缺
乏保障。另外，在经营者方面，
大部分二手车档口缺乏自律，

“打一枪换一个地方”的不在少
数，购买二手车上当受骗的事
情比比皆是。

购买二手车是一个让人头
疼的问题，如果考虑不周，很容
易出现各种麻烦。新车都有保
养期限，在保养期限内，有问
题可以索赔等售后服务。然
而，二手车基本上是过了保养
期的。而且，买了二手车后出
毛病时，再找卖家是一件很困
难的事情。

另外一个原因，就是传统
消费习惯：买新不买旧。二手

车、二手房、二手数码产品等，
永远是新产品的补充。还有部
分消费者“宁要新鲜，不求实
惠”。中国人求新的习惯源远流
长，想要改变并非易事。

二手车市场的问题

目前我国的二手车交易市
场与发达国家相比无论是管理
体制还是销售方法上都存在很
大差距，其销售量不足新车销
量的三成。

造成现在二手车市场青黄
不接的原因很多，首先是专业
评估人员严重短缺，目前全国
持有国家认证证书的专业汽车
估价师根本不能够满足庞大的
市场需求，无法形成独立行业
体系，以发挥交易中的监督职
能。其次，售后服务不健全成为
二手车交易中最大的陷阱。大

部分情况，二手车经营者向交
易双方收取手续费之外，并不
对汽车质量承担任何义务。另
外，销售渠道单一、手续繁琐也
是阻碍二手车销售的重要因
素，二手车交易必须到指定“二
手车销售市场”销售，交易方式
单一和交易数量有限，即使购
买之后，还有办理过户、认证等
十几道手续，且二手车市场交易
不能采取分期付款的方式。

总之，现在二手车交易很
难和新车交易量比肩。不过通
过不断克服这些制约因素，政
府带头完善管理体制，以科学
的二手车评估体系为监督、以
健康的消费心态为基础，中国
的二手汽车市场在经历汽车的
普及和消费者消费理念的升级
之后，必将迎来属于自己的春
天，肯定会慢慢走进日常百姓
的生活中。（张潇然 整理）

近日，在中国汽车
流通行业月度形势分
析会上，中国汽车流通
协会相关负责人对二
手车行业发展现状进
行 了 介 绍 。据 统 计 ，
2013年全国共交易二
手车520 . 33万辆，同比
2012年增长8 . 6%，交
易占比为19 . 14%。若
按商务部最新统计，去
年我国二手车交易量
实际上已突破 8 0 0万
辆，新旧车销售比例为
1：0 . 36。今年1-4月，全
国 二 手 车 交 易 量 为

179 . 93万辆，同比增长
1 0 . 5 8 % ，交 易 额 为
1071 . 34亿元，同比增
长19 . 95%。

中国汽车流通协
会副秘书长沈荣称，近
来二手车市场呈现“三
增三降”的趋势，即二
手车交易增长率及占
车市交易总量比重、置
换需求上涨，新车销售
增长率及占比、新购需
求下降。近期二手车市
场出现的降价潮应引
起重视，其实是市场供
求变化的直接反映，发

出了市场转变的信号。
“乐观估计，今年

我国二手车交易量有
望站上900万辆关口，
2 0 1 5 年 则 有 望 突 破
1000万辆，新旧车交易
比例达1:0 . 5，这一比
例到2020年有望实现
1 :1，届时新车与二手
车将呈现并驾齐驱之
势。”沈荣说，今年二手
车市场中本地化与跨
区域流转的表现将交
替更迭，另外二手车电
商持续升温、二手车金
融将成新的行业热点。
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