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今日威海

关注

今今天天起起，，小小报报童童开开始始上上街街卖卖报报
首日，本报赠送每人30份报纸作为“启动资金”

本报7月6日讯(记者 许君
丽) 6日上午，在威海市妇女儿
童活动中心，本报第五届暑期营
销秀活动举办。在家长的陪同下，
200余名小报童到会并参加了本
报的营销培训活动。现场，所有小
报童们免费获赠了精品T恤衫，
并签订了安全协议书。今天起，小
报童就会在威海的大街小巷售卖
报纸啦。

当日上午9点，威海市妇女
儿童活动中心活动室内座无虚
席，前来参加启动仪式的小报童
和家长们坐在一起，互相交流。新
参加活动的小报童和家长说着自
己的小担忧，往年的小报童和家

长则介绍着自己的售报经验。
在简单的分组后，9：30，启

动仪式正式开始。小报童们在家
长的指导下，将安全协议签订好。
随后，山东省家庭教育专家库成
员、“金钥匙”家庭教育指导中心
主任刘涛老师为孩子们介绍如何
在营销中成就自我，让新老报童
们信心满满。活动的最后，大家依
次上交安全协议书，领取卖报“装
备”。

7日，小报童们就正式上街
卖报了，售报首日，本报将赠送所
有小报童每人30份当天的《齐鲁
晚报》，营销收入全部归小报童所
有，并作为个人“创业启动资金”。

之后，小报童利用这些资金以每
份报纸0 . 5元的价格预定次日的

《齐鲁晚报》，如此循环(每名小报
童单日的订报数量不得超过300
份)。活动期间，本报将根据每个
小报童当天的申报份数，模拟对
应“成长分数”，并据此排出每天
的“成长明星榜”公布于次日的

《齐鲁晚报》。届时，齐鲁晚报·今
日威海每天将拿出固定版面宣传
报道小报童的的整体售报情况以
及成长轨迹。小报童们，拿出自己
的本事，让这个暑假过得有滋有
味吧。

腼腆女孩变
勇敢女生

本报7月6日讯(见习记者
孙丽娟) 6日上午，“营销秀”的
启动仪式上，出现大量熟悉的面
孔，人群中的王沐恩朝她熟识的
人打了个招呼。与去年相比，王
沐恩变化很大，不仅长高了个
头，也看出了她的“成长”，从一
个腼腆的小女孩变成独立勇敢
的初中生。

去年暑期，在汽车站售报
点，腼腆的王沐恩总是躲在母亲
背后，嘴里不断说着“我不想卖
报，我不敢。”沐恩妈妈则在女儿
身边不断鼓励，每天早晨都陪她
领报、卖报。经过一个多周的锻
炼，王沐恩开始变得独立，可以
脱离母亲的陪伴独自售报。直到
最后，王沐恩坚持参加两期售报
活动，并成为小报童中的“黑
马”，争取到了去大连游玩的机
会。

在今年“营销秀”的启动仪
式上，王沐恩独自一人从经区来
到威海市妇女儿童活动中心，形
影不离的沐恩妈妈并不在孩子
身边。“我已经上初一，不用再让
家长陪了。”12岁的王沐恩已然
不见了往日的腼腆，变得活泼起
来。她说，今年不需要妈妈帮忙
领报纸、陪着卖报纸了，一切都
由自己解决，而且计划今年每天
的订报数量要到达100份，勇争
前列。

在谈及去年的售报感受时，
王沐恩称通过售报变得勇敢。同
时，王沐恩也感谢帮助过她的

“老报童”，今年自己也有经验
了，会积极主动去帮助其他新加
入的小报童们。

224400余余名名小小报报童童参参加加首首期期营营销销秀秀
本报7月6日讯(记者 许

君丽) 7日，本报暑期营销秀
活动第一期正式启动，小报童
们要开始上街卖报啦。而在6日
的启动仪式上，不少小报童在
家长的陪同下，临时前来报名。
经过统计，首期营销秀活动有
240余名小报童报名参加，比最
初预定的150人的名额超出近
百人。

7日，本报将赠送出7100余
份报纸，这些赠送的报纸作为

启动资金，帮助小报童们挖掘
第一桶金。

本次暑期营销秀活动时间
共30天，分两期，每期15天，第
一期为7月7日—7月25日(周
六、周日休息)，第二期为7月28
日— 8 月 1 5日 (周六、周日休
息)。

活动开始后，本报将免费
提供给每位小报童T恤衫一件，
免费提供少儿专用生活用品一
套(每期活动第15天发放，单期

活动参加10天以上有资格获
得，两期同时参加者不累加)。

本次营销秀的奖励，小报
童和家长了解多少呢？本届营
销秀活动按照每期15天的售报
总量，从高到低评选金、银、铜
奖。其中，金奖5名，奖励人民币
500元；银奖10名，奖励人民币
300元；铜奖15名，奖励2015年
《齐鲁晚报》一份，并自动成为
本报2015年小记者。两期活动
全部参加，从未缺席，且每天订

报数量不少于10份的小报童获
评全勤奖，奖励2015年全年《齐
鲁晚报》一份，并自动成为本报
2015年小记者。

两期小记者活动重复获奖
获得金、银、铜奖的小报童，奖
金累计发放，铜奖赠报与全勤
奖赠报不累计计算，两期都获
得铜奖的可累计计算。如果小
报童或家长的卖报心得被本报
采用，还有奖金哦。所以，快快
行动起来吧。

寻寻找找新新闻闻亮亮点点，，巧巧妙妙营营销销报报纸纸
教育专家刘涛教授小报童卖报妙招，解读营销秀价值

本报7月6日讯(见习记者
刘洁) 6日上午9点，本报第五

届暑期营销秀活动启动仪式在
威海市妇女儿童活动中心举

行。山东省家庭教育指导专家
库成员、“金钥匙”学习潜能训
练中心主任刘涛现场教授小报
童营销妙招：不卑不亢讲礼貌，
新闻亮点要找到，善于反思，勇
敢定目标。

当天上午，报名参加暑期
营销秀的小报童们在家长的陪
同下汇聚一堂。“你必须明白，
来参加营销秀活动的目的是什
么，不是为了卖报赚钱，是为了
锻炼自己的沟通能力，让自己
成长。”刘涛老师开门见山的话
引起了现场家长和小报童的共
鸣。“有了目标，就要找实现目
标的方法。”刘涛老师建议小报
童认清自己的工作，要做到不
卑不亢。刘涛认为，如果小报童
利用自己年龄小，博同情来售

卖报纸，得不到应有的锻炼，也
偏离了参与活动的目的。小报
童面对的顾客群体多为长辈，
要讲礼貌，言行要得体。

“卖报纸也有学问，什么最
吸引人买报纸，新闻亮点！”刘
涛老师说，孩子们可浏览报纸，
找出新闻亮点，卖报时，直接将
亮点推荐给顾客，成功概率会
大大提高。

通过“快速抓笔”和“纸板
上放硬币”的小游戏，刘涛老师
让小报童明白了：你认为可能
的未必可能，认为不可能的，如
果找对办法，可以把不可能变
为可能。小报童一定要有信心，
每天给自己定好目标，学会反
思总结前一天的售报情况，第
二天朝着目标努力前进！

花絮

6日，小报童在妇女儿童活动中心接受培训课程，《如何从卖报
的活动中收货成长》。 记者 王震 摄

小报童在试穿售报新衣。
记者 王震 摄
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