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建行德州分行

金金融融输输血血助助推推经经济济跨跨越越式式发发展展
联社资讯

陵县联社审计部在2014

年审计工作中，打破传统“审
计检查发现问题——— 移交被
审计网点——— 条线督促落实
整改”的单线反馈流程模式，
创新采用“双流程”反馈法。
第一条流程：审计检查发现问
题——— 移交各部室及被审计
网点——— 条线管理部室根据
问题梳理制度，规范操作向全
辖进行风险提示；第二条流
程：网点自身查摆问题、工作
中经验总结——— 上传给审计
部，审计部负责进行整理、解
答，出具制度依据、规范做
法——— 反馈给全辖网点进行
信息共享。通过此方法有效
实现单个风险全辖范围内的
系统性整改，单个经验的全
面共享。 (任秋云 王翔宇)

平原农信社>>

向小微企业

增贷2 . 84亿元

前不久，平原县农村信
用社又向该县鑫隆源奶牛养
殖场增投贷款200万元，帮助
奶牛场扩大规模，使其饲养
量达到了400头，日产奶1000

公斤以上。至此，今年上半
年，全县共向小微企业投放
贷款2 . 84亿元，占新增贷款
总数的90%以上。

今年以来，平原县农村
信用社采取信用联合体担
保、动产质押第三方监管等
贷款抵押方式，采取三个集
中加大对小微企业的贷款投
放力度，一是贷款集中向小
微企业倾斜，二是集中领导抓
落实，领导班子成员包企业，
三是集中人员搞服务，公司业
务部人员进驻企业抓放贷责
任制，实行定期调度考核，力
促在确保放贷质量的同时加
快放贷进度。到目前为止，全
县已贷款扶持小微企业9 3

家。 （高玉才 董业勖）

临邑农信社>>

支持专业合作社

领跑致富

今年以来，临邑农信社
把支持壮大农业专业合作社
作为发展规模农业的突破
口，主动与县工商局对接，及
时掌握专业合作社的注册分
布情况，组织全辖46名客户
经理，分成15个工作小分队，
由信用社主任带队，深入调
查了解专业合作社的发展现
状及信贷资金需求情况，建
立专门台帐，明确帮扶目标，
量身订制扶持计划，适时发
放信贷资金。同时，他们还联
系专家技术人员，定期上门
指导种养殖技术，提供咨询
服务。通过赠送《山东科技
报》，编辑提供致富信息等方
式，支持专业合作社成为全
县农民的领跑致富排头兵。
截至目前，已累计发放信贷
资金1 . 2亿元，支持122个农
业专业合作社。

(钟振华)

陵县联社>>

搭建高效

审计平台

今年以来，建行德州分行围
绕全市科学发展，建设幸福德州
的总要求，全力强化信贷投放，
优化客户服务，为全市优化经济
结构、转变发展方式、促进社会
和谐，助力社会经济跨越式发展
做出了积极的贡献。截至6月底，
人民币各项贷款新增1 9 . 9亿
元，增速11 . 8%。
加大对骨干企业和传统企

业的支持。根据德州市企业发展
状况，支持了华鲁恒升、通裕重
工等骨干企业，投放金额过亿元
的项目达到15个，今年新增5个。
为涉外企业恒源石化等累计办理
买方付息贴现、委托付款、出口

商业发票融资、出口协议融资等
贸易融资超过21 . 83亿元，及时
解决了涉外重点企业大宗原材
料进口及出口备货的资金需求。
提升小微企业扶持力度。今

年以来累计发放小微企业贷款
11亿元，新增2 . 4亿元，为450余
户小微企业提供了贷款支持。
推动涉农项目和城镇化建

设。支持了农业产业化企业中澳
控股集团、谷神生物科技等企
业，累计投放贷款2 . 4亿元，重
点支持了禹城、临邑、齐河县共
5 . 75亿元新农村建设项目。
强化金融产品创新。为有效

解决小微企业融资难的问题，为

“10+3”战略产业内小企业客户
贷款达14亿元。办理了“方正富
邦创融-外海江南水郡债权1号
专项资产管理计划”基金托管业
务，金额共计2 . 6亿元；办理了

“禹城农商银行富民-兴禹系列
理财计划”理财产品投资托管业
务，总金额为12亿元。
个贷业务投放取得新进展。

围绕建设幸福德州，大力发展个
人助业贷款和个人住房贷款，个
人贷款余额60亿元，发放12 . 2
亿元，新增8亿元，个人贷款占全
行非贴贷款的比重提升了1 . 21
个百分点，其中发放住房贷款
11 . 9亿元。

立足“德馨服务”品牌，提升

服务质量。建行德州分行立足于
“德馨服务”品牌的打造，从制度
落实、工作效率、文化建设等多
个层面加大力度、强化落实。大
力发展电子银行和自助银行，缩
短客户等待时间。培育服务文
化，推行心本管理，实现服务境
界再升华。
强化风险合规意识，提高

案防水平。全行加快不良处置，
通过核销、免息、转抵债资产等
方式处置了多笔不良贷款，不良
贷款余额7600万元。同时，开展
廉政教育讲座，不断加大案防力
度与合规教育。 (季宁)

德城区农村信用社

金金融融服服务务 帮帮农农民民敲敲开开致致富富门门
近年来，由于国家对“三农”

重视程度日益提高，国家对农民
种、养殖资金的投入加大。地方
财政和国家财政也相应的对三
农在资金上做了一定倾斜，从而
催生了一些新型农业经营主体。
新兴农业经营主体中农民专业
合作社占比例较大，德城区农村
信用社为支持辖内合作社健康
快速发展，成立了合作社专营机
构试点，专职为辖内合作社服务，
构建了“一对一”全方位金融支持
模式，帮农民敲开致富门。

成立专门机构，提供全

方位金融服务

根据该联社《农民专业合作
社专营服务机构实施方案》和

《农民专业合作社贷款指引》，成

立了农民专业合作社专营服务
机构领导小组，创新了贷款担保
方式，根据“宜社则社，宜户则
户”的原则，对家庭式合作社实
行有实力的个人担保方式，全部
家庭成员签订担保协议；对效益
好有一定实力的合作社可以实行
企业担保方式，进一步增加贷款
投放规模。实行一站式服务、跟踪
上门服务、集贸市场宣传等，积极
向合作社赠送科技宣传材料。今
年以来，向合作社社员赠送《山东
科技报》1300多份，提供种养业、
农业新技术等科技知识，帮助
解决合作社发展中的难题。

主动上门服务，建立农

民专业合作社档案

组织人员走村串户对合作

社进行调查了解情况，面对面的
和合作社的法人代表、社员代表
进行座谈，调查面达到了100%。
通过初步的到户调查，了解农民
合作社种养殖规模等情况，介绍
该联社扶持合作社的政策及贷
款准入条件，满足符合条件的农
民专业合作社的资金需求。建立
农民专业合作社档案101份，建
档率达90%以上。根据调查情
况，帮助有实体经营并有贷款需
求的合作社建立健全相关规章
制度及资料等，使其尽快满足信
用社贷款准入条件。

优化信贷流程，加大合

作社贷款投放力度

在调查摸底，逐户建档的基
础上，对符合贷款条件的合作

社，全部纳入信用评定范围，积
极开展对合作社及社员的评级
授信，核发贷款证，优化、简化审
查审批流程，在有资金需求时，
可直接到柜台办理，第一时间提
供资金支持，在授信额度内“随
用随贷、周转使用”，方便快捷。
针对辖内合作社组织模式特点
和经营管理水平，采取“公司+
合作社+基地+农户”四位一体
的贷款模式，积极开展联户联
保、林权抵押等相关贷款业务，
支持农民合作社及社员扩大生
产。截至目前，共支持农民合作
社贷款共计1538万元，陆续为东
顺养殖、金坤养殖、鑫盛畜禽等
专业合作社投放贷款，使合作社
规模得到了进一步壮大，带动农
户走上了致富路。 （孙海敏)

农农行行平平原原县县支支行行对对公公存存款款强强势势增增长长

说到基金，有一部分人不认
可，主要原因是投资者经历2007
年下半年的暴跌和近6年的A股
熊市，很多人赔钱了，有的甚至
本金“腰斩”；但是去年余额宝横
空出世，短时间内就吸收了近

4000亿资金，收益相当可观，孰
不知余额宝的本质就是天弘基
金管理公司的天弘增利宝货币
型基金。余额宝和其他互联网金
融产品一样是借助了互联网的
渠道，帮助广大客户购买基金和
其他理财产品。

基金没有绝对的好坏，只是
投资方向、购买时机不同，致使
收益有较大差异。基金为大众提
供了一个投资股票市场、债券市
场、货币市场的机会。

其实基金不仅可以帮您获
得投资收益，还可以应用到其它
方面，甚至可以运用到企业的合
理避税。就当前经济环境来讲，
提以下几点建议：

一、建议客户利用一部分活
期资金购买货币型基金产品。货
币型基金投资于风险较小的货

币市场工具，货币型基金申购
赎回没有任何费用，面值为1
元，每月固定时间分红；货币
型基金赎回后第二个工作日
即可到账 (当天下午 3点以前
赎回，第二个工作日下午 6点
到账 )；基金公司将资金投资
于货币市场工具，获得的收益
要远远超过活期存款利息，而且
是日复利计息，目前大部分货币
型基金的年化收益在4%以上，
是活期收益的11倍。

二、建议单位购买基金，
进行合理避税。根据财政部、
国家税务总局的财税字[1998]
55号《关于证券投资基金税收
问题的通知》财税 [ 2 0 0 8 ] 1号

《关于企业所得税若干优惠政
策的通知》的规定，基金分红
企业投资者免征企业所得税。

需求投资者可密切关注基金
公司分红公告，购买日期需要
在权益登记日之前购入，否则
不能避税。

三、利用基金增加投资方
向，分散投资风险。基金公司利
用客户的资金投资不同的方向，
专业的投研团队确保客户的资
金在不同的投资领域实现应有
的投资业绩。“将鸡蛋放在不同
的篮子里”是投资者的信条，那
么基金为投资者找到了很多不
同的篮子。

周传芳，中国银行股份有限
公司德州分行营业部理财中心
理财经理，2012年通过CFP(国际
金融理财师)认证资格，长期从
事理财工作，对黄金、外汇有一
定的研究。

““巧巧””买买基基金金““巧巧””理理财财

周传芳 中国银行股
份有限公司德州分行营业
部理财中心理财经理

农行平原县支行坚持存款
立行、存款兴行理念，狠抓扩户
增存工程，上半年对公存款余额
攀升至51563万元，较年初增长
19850万元,创近四年新高，存款
增量市场占比均占同业内和系
统内首位，系统内排名同比上升
7个位次。

穷则思变，凝聚存款立行共
识。该行深入实施在全市开展的

“扩户工程”，剖析自身不足，细化
存款目标，落实营销责任，健全奖

惩机制，在思想和制度机制上为
上半年对公存款业务的持续、强
势增长奠定了坚实基础。

扩户增存，深挖核心客户增
存潜力。该行一方面强制网点改
变服务营销观念，为核心客户释
放服务空间；一方面根据实际，
确定了扩户工程目标。全年下达
了上半年新拓展对公结算帐户
50个的营销目标。

上下联动，信息共享。该行
建立了行长与前台部门、前台与

后台、客户经理、柜员与经理主
任之间的信息交流和反馈机制，
将行长电话、邮箱在全行公开，
上下联动，支行各单位资源共
享，大大提高了营销成效。

发挥产品渠道增存作用。该
行将开放式理财产品作为各营
业网点营销重点，科学帮助客户
核定期限，引导客户考核期关键
时点赎回。半年末，该行各项理
财产品余额达1 . 4亿元，季末赎
回8000多万元。

健全激励机制增强内生动
力。为充分挖掘全员存款营销潜
能，该行先后出台了《春天行动
考核办法》、《贵宾客户营销提升
办法》，下发了做好年中存款组
织工作的通知，明确了任务目
标，匹配了财务资源，同时将全
行财务资源向一线倾斜，重点向
营业网点倾斜，将营销收益最大
化，同时确保营销责任利益同
步，大大激发了员工营销能动
性。 (赵曙光 宫玉河)
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