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今日泰山

本报泰安7月7日讯 (记者 赵
兴超 ) 今年以来一直平淡的银行
理财产品市场，在年中重要节点也
未出现较大波动。从7月1日起，泰城
一些银行陆续新发保本理财产品，
有银行保本产品占到一半以上，一
家国有银行连续3天连发3款保本产
品。业内人士表示，风险低保本的银
行理财产品，目前是最适合普通投
资者的途径之一。

年化收益率4 . 5%左右、期限两
到三个月、银行承诺保本……进入7

月份，泰城一些普通投资者在多家
银行都发现了一批保本理财产品，
银行工作人员也重点推荐。7日，记
者在工商银行财源大街一处网点看
到，刚开始募集，就已经有市民在排
队等待购买。市民邹先生说，他一直
购买保本理财产品，这几天转了几
家银行挑花了眼，“原来保本产品一
家银行也就两三款，现在有的银行
基本都是保本产品。”

记者从泰城包括工商银行、建
设银行、泰安市商业银行等在内的
一些银行了解到，7月1日至今发行
的理财产品中，保本产品占了两到
三成。其中，建设银行在2日、3日、4

日三天，连续发行三期保本理财产
品，预期年化收益率都在4%以上，
期限三个月以内。泰安市商业银行7

月份五款理财产品，也都是保本浮
动收益型产品。

对保本型理财产品最感兴趣
的，主要为中老年群体。保本产品的
新增，让许多中老年人挺高兴。“老
年人理财还是求稳为主，本金不受
损失，是多数投资者的止损线。”一
家股份制银行工作人员告诉记者，
实际上，一些投资于银行同业市场、
债券市场等的低理财产品，大多也
可以保本，银行工作人员推荐时也
会这么说。但对稳健型投资者来说，
一定要确定，口头承诺与理财产品
合同条款一致，否则如出现兑现风
险，将无处寻求赔偿。

本报泰安7月7日讯(记者
赵兴超) 阿里巴巴集团研

究院近日发布国内首份县域
电子商务研究报告，山东省位
于全国电商发展第三梯队，肥
城市作为泰安排名最前的县
级市，电商指数仅为全国第一
名义乌市指数的零头。阿里巴
巴研究院相关专家表示，作为
三四线城市，应当将电商与本
地特色产品相结合，加强电商
产业发展。

近日，记者从阿里巴巴集
团研究院发布的《2013年中国
县域电子商务发展指数报告》
获悉，肥城市、新泰市、宁阳
县、东平县四个县市，电商指
数分别排名全国628位、828位、
1141位和1381位，电商发展属
三四线城市正常水平。

山东省位于全国各省市
县域电子商务发展六个梯队

的第三梯队。第一梯队为浙江
省，第二梯队为上海、江苏、福
建、北京和天津，第三梯队为
广东、台湾、山东、河北、四川
和江西。在泰安四县市排名第
一的肥城市，电商指数为6 . 62，
全市排名38位。其中，网商指
数为2 . 67，网购指数为10 . 57，
各自加权50%相加。而肥城市
6 . 62的电商指数，只是全国第
一义乌市46 . 62指数的零头。

阿里研究院分析发现，
2013年县域网购消费额同比
增速比城市快13 . 6个百分点，
县域人均网购次数和网购金
额，连续两年超过一二线城
市。互联网带来的便利，使县
域消费者可以通过网络获取
当地没有的商品，且费用低于
当地实体店。

阿里巴巴集团公关部张
蕊经理介绍，电商指数的计算

由网商指数和网购指数两部
分组成，各自50%。网商指数由
网商密度和店均网络交易数
决定。网购指数由网购消费者
密度和人均网络消费指数决
定。泰安市作为三四线城市，

又属于旅游城市，本地工业、
轻工业基础比不上江浙省份，
电商指数低也属正常。在电商
发展方面，可以通过网店与当
地特色商品的结合，自发式集
群开发市场。

本报泰安7月7日讯(记者
赵兴超) 对于一部分市民

来说，因为工资发现金或自营
而在银行没有工资流水证明，
申请贷款时常因此被拒。这种
情况下，市民可以通过自存银
行流水，打出流水证明，顺利
办理贷款。

“我们公司发工资都是现
金，不走银行，怎么才能办银
行流水啊？”7日，家住东关社
区的孙女士，拨打本报生活理
财热线，咨询申请贷款欠缺银

行工资流水的问题。孙女士在
徐家楼工业园内一家私营企
业上班，每个月工资3500元左
右，做个体生意的丈夫急需资
金周转，想以她的名义在银行
申请抵押贷款，但两口子都被
工资流水证明难住了。孙女士
的工资每月从公司财务领取，
全部是现金，其丈夫做生意也
没有银行工资流水。银行工作
人员也明确告知，必须有银行
工资流水证明，时间6个月，否
则很难办理贷款。

孙女士又咨询了几家担
保公司和典当行，还是绕不过
银行工资流水证明这道门槛。

“我上哪弄银行工资流水去
呢？”孙女士发愁地说。泰城一
家国有银行营业室经理李先
生建议，孙女士这样的情况可
以通过自存流水解决。

“所谓自存流水，就是个
人在每个月固定时间内，往银
行固定账户存入相对固定金
额。”李经理说，包括银行、担
保公司等机构索要流水证明，

主要目的是要客户证明个人
收入的稳定。个人自存流水
时，一定要把握好时间，做好
准备，起码在准备申请贷款前
半年开始存入，且额度、时间
要相对稳定，有条件应多存一
些。比如个人月收入4000元，
最好存到3000元以上。同时，
自存流水其实只是一项记录，
市民存入后，可以在需要时随
意取用，不会影响银行流水证
明。

银行理财产品
主推保本稳健

全全市市电电商商指指数数肥肥城城最最高高
在在全全省省也也只只排排到到第第3388位位

发发工工资资用用现现金金怎怎么么开开银银行行““流流水水””
银行：可以通过自存流水申办贷款
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个人同名转按揭贷款

产品简介
个人同名转按揭贷款是指对

已在他行办理住房按揭贷款的借
款人归还他行贷款，把住房按揭从
其他银行转到信用社重新办理的
贷款。

贷款对象
前期在他行办理住房按揭贷

款，但原贷款行在贷款额度、期限、
利率方面不能满足其需求的自然
人。

贷款条件
1 .年满18周岁(含)，且贷款期限

加借款人年龄原则上不超过65年。
2 .具有信用社辖区内常住户

口。
3 .所购房屋已使用年限不得

超过15年。
4 .借款申请人与所购房产所

有权人完全一致。
贷款额度
贷款金额最高不超过抵押物

评估价值的70%。
贷款期限
个人同名转按揭贷款期限与

抵押房产已使用年限合计最长不
得超过30年，贷款期限与借款人年
龄相加不超过65年。

贷款利率

个人同名转按揭贷款利率按
中国人民银行的有关利率规定以
及农村信用社有关利率定价管理
制度要求合理确定。

申请资料
申请人及财产共有人合法有

效的身份证明、结婚证、户口本，收
入证明，原按揭贷款借款合同、还
款记录清单及其他农村信用社要
求提供的资料。

还款方式
可采用定期结息、到期日利

随本清、按合同约定分期还本还
款，等额本息或等额本金等多种
方式。

个人房产抵押贷款

产品简介
个人房地产抵押贷款是指借

款申请人以个人住房、商用房、工

业用房作抵押，向信用社申请的用
于个人消费和正常生产经营的贷
款。

贷款对象
能提供个人真实资料，在本地

居住或有固定的生产、经营场所，
具有完全民事行为能力和贷款偿
还能力的自然人。

贷款条件
1、借款人为具有完全民事行

为能力的自然人，年龄加贷款期限
原则上不超过65年；

2、具有信用社服务辖区内常
住户口或本地有效居住身份，有固
定住所；

3、有稳定、合法的收入，具有
按期偿还贷款本息的能力；

4、个人资信状况良好，无重大
不良信用记录；

5、有房地产抵押物作担保，并
到房地产管理部门办理合法有效

的抵押登记手续；
6、在信用社开立存款账户，并

自愿接收信用社的监督；
7、信用社规定的其他条件。
贷款额度
贷款金额最高不超过抵押物

价值的70%。
贷款期限
采用一次性还本的，贷款期限

最长3年；采用等额本金或等额本
息还款的，期限最长10年。

贷款利率
按照人民银行规定的基准利

率和信用社有关利率定价管理制
度合理确定。

申请资料
借款人有效身份证件和信用

社规定的相应资料。
还款方式
可采用定期结息一次性还本、

等额本息、等额本金等还款方式。

信用卡客服来电话“回馈老客户”

老老人人稀稀里里糊糊涂涂花花四四千千买买纪纪念念币币
本报泰安7月7日讯(记者

赵兴超) 市民陈先生接到一通
银行信用卡客服电话，让他每
月往信用卡打300多块钱，可以
得到一套回馈客户的纪念币。
陈先生还没弄明白，就稀里糊
涂花4000多元购买了这套纪念
币，实际上是选择了信用卡分
期购买商品。

7日，家住泰玻大街的陈先
生拨打本报生活理财热线称，
信用卡客服让他参加回馈客户

的活动，却扣款买成了纪念币。
原来，6月30日，陈先生收到所持
有一张信用卡的银行信用卡客
服中心来电，客服人员和陈先
生说正在做一个回馈老客户活
动，每个月只需要往信用卡里
存300多块钱，就能获得一套价
值四千多元的纪念币。

陈先生听到“回馈客户活
动”时，感觉可能是骗子，但查
看手机来电号码就是所持信用
卡的客服电话，“电话不是假

的，应该没骗人。”陈先生被客
服人员一个劲的推销说得有点
晕，没弄清到底是怎么回馈。

“客服人员说，我每个月往卡里
存300多块钱就行，卡是我的，消
费也是我说了算，我想也没什
么损失。”陈先生说，在通话时
刚好来了点生意，他含糊地说
了几句“好，再说”，就挂断了电
话。

刚挂了电话不久，陈先生
忽然收到一条短信说他订购了

一套四千多元的纪念币，他才
醒悟过来，原来每个月扣费300

多元就是分期购买纪念币，所
谓回馈客户的说法，只是忽悠
市民同意购买的一种噱头。

“我上了年纪，对信用卡也
不太了解，以为存到自己卡里
的钱，还能跑了吗。”说起被推
销纪念币的事，陈先生既后悔
自责。而到当地银行网点咨询
时，银行工作人员告诉陈先生
他们并不知道这回事，网点也

没有这款纪念币产品。
7日，记者联系到该银行信

用卡客服，工作人员称该产品
是电销分期中心专门推出的一
款产品，官方网站和当地银行
都没有这个活动，所以查询不
到具体商品信息。某国有银行
业内人士告诉记者，信用卡推
销纪念币，大多采用分期扣款
策略。提醒中老年人，尽量到当
地网点咨询。
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