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今日威海

关注

有有心心妈妈妈妈做做笔笔记记 孩孩子子卖卖报报学学观观察察
刘霖、李泽林表兄弟从“撂挑子”迈向主动向路人卖报的行列

暑期营销秀，陪孩子一起参
与的家长不在少数。有的家长陪
着孩子一起卖报纸，有的就近找
地方坐下做自己的事儿。与其他
家长不同，大世界站点的小报童
家长刘女士把报纸分给刘霖、李
泽林表兄弟俩后，远远地坐下来，
既能将孩子的表现尽收眼底，又
不会离孩子太近，让孩子产生依
赖感。在刘女士的鼓励和建议下，
哥俩从沮丧“撂挑子”迈向了主动
出击询问路人卖报的行列。

“妈妈，我和哥哥都卖出了一
份报纸！”成功出售报纸的李泽林
兴奋地朝刘女士边跑边说。刘女
士笑着拿出笔记本说：“那你们说
说看，刚刚买报纸的是一位什么
样的人。”“是一位30岁左右的叔
叔，背着包，应该是有固定工作的
人……”两个孩子回忆着说。刘女
士告诉记者，这样做是想帮着孩
子做总结，看看什么样的群体喜

欢看报，这样一天天积累下来，孩
子就有经验，卖报有针对性，也会
变得更得心应手。有时哥俩说得
不完整，刘女士也会根据观察给
予补充。卖报第一天结束后，刘女
士和孩子总结经验：李泽林要学
会主动，多问才有机会，刘霖得以
阳光的心态，把微笑留给别人，精
神状态好，才能感染别人。

有时候看到大波人群从孩子
身边走过，刘女士强忍着提醒孩
子的冲动，耐心地引导哥俩“你们
可以停下来，仔细看看哪里人流
量最大，自己选择方向。”刘女士
还让孩子向有经验的小报童取
经，学习其他小报童卖报时积极
的心态，“孩子过来参加营销秀活
动不是学卖报纸，而是通过卖报
让孩子的心智得到锻炼成长，”刘
女士说，引导孩子学会观察、分析
和总结也是大收获。

见习记者 刘洁

卖卖报报，，在在磨磨练练中中学学习习、、成成长长

如果你把获得过金奖，银
奖，作为你炫耀的资本，把获得
奖励作为你卖报的动力，那你就
大错，特错了！卖报纸的意义并
不是在于你能得到多少奖励，而
是你能否在卖报纸的磨练中，学
习成长。我也是一名报童，也得
过奖励，但我卖报纸，并不是为
了获得更多奖励，而是希望自己
在卖报纸的磨练中，不断提升，
不断进步，战胜自我，超越自我，
使自己成为生活的强者。

当我还是一名新报童时，那
时我信心正如现在的空气一般
多，无人能敌，自己总是嚣张的
想：“卖报纸难吗？不就问几个人
买不买罢了，多简单啊。”但现实
和想象相差很大。我一连问了十
多个人都没有要买的意思，这就
像晴天霹雳一样，把我从想象劈
回了现实，一直把我放到自责
中：“一向开朗大胆的我怎么了？
卖几份报纸就把我压垮了。这是
怎么了？”我猛然想到，卖报纸不
就是像做生意一样，一定有亏有
赚，这是常有的事情，所以我要
有勇气，大胆问，不灰心，这样卖
报纸的顾客才会多！以后，我就
以这些经验顺利的度过卖报之
旅的开始。

作为有一年经验的报童，我
更是信心倍增，并且早已养精蓄

锐，准备迈向新一期售报的大
门。在卖报纸的过程中，我无意
听到伙伴们在议论：“许多报童
都受不了卖报纸的辛苦，早就销
声匿迹了。”听到后，我也有些同
意的意思，之后，我就感到卖报
纸变得很没趣，无聊，整天无精
打采，很是被动，我好像也被传
染了似的，也产生了不想卖的念
头。我在做强烈的思想斗争，卖？
不卖？卖？不卖……突然，我头脑
一清醒，下定决心，既然要卖就
要卖下去，坚持不懈，持之以恒，
不懈怠。

参加过几年“暑期营销秀”
真的让我学会了很多，让我知道
想得到真正的“冠军”就必须积
攒一个奇怪的东西—“正能量”。

“正能量”是卖报纸的根基，也是
做一切事情的根本，你只要勤做
善事，攒足“正能量”不管你卖50
份，100份，300份都称之为小菜
一碟。每当我帮同学卖几份后，
再卖我的报纸时，我就感到无比
容易，好卖。这就是积攒“正能
量”的结果。

在卖报纸的活动中，我一次
次磨练自己，终于在这活动中学
习成长，成为一名名副其实，富
有丰富经验的老报童了！

马世纪 威海八中 7年级1班
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笑售报。

记者
王震 摄

小报童作文

两两天天售售报报量量超超过过11 .. 33万万份份

本报7月8日讯(见习记者
刘洁) 8日，本报暑期营销秀活
动进入第二天，活动十分火爆。两
天来，五个站点的小报童售报总
量已经突破了1 . 3万份。在营销
秀排行榜中，来自华联站点的段
佳林和利群站点的毕中兴分别为
230份和202份的数量列居前两
位，并且业已形成了排行榜的“第
一集团”。

8日，本报营销秀活动火爆
进行中，五个站点的小报童积极
参与到活动当中，两天的累计售

报量达到了1 . 3万份。在营销秀
排行榜中，两天售报过百份的已
经有7名报童，特别是两天售报
70份的统计中，竟有19名小报童
并列入围。

今年的营销秀按照小报童售
报总量，从高到低评选金、银、铜
奖，每期评选一次。其中，金奖5
名，奖励人民币500元；银奖10
名，奖励人民币300元；铜奖15
名，奖励2015年全年齐鲁晚报一
份，并自动成为本报2015年小记
者。

去去年年卖卖报报赚赚了了一一辆辆自自行行车车

本报7月8日讯(记者 王帅)
在大润发站点卖报的安骏豪是

卖报界的“老人”，8日，他在一个
多小时时间内轻松卖完50份报
纸。去年，他曾获本报营销秀铜
奖，并靠奖金和卖报利润购买了
一辆自行车。

安骏豪今年12岁，除阳光、
有活力外，他嘴甜、不怕拒绝，因
此他卖报过程很顺利。首日30份
报纸，安骏豪在一小时内全部售
出，之后他还主动打电话给记者
问“还有没有剩余，想再卖点”。

其他小报童询问他的卖报地
点，安骏豪起初闭口不提，后来还
是全盘拖出，原来他一直在人流
量大的早市卖报。为了让其他小

朋友顺利卖报，他还主动帮忙数
报纸和插报纸，还邀请其他人一
起卖报，并分享售报经验。

交流中，安骏豪提到去年卖
报成绩很是骄傲。他去年参加了
一期营销秀活动，当期，他共卖出
千余份报纸，获得500多元的利
润，后又得到200元的铜奖现金
奖励。为了犒劳自己，安骏豪用挣
到的购买了一辆“坐骑”——— 自行
车。因为是自己的劳动所得，安骏
豪对自行车倍加珍爱，经常骑车
到海边与父母共度美好时光。

安骏豪的暑假生活可不止卖
报。他的假期安排的满满当当，除
了旅游外，他还报名参加了本报
的军令营活动。

名次 姓名 份数

1 段佳林 230

2 毕中兴 202

3 鲁博源 130

4 姜文豪 130

5 王沐恩 110

6 许好好 110

7 刘栋生 100

8 孙梓允 90

9 闫 博 90

10 何世昌 90

11 姜书腾 90

12 梁 凯 90

13 安骏豪 80

14 王钰涵 80

15 姜佳妤 80

16 周晓冬 80

17 郭 阳 80

18 王路平等19人 70
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