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海海景景房房渐渐成成烟烟台台城城市市名名片片

购房者多为

收入稳定的中青年

据调查资料显示，40岁左
右收入颇丰的中年人，是海景
房的主要消费群体，他们购买
海边高档房多是以改善住房条
件为目的的二次置业。

烟台海景房的买主70%以
上为本地人，年龄集中在35—45

岁，大多是事业有成的白领和
金领，还有30%的海景房则被内
陆其他城市收入颇丰的中年人
选购。

融科迩海的置业顾问小孙
告诉记者：“我们的业主主要是
本地的私营业主，这部分人占
据了很大的比例，其次便是律
师、医生、教授、企业高管等一
些高收入的客户，最后还有一
些外地的客户。”据小孙介绍，
这段时间海景房的销售比上半
年有了较为明显的变化，尤其
是外地的客户开始递增。

海景房迎来

高温上升期

天气越来越热，人们对海

景房的向往之心也越来越热。
夏季是旅游度假的旺季，

对于休闲度假游而言，景区未
必是最好的去处，因为著名景
区日益拥挤，并不适合人们放
松。真正的享受生活，应是在一
个自然环境优美、人口比较少、
空间私密、节奏轻松的环境里
生活一段时间，可以使自己的
身心都得到放松。海边就是这
样一个能满足你度假、放松的
场所。所以近些年，海景房持续
增温。

有些位于主城区或市中心
黄金地段的项目，之所以敢打
出万元招牌且销量稳增不减，
主要原因就是资源稀缺，不可
复制。业内人士称，从目前情况
来看，竞争最激烈的是近郊楼
盘，因为其供应量大，促销力度
也大，有优惠的可能。相比之
下，海景房价格会相对稳定，而
且少有折扣。

配套设施全面

海景房更适宜居住

到底怎样的房子才是真
正的海景房呢？这是不少购房
者一直在嘀咕的问题。很多购
房者认为海景房必须建在海
边，或者说建在海边的房子就
是海景房，其实不然，海景房
分为一线海景、二线海景和三
线海景，除了一线海景房紧靠
海边之外，二线海景一般只能
看到大海，而三线海景房只是
距离海边较近，去海边比较方
便而已。针对距离海的远近不

同，房子的价位也是不相同
的，因此购房者在购买前一定
要实地看房，针对自身的具体
情况与置业顾问详细沟通了
解。

有不少人认为，海景房很
潮湿，尤其是在北方，海边风很
大。莱山区住建局的工作人员
告诉记者，海景房的潮湿度是
有地域区别的，要看它是位于
大海的南岸还是北岸，烟台位
于渤海的南岸，夏天多南风，风
向由内陆吹向大海，所以并不
是很潮湿。冬季虽然风大低温，
但是北方城市集体供暖，室内
温度反倒比南方城市高，更适
合居住。

养老、养生

成海景房新功能

现代人生活压力大，都市

的拥挤也让心灵疲惫不堪，所
以找一个面朝大海之地，看看
海浪，吹吹海风，成了不少都市
白领们的愿望。对于老人来说，
忙碌了一辈子，如果能在晚年
找一处环境优美、空气新鲜的
地方养老，那人生就没有遗憾
了。所以，购置海景房用于养
生、养老也成了一大趋势。

家住济南的刘大爷2012年
退休后便来到烟台，与老伴一
起买下一套紫金山庄的房子，
选择留在烟台养老。刘大爷对
记者说：“这里空气非常清新，
含氧量也很高，每天早上在这
锻炼一会儿全身都舒服，平时
和老伴一起到海边钓钓鱼，生
活别提多美了。”

紫金山庄的付经理告诉记
者：“现在有许多年轻人选择在
海边居住，不仅可以屏蔽都市
的喧嚣，还可以看到窗外的山
海美景，让身心得到放松。”

专刊记者 刘杭慧 侯博议

每到夏季，都是海景房
置业的高峰期，人们都想感
受一下“面向大海,春暖花开”
的惬意生活，纷纷置业烟台，
海景房渐成烟台城市名片。

龙湖·葡醍海湾
项目位于滨海大道，北临大海，

与国家4A级风景区养马岛隔海相
望，距烟台机场约25分钟车程。南邻
城市景观大道，向西直达烟台市中心
及政务区，向东连通烟威高速。项目
有45平方米的四季小院、100余平方
米的葡醍院落、近300平方米的颐和
墅。还有精装公寓、高层等产品满足
不同人群的需求。

安德利迎海花园
项目位于牟平区通海路西，滨海

东路南。项目包括七栋高层住宅、一
栋会所和沿街三层商业裙房，提供从
86平方米到400平方米多种户型，所
有的户型都达到明厅、明卧、明卫、明
厨，部分户型设有入户花园和景观电
梯。项目容积率为 2 . 6，建筑密度
13 . 4%，绿地率40 . 3%，规划停车位
1360个。

东海城
项目位于烟台滨海路南，养马岛

大桥西南。东海城北临渤海，东接养
马岛旅游度假区，与规划中的浅海公
园遥相呼应，南接烟威高速。70—150

平方米经济型户型，二室至四室，使
用率约达86%；户型设计格局方正、
南北通透、动静分区，功能布局合理。
特色入户花园配合步入式空中庭院，
尤具人性化。

融科迩海
项目择址养马岛颐养住区，周边

高尔夫、五星级酒店、深海温泉等高
端娱乐休闲配套齐全；烟台二中东
校、滨州医学院烟台附属医院、便民
商超等生活配套一应俱全。濒临城市
主干路滨海路，3分钟直抵牟平中心
区，10分钟顺达莱山中心，20分钟畅
达芝罘老城区，30分钟速达莱山国际
机场。

富丽紫金山庄馥园
位于烟台市东部新城，雄踞别墅

林立的滨海东路。北临黄海，西临鱼鸟
河，东依烟墩山，南靠牟山。项目距离
市中心仅20分钟车程，到达烟台火车
站、汽车站、机场仅需20分钟，打造无限
的便捷新生活。馥园是滨海东路上独
一无二的精装洋房社区，占据别墅林
立的区域，独享自然美景与生态资源。

观海路8号
项目位于观海路与红旗东路交

会处北100米，是烟台顶配生态居住
区。观海路8号是华滨置业继桃源一
品之后又一力作。对于老烟台人来
说，烟台的中心在芝罘；对于城市新
兴阶层来说，烟台的中心在莱山。观
海路8号共占地72416 . 10平方米，建筑
面积215800平方米。绿化率56 . 70%。一
期9号楼共18层，10号楼共16层。

海景房鉴赏

兼兼有有度度假假和和投投资资属属性性
烟台海景房受异地购房者青睐

专刊记者 孙芳芳

烟台得天独厚的气候条件
让众多外地置业者充满了向
往。除了到烟台短暂度假外，不
少外地人更是选择在烟台置
业，不少外地置业者看重的是
投资前景。

烟台海岸线绵长，是个海
景资源丰富的城市，为房地产
商开发海景房提供了优越的自
然地理条件。龙湖、力高·阳光
海岸、碧桂园等一线开发商进
驻烟台，也为烟台带来了不同
风情的高品质海景房。

龙湖项目位于养马岛度假
区，是烟台唯一一家别墅区高
层。项目拥有海上森林公园、葡
萄山谷等园林。作为金牌园林
大师，在设计上采用五重立体
造型和全冠移植的方式，形成
五重园林。

力高·阳光海岸位于城市
地标马山寨旁，扼守城市绿肺
要地，主要打造年轻态宅区。项
目将山与海作为两大主要景
点，力求建筑与自然和谐共处。

碧桂园占蓝色经济核心区
域，拥有十里金滩。项目通过深
挖，将海水引入园区，围绕住房

产生流动水源。项目还建设了
果岭式主题公园，形成大型坡
地景观。

众多一线开发商倾力打
造，让外地置业者们对烟台海
景房多了一份期待和向往。家
住济南的刘先生从去年萌生了
要在烟台置业的想法，今年已
经跟着看房团多次来烟台考察
项目。“去年单位组织员工到烟
台度假，从炎热的济南来到舒
适的烟台，一下子就喜欢上这
个地方。”刘先生介绍称，今年
以来，只要是周末有空，他都会
跟着看房团到烟台来看各个区
的海景房项目，最终他选择在
龙湖置业。

除了度假需求外，不少购
房者还考虑到了投资前景。从
东营到烟台置业的吕先生于
今年年初买了一套五十多平
方米的公寓海景房。“这套房
子最大的优势就是景观和价
格，小区紧靠海，景观细节设
计得非常好 ,平时我可以和家
人去那里度假。随着配套越来
越完善，我相信那里的房子升
值潜力也很大。”吕先生对自
己购买的海景房升值空间十
分看好。

“我们的咨询电话最近一
直很火，这些天看海景房的人
也越来越多，相当一部分都是
外地来的。”不少海景房项目的
销售人员最近都在忙活着接待
来自各地的购房者，“七八月份
是烟台的黄金旅游旺季，这段
时间海景房项目看房人数上涨
了两三成，必须得抓住这个时
机。”

记者了解到，适合异地置
业的楼盘，大多地处经济发展
势头迅猛、交通便利、自然环境

优越的沿海或旅游城市。洁净
的海湾、宜人的气候、得天独厚
的旅游资源和良好的升值空
间，这些都构成了对内陆地区
置业者的“诱惑”。

“在烟台买套海景房，不但
能投资，工作空闲的时候还能
过来度度假。碰上节假日酒店
都定不上，自己在海边有套房
子，想啥时候来就啥时候来，吃
喝玩乐都方便。”济南刘先生的
想法反映了不少外地置业者的
心声。
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烟台海边随处可见的海景房。 本报记者 韩逸 摄

烟台海景房不断升温，图为一处在建海景房。 本报记者 韩逸 摄
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