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营营销销秀秀

小小报报童童牵牵线线，，晚晚报报与与读读者者结结缘缘
营销秀让许多市民养成了每天读齐鲁晚报的习惯

本报7月15日讯 (见习记
者 刘哲) 营销秀第一期已
经持续了一周多的时间，很
多小报童开辟出了属于自己
的“市场”。与此同时，小报童
的出现也让不少新读者认识
了齐鲁晚报，买报纸、读报纸
成了每天早晨的习惯。

每天早晨，王英玮拿到
报纸后第一件事，就是去六
街市场为自己的固定客户送

报纸。在市场东头摆摊的李
女士是王英玮的固定客户之
一，本届营销秀开始前，李女
士很少读齐鲁晚报，为了鼓
励小报童，李女士买了一份
齐鲁晚报。几天过去，买报
纸、读报纸成了李女士每天
必做的事情。友谊调味品店
的王先生不认字，但每天都
买一份报纸，“我邻居会念给
我听，邻居忙的时候，我就自

己看照片，我很喜欢看报纸
上的照片，觉得很有意思。”

除了六街市场，清怡市
场、姜家市场等地也悄悄兴
起一股“读报风”。在这些地
方，记者看到不少商户正捧
着齐鲁晚报读得不亦乐乎。

每天早晨七点半左右，
清怡市场东头一家超市的宋
先生都会收到杨帆送来的报
纸。宋先生说，去年有小报童

来卖报纸时，自己每天都买
一份报纸，已经养成了每早
读报的习惯，营销秀结束后，
买报纸不方便了，这个习惯
就慢慢淡忘了。今年小报童
的到来，再次激起了宋先生
读报的热情，宋先生表示，小
报 童 让 他 与 齐 鲁 晚 报 结 了
缘，营销秀结束后也会继续
关注齐鲁晚报。

由于天气原因，小报童孙超拿到报纸已经7点多了，为了将245份报纸售出，特向同
学吴昊天和刘祺祯寻求帮助。孙超给小伙伴们介绍经验，分派任务，划分街道，最终在
11点左右将245份报纸成功售出。 本报记者 郗运红 摄影报道
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杨 帆 260份
王瑛玮 260份
孙 超 245份
杨树鑫 85份
苏福奕 60份

李松媛 40份
王盛烨 40份
张梦雨 40份
王宇辰 40份
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