
祛痘不要被“促销”了
佐康祛痘·1次见效·3次显效·20天治好·300店连锁·终身免费畅通毛孔

暑期，许多痘痘患者
急于寻求治疗，面对各式
各样的宣传广告，很难做
出正确的选择。患者李女
士前几天被免费治疗的广
告吸引，可去了之后，店家
不但以种种理由不给李女
士免费治疗，还向她销售
许多产品，李女士这才幡

然醒悟：世上没有免费的午餐。而学生小宋则
被低价广告“促销”了，他优惠治疗了一个多
月，看着“痘颜”依旧，不禁摇头感叹：一分价
钱一分保障。佐康中国高级康复理疗师秦媛
店长提醒患者朋友：治疗一定要看机构的专
业背景和患者口碑，不能只凭看广告的感觉。
痘痘已被列为最严重的皮肤杀手之一，千万
不能让脸成为“促销”的牺牲品。

烟台佐康是一家中国专业祛痘的连锁机构，
从产品质量、祛痘技术到消毒措施层层把关，严
格要求，把每一个环节都做到专业。不在价格上

做游戏，而是着眼优质的服务和效果，落户烟台7

年来佐康的品牌深深植入患者的心中，在烟台地
区拥有广泛的口碑。许多在其他机构反复治疗做
坏皮肤的患者也慕名找到佐康，希求治疗。

佐康通过几十万例的成功治疗，积累了
一套成熟祛痘经验：根除青春痘、粉刺、痤疮，
一次性治好，不易复发；永久祛黑头，收细毛
孔，快速去痘印，3天见效；根治乱用祛痘产品
产生的激素依赖性皮炎、铅汞中毒等；针对各
种痘坑、陈旧性色素沉着，效果神奇。
以下为烟台部分佐康祛痘服务中心：
芝罘佐康总店：6 2 6 3 9 3 1

莱山区佐康店：6 7 2 6 5 0 0

福山区佐康店：2 1 3 2 0 1 8

海阳市佐康店：3 2 2 0 8 9 6

开发区佐康店：6 3 9 8 7 9 1

烟台佐康网站：
www .y a n t a i q u d o u . c om

佐康总部网址：www.zkqudou.com
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毕毕业业了了，，““大大叔叔大大妈妈””都都不不愿愿走走
老人不愿意毕业凸显“老年大学”市场供需矛盾

本报7月17日讯 (记者 柳
斌 实习生 赵宁 通讯员
鲁燕 ) 17日，由烟台市老年协
会成立的烟台银龄学苑首期培
训班举办了结业仪式，其实对
于很多老年人来说，他们不愿
意毕业，他们还想多交点朋友，
多学点知识。

矫希浩老人今年80岁，是银
龄学苑书法班的学生，书法对
他来说是最大的爱好，但是想
找个地方学习书法不大容易，
老人说他家住大海阳社区，附
近的培训学校报名人数挺多，
最后终于在位于莱山的银龄学
苑报了名，老人每次“上学”要
坐20多站的公交车，中间还要转

次车。
经过20个周的学习，矫希浩

老人的书法有了较大的进步，
不过4个多月的时间对他来说很
短暂，眼看就要毕业了，老人说
很不舍。

“学习书法挺有意思，大家
都不想毕业。”矫希浩老人说，
老了在家没事干，平时就是看
看书报、写写字，在学校学习挺
充实，而且能交个朋友。

毕业了，“大叔大妈”要去
哪？李方老人说，她有一群舞
伴，利用业余时间可以一块跳
跳舞，在她们的圈子里有专门
的老师免费交给大家，跳舞对
李方老人来说算一个比较有趣

的爱好，另外就是等待银龄学
苑再开学时报名新的辅导班。

不过对于矫希浩等老人来
说，毕业后的生活就显得有些
无聊。“没事干，就是看看书报、
写写字，偶尔看看孩子。”矫希
浩说。

65岁的王文川老人说，他平
时参加的社会活动比较多，毕
业了从心理上比较容易接受，
但是对于平时参与活动较少的
老人来说，心理确实有点别扭。

在采访中，几乎所有的老
年人都觉得在老年大学上课很
有意义，丰富了老年人的生活，
同时希望老年大学入学更方便
些，课程更丰富些。

烟台市老龄办主任巴信崇
介绍，全市现在有130多万老年
人，占总人口的21%。从目前老年
大学的数量看，供需矛盾比较明
显，这也是成立烟台银龄学苑的
重要原因，从报名和学习过程
看，取得了不错的效果。

据了解，在物质条件满足的
情况下希望多学点知识，是老年
人报名火爆的主要原因。另外，
随着全市老龄化形势的加重，空
巢老人和孤寡老人不断增加，老
人希望通过老年大学结交更多

的朋友，排遣孤独，这无疑增加
了老年大学的报名人数。

如何满足老年人渴望知识的
现实需求，巴信崇介绍说要通过两
条腿走路的方式，一是政府部门积
极努力，积极配合，加大投入；另一
方面，需要社会力量广泛参与，政
府给予引导和支持。

“老年人的需求广泛，培训是
一种方式，另一种就是搭建平台，
像老年艺术节等，给老年人才艺展
示、才艺交流的平台等，不断满足
老年人的需求。”巴信崇说。

如何缓解老人“上学”难
延伸报道

买买不不买买小小棚棚，，全全凭凭业业主主自自愿愿
开发商回应：促销活动后，小棚最高不超4万元

本报7月17日讯 (记者 柳斌 )

日前本报报道了牟平官庄豪庭业主
因为小棚购买问题与开发商产生矛
盾一事，近日开发商就业主反映的问
题进行了回复，买不买小棚全凭业主
自愿，不强行搭配，且价格不超过4万
元。

针对业主疑问，官庄豪庭小区
一期开发商烟台市富圣置业有限公
司负责人介绍，他们在项目过程中
严格依据规划批复建设，每户均对
应分配了一个小棚，因小棚建设全
部在地下且滞后，需最后分割计算
建筑面积，所以在楼盘销售过程中
即预售合同中未约定小棚事宜，未
事先预告通知。

7月份在交房时，部分业主提出
不要小棚。对此，他们严格按照合同
中 的 约 定 ，凭 业 主 自 愿 ，不 强 行 搭
配。针对小棚价格问题，业主收到的
通知显示个别小棚超过了4万元。对
此，烟台市富圣置业有限公司负责
人介绍，考虑到业主的需求，公司推
荐了小棚的销售，并搞了一次阶段
性促销活动。

“我们搞促销活动后，价格最高的
仅为3万多元，不到4万元。”烟台市富
圣置业有限公司负责人介绍说，目前
小棚销售近2 0 0个，全为业主自愿行
为。工作人员也向记者出示了小棚的
销售账目，优惠后多数小棚价格在2-3

万元。

《4万多元一个小棚不买不行》追踪报道
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