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农业银行随薪贷

随随““薪薪””所所欲欲，，梦梦想想成成真真！！

票票据据理理财财抢抢夺夺““宝宝宝宝””军军团团生生意意
产品上市即遭投资者抢购

票据理财与互联网“宝宝”产品、银行理
财产品究竟有啥区别？

日前，民生银行下属的民生电商正式
推出了其首款项目———“ e票通- 2 0 1 4 -
0043”，预期年化利率为5 . 7%，项目总额为
19 . 8万元，投资期限为65天。虽然与新浪
等平台推出高达10%的票据理财相比，这
款产品在收益上并不占优势，但是民生
电商背靠民生银行，在票据审核和托管
以及发行上具有优势，投资者更为信任。
该产品刚一上市便被抢购一空。

此前，新浪微财富推出了两款票
据类理财产品，两款产品的年化收益
率分别达到了8%和9 . 8%，产品上线后
立即被抢购一空。相比民生电商推出
5 . 7%的票据理财，新浪微财富的票据理
财收益要高出很多，但也受到市场质
疑。据了解，新浪微财富的这一款名为

“票据宝 1 4 0 1 6”的产品，年化收益率为
9 . 8%，这么高的收益还要依靠平台的补
贴。比如，这款票据宝14016的本身收益为

7%，而新浪微财富补贴1%，发行这款产品
的公司票据宝网站补贴1 . 8%，这样加起来

就达到了9 . 8%。
票据理财在收益方面已远胜“宝宝”产

品，甚至超过同期限银行理财产品。目前，银
行系“宝宝”产品基本降至5%左右，而余额宝
的7天年化收益率已经降至4 . 18%，微信理财
通的7天年化收益率降至4 . 48%。

同时，与同期限的银行理财产品相比，票
据理财的收益对于投资者而言也有一定的吸
引力。目前2-3个月期限的银行理财产品收益
率在5%左右，比如农行一款“金钥匙·安心得
利”2014年第1645期理财e站人民币理财产品
预期年化收益率为5%。目前推出的票据理财
最低的年化收益率达5 . 7%。

同样作为“屌丝”理财产品，在门槛方面，
“宝宝”类产品与票据理财产品旗鼓相当。新
浪、阿里巴巴等平台的票据理财产品门槛都
为1元起，与互联网“宝宝”产品门槛基本一
致。民生电商推出的票据理财目前设定了
1000元的门槛，未来不排除会降低门槛。

在流动性方面，互联网“宝宝”可能仍有
一定优势，可以随时购买和赎回资金。票据理
财产品必须等到项目到期后才能获得本金和
收益，这一点和银行理财产品一致。

国有四大行客户

满意度无缘前十
据《证券日报》报道，J.D.Power亚太公

司近日发布2014年中国零售银行客户满
意度研究(RBSS)显示，在零售银行客户满
意度排名中，交通银行位列第一，而国有
四大行则无缘前十。对此，报告负责人指
出，国有四大行网点数量非常多，管理半
径超过股份制银行，所以对于客户满意
度，国有四大行并不会像其他股份制银行
那样注重客户满意度。

●点评：虽说背靠大树好乘凉，如果
消费者不买账也是白搭，看来国有大行各
个网点都要在客户服务上加把劲了。

房地产信托业务员

提成最高达6%
据《中国经营报》报道称，随着地产市

场的风云已变，房地产信托产品逐步陷入
了销售困境。“现在房地产的信托不好卖，
不过一些有关系的业务员发了财。”一位
了解信托的内部人士表示，一些业务员卖
出百万元产品，提成可以达到6万元，比他
们领导赚得还多。

●点评：由于消费者避险意识，房地
产信托今年以来行情不好，但业务员拿6%

的提成实属罕见。如此一来，企业融资成
本要逼近30%，甚至更高，看来真是兔子急
了也要跳墙，此类项目只可远观不可亵玩
焉。

首届国际黄金大会

打造中国黄金博鳌
首届中国国际黄金大会将于9月10

日—12日在北京国际会议中心举办。随着
我国经济进一步发展，以及中国对黄金需
求的不断增长，中国将成为全球最活跃的
黄金投资及黄金消费市场，引领带动行业
发展。

●点评：我国作为全球最大的黄金生
产国、最大的黄金消费国，如何提高对国
际金价的话语权备受关注，但是不是开一
个大会就能起到关键作用呢？

22001144年年度度《《财财富富》》世世界界550000强强揭揭晓晓
中国平安名列第128位蝉联大陆非国企第一

近日，2014年度《财富》世界500强排
名正式揭晓，中国平安凭借稳健的业务
增长、卓越的业绩表现及持续增强的综
合实力，名列世界第128位，较去年进一
步跃升53位，并再度荣登大陆非国有企
业第一。据悉，中国平安于2008年首度入
围该榜单，近四年来均以每年超50位的
速度持续上升。

《财富》世界500强排行榜被誉为“终极
榜单”，一直是衡量全球大型公司的最著
名、最权威的榜单，由《财富》杂志每年发
布一次。排名以公司年度收入和利润为主
要评定依据，成为国际上衡量商业企业影
响力、规模和实力最主要的参照指标。

2013年，中国平安传统金融业务取
得显著增长，非传统业务积极布局，年内
实现归属于母公司股东净利润281 . 54亿
元(人民币，下同)，同比增长40 . 4%。截至
2013年12月31日，中国平安总资产达3 . 36

万亿元，较2012年末增长18 . 1%；归属于
母公司股东权益为1827 . 09亿元，较2012

年末增长14 . 5%。2013年，平安的寿险新
业务价值增长14 . 1%，领先市场，保险资
金净投资收益率创三年新高。非传统业
务方面，平安从互联网金融创新与竞争
的角度积极布局，持续完善包括陆金所、
平安好车、平安付等在内诸多创新实体
的业务模式。

据悉，截至2014年3月31日，平安寿
险业务第一季度实现规模保费918 . 01亿
元，同比增长22 . 7%；平安产险第一季度
实现保费收入3 4 7 . 1 8亿元，同比增长
27 . 9%；养老险企业年金业务持续保持健
康增长，受托管理资产规模和管理费收
入均处于同业前列。平安银行总资产约
2 . 10万亿元，较年初增长10 . 9%；银行业
务第一季度为集团贡献利润29 . 23亿元。
投资方面，信托资产管理规模3589 . 51亿
元，信托活跃高净值客户数已超过2 . 4

万。平安证券一季度亦完成7家信用债主
承销发行。

作为中国领先的个人金融服务集团
之一，中国平安在为客户提供全方位金
融产品、实现卓越的业绩增长的同时，亦
长期致力于提升服务水平，积极、持续履
行企业社会责任。平安寿险升级服务承
诺，“标准案件，数据齐全，两天赔付”的
服务承诺达标率高达97%；平安产险车险
理赔“万元以下，从报案到赔款，三天到
账”服务承诺完成率达95 . 2%。平安还致力
于运用科技手段为小微客户提供普惠产
品和便利服务，并关注弱势群体和民生
问题。截至2013年底，中国平安希望小学
支教行动累积已有2701名志愿者参与，志
愿服务时间接近20万小时；开展十年的励
志计划，已为4940名学生提供1687万元的
奖励资助。此外，中国平安也向四川雅安
遭受地震灾害侵害的儿童赠送3万份大
病医疗保险，总保额达58 . 6亿元。

据了解，今年中国大陆上榜企业再
创新高，由去年的95家增长至100家，其
中7家为新上榜公司。美国上榜公司为
128家，较去年减少4家。

热点点评

建行购车分期

建行贺北京现代旗舰店盛大开业，
Family计划风暴狂势来袭！

2014年7月26日上午9:30-11：30特推限
时抢购专场。到店有礼，车价最高直降4

万，置换享最高5000元补贴；现场办理龙
卡分期付款，尊享最优0利息、0手续费。
北京现代旗舰店地址：开发区北京南路2
-9号(北京南路与云龙山路交会处)

北京现代旗舰店联系方式：6393222

建行分期热线：15194357166李经理

专刊记者 李媛媛 通讯员 谢东

记者昨天从光大银行烟台分行信用
卡中心负责人处获悉，该行已与公安机
关合作设立警务室，联合开展打击信用
卡犯罪及信用卡中介的专项行动，信用
卡逾期催缴力度也将加大。

截至记者发稿，光大银行信用卡中
心联合公安机关在该专项催收活动效果
显著，针对信用卡大额逾期账户且经长
时间催收仍然不还款的客户已正式立案
4起。据我国刑法规定，持卡人超过规定

限额或规定期限透支、并经发卡银行催
收后仍不归还的，使用伪造的信用卡或
者使用以虚假的身份证明骗领的信用卡
的持卡人，数额较大的，可处五年以下有
期徒刑或者拘役，并处二万元以上二十
万元以下罚金；数额特别巨大或者有其
他特别严重情节的，处十年以上有期徒
刑或者无期徒刑，并处五万元以上五十
万元以下罚金或者没收财产。

光大银行信用卡中心友情提醒广大
用卡客户，申请办理信用卡客户可直接到
银行网点或柜台申请办理，不要委托他人

或中介机构代办。不要把身份证、信用卡
转借给他人使用。若发现非法中介或套现
商户，可拨打银行客户服务热线或110进行
举报。用卡方面，当持卡人透支超过规定
期限，并经发卡银行两次催收后，超过三
个月仍不归还即构成信用卡诈骗罪，银行
有权联合当地司法机关对持卡人进行刑
事起诉。当持卡人在规定时间内未偿还最
低还款额即产生逾期记录，若持卡人有连
续多次的逾期记录，且逾期时间超过90天
即视为不良信用记录，将很难在银行办理
房贷、车贷等其他信贷业务。

银行联合公安机关开展打击信用卡犯罪专项活动

透透支支超超期期不不还还构构成成诈诈骗骗

在余额宝等互
联网“宝宝”热潮逐
渐开始冷却后，互
联网理财市场开
始把目光转向新
的融资产品———
票据。除了新浪、
阿里巴巴等互联
网大佬开始从事
票据理财外，掌
握大量票据资源
的商业银行也在
探 索 介 入 该 领
域，民生银行下属
的民生电商日前
上线了P2P网贷平
台，首款产品主打
票据理财。此外，兴
业银行也已启动相
关研究。 资资料料图图

什么是随薪贷？

●随薪贷是指农业银行以信用方式向资
信良好的个人优质客户发放的、以个人
稳定的薪资收入作为还款保障的、用于
满足消费需求的人民币贷款。

具有哪些优势？

●1、无需担保；
●2、无需抵押或第三方保证，个人信用
即是您最好的贷款通行证；
●3、用途广泛；
●4、根据您的薪资收入水平和资信情
况，综合确定您的信用额度，可用于购买
自用车、房屋装修、大额消费品、旅游、教
育等各项消费支出。

贷款对象有哪些？

●年满18周岁且不超过60周岁，具有中
华人民共和国国籍、具有完全民事行为
能力的自然人。

贷款额度有多少？

●最高200万元。

贷款期限和利率？

●期限最长5年。利率根据总行利率定价
相关规定执行。

还款方式有哪些？

●贷款期限在一年以内(含)的，可选择会
计核算系统提供的各种还本付息方式。
●贷款期限在一年以上的，可选择按月
(季)等额本息、等额本金方式分期偿还。

借款人申办随薪贷需具备哪些条件？

●1、年满18周岁且不超过60周岁，具有
中华人民共和国国籍、具有完全民事行
为能力；
●2、具有合法有效身份证件及贷款行所
在地户籍证明(或有效居住证明)；
●3、借款人及配偶符合农业银行规定的
信用记录条件；
●4、信用评分、工作年限、税后年收入达
到农业银行规定的标准；
●5、收入稳定，具备按期偿还信用的能力；
●6、贷款用途合理、明确；
●7、在农业银行开立个人结算账户；
●8、贷款行规定的其他条件。

如何办理随薪贷？

●贷款申请→贷款调查→贷款审查→贷
款审批→签订合同→用信审核→贷款发
放→贷款收回。
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