
名次 姓名 分数

1 刘立昊 1150

2 房钰轩 1030

3 郑海晴 790

4 张宇涵 760

4 马雪晨 760

6 王绛哲 695

7 邵佳昕 630

8 周润元 610

9 窦玉坤 550

10 李京宸 510

10 于佰奥 510

12 张家睿 500

13 刘莉雅 500

14 牛烁文 445

15 王旭 420

15 张家硕 420

17 吕妮雅 410

18 刘守富 390

19 夏奕非 370

19 王柄强 370
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小报童张宇涵：

跳起“小苹果”

引来买报顾客

小小伙伙伴伴在在身身边边 卖卖报报更更勇勇敢敢
小报童在实践中学会团队作战，互相鼓励劲头更足

第二期小报童活动已经过去一周，在推销报纸的过程中，各位小报童纷纷使出浑身解数，无论是沿街
叫卖，还是“受人指点”，无论烈日炎炎，还是疾风骤雨，小报童各出“奇招”，取得了不错的战果。

本报记者 张童
见习记者 刘晓 刘琛 陈姿彦
实习生 张海鹏 胡梦杰

有礼貌知感恩

卖报越来越顺

近几天，小报童王子安一直
独自去张店良乡卖报，每天都要
来回骑近两个小时的自行车。见
的人多了，也让他更多的去总结
和思考，卖报也越来越顺畅。

“刚才我向一位大学生推销
我的报纸，说什么他也不买，最后
临走的时候我说了一句‘谢谢’，
结果就因为这一句谢谢，他就买
了我一份报纸，所以我觉得，无论
别人怎么对待你，都应该有礼貌，
要感恩。”王子安说。

王子安始终记着妈妈说过的
一句话：“无论是买自己报纸的还
是什么话都不说的，都要怀着感恩
之心对待。别人能够回答你，就已
经是你对最大的尊重和鼓励了。”

“刚才我又学了一招，一位店
铺老板告诉我的，遇到人一定要
大胆上前问，只有问才有机会卖
出报纸。”王子安说。在卖报的过
程中，王子安还很注重“称呼”。

“一般我都叫哥哥姐姐，这样他们
就会觉得自己年轻，心情一好可
能就买报纸了。”

争先恐后

反其道而行之

刚领完报纸，房书宇就领着
韩圣楠和高梓惠跑向了淄川松龄
东路边的店铺。“叔叔，您需要报
纸吗？”先到达的房书宇不一会就
卖出了5份报纸。韩圣楠和高梓惠
也不甘示弱，三个人争先恐后，获
得了不少市民支持。

随后，三个人又来到了华洋
街上的店铺里。高梓惠显得有些
力不从心。但她很快就发现了“商
机”，反其道而行之，开始询问路
西侧的店铺，正好和另外两个小
报童岔开。虽然也碰了不少壁，但

“淡定”的高梓惠仍然挨家询问。
“只有问得多了，机会才会更多。”

在仨人卖报的过程中，韩圣
楠的妈妈还不时指点三位小报
童。“首先要有礼貌。其次要大胆
问，声音要洪亮，把报纸里面的内
容也喊出来。”韩圣楠的妈妈说。

发现商机，充分利用时间

“有时商机，会不经意出
现。”吕妮雅家长说。上周三
吕妮雅订了50份报纸，其他

“三朵金花”订了30份报纸，
他们早早就卖完了。没有其
他伙伴的陪伴，吕妮雅也不
想卖报了，当时她还剩29份
报纸。

回家路上，吕妮雅经过
桓台少海花园附近的一家幼
儿园，看到幼儿园门口停放

了许多车辆，吕妮雅忙去问
摆摊的大爷，这位大爷告诉
她幼儿园要放假了，正在开
家长会。吕妮雅的妈妈把电
动车停在了路边，她们在一
旁等待商机的到来。等了不
一会儿，家长和孩子从幼儿
园门口涌了出来，吕妮雅在
半小时内就“搞定”了29份报
纸。她自豪地说：“如果多订
一些，我能卖得更好。”

吕妮雅说：“要充分利
用 时 间 ，这 样 才 能 尽 早 卖
完。”不到 9时，吕妮雅就到
了惠仟佳，但是商场还没有
开门。这时，吕妮雅发现附
近银行的自动取款机前，早
上的人流量比较大。她马上
行动，向附近两处银行前的
人群展开销售。“卖得还不
错，光等着是卖不出去报纸
的。”

靠新客源，更靠老主顾

桓台小报童牛烁文在一
周的卖报后，总结了不少的
卖报心得。老主顾的支持，他
觉得尤为重要。牛烁文妈妈
对此非常感慨：“如今，儿子
已经有了十几位固定客户，
每天都会买他报纸，给他鼓
励，孩子更有信心了。”

和牛烁文一样，家住张
店沣水镇的小报童刘梓洋也
觉得“老主顾要维护好”。既
要发展新买主，又要保证订
报的顾客每天能拿到报纸。

“下雨也要把报纸送过去，顾
客都等着我。”刘梓洋说。

王可心从第一期开始坚
持每天卖30份报纸，她从30份
报纸卖完需要1个小时，到后
来半个小时，现在只需要20分
钟。她说：“每个门头都问一
遍，这里的叔叔阿姨都认识我

了，很多都是我的老客户。”
王可心说，她在4号厅卖

报纸越来越好还有一个秘诀
就是打情感牌。“刚开始，有
很多人不买我的报纸，我就

说不买也没关系，就和他们
聊天，说说我为什么来卖报
纸、介绍一下齐鲁晚报，渐渐
就和别人熟悉了，越来越多
的人来买我的报纸。”

8月3日讯 (记者 张童 实习
生 胡梦杰) 8月1日，张宇涵赶到
卖报人气超高的张店良乡物流园
时，已是上午8时，比起其他小伙伴，
晚了一个多小时。尽管如此，张宇涵
依旧信心满满。

“没事，慢慢实现目标。”张宇涵
边说着，边从物流园外的商铺开始，
挨家挨户推销。不一会儿，还伴着流
行歌曲《小苹果》边哼边跳起来。看
到他跳舞可爱的样子，好几户业主
开心地买了报纸。“小伙子真逗，是
一把销售好手！”陈先生说。

备粉红色手袋

找钱省时省力

桓台小报童吕妮雅是“四朵金
花”中卖报速度最快的，引来其他几
朵“金花”的羡慕。

说起卖报诀窍，吕妮雅抬起手
腕展示自己的粉红色手袋，她说：

“为了找零钱我特别准备了手袋，找
钱能更加方便，更加省时省力。”一
旁的苏煜杰刚刚卖出一份报纸，她
说：“用钱包找钱太麻烦了，妮雅的
手袋找钱多快啊。”

小伙伴苏煜杰说：“妮雅卖报速
度快，是因为她不放过每一个顾客，
有些叔叔阿姨，我们看着肯定不会
买报纸，她也上前推销。结果，那些
叔叔阿姨就买了。她更加敢于尝
试。”据吕妮雅家长观察，10个人中
能有7人买她的报纸。

有时，吕妮雅的妈妈看她卖报
很辛苦，会用商量的口气和她说：

“如果觉得累，咱们就不卖了。”谁
知，吕妮雅说：“这算什么？我觉得坚
持下去更重要。”从周三第一次尝试
卖50份，吕妮雅订的份数坚持稳中
有升，周六更是坚持卖出80份。

本报见习记者 刘琛

牛硕文卖出当天的第一份报纸。 本报记者 臧振 摄

在老顾客的支持下，王可心20分钟卖完了自己的30份报纸。 本报见习记者 陈姿彦 摄

（截止到8月3日）

小报童英雄榜

本报8月3日讯 (记者 张
童 实习生 胡梦杰 ) 本报
第二期小报童暑期营销秀进行
过半，不少小报童由原来的独
自作战转向抱团作战。有的小
报童一个人卖报羞于开口，有
小伙伴在旁边时却变得乐观开
朗。

“我们两个在一起卖报纸，
觉得更有力气。”和李奕霏一起
卖报的王宝嘉说。

营销秀第二天时，小报童
王宝嘉在张店义乌小商品城卖

报，她在门口站了很长时间，却
一直不敢向路人开口推销。“你
得主动上去问，不能一直站在
这儿等。”妈妈虽然一直鼓励
她，宝嘉却依旧羞于开口，40份
报纸到了下午还没有卖完。

第三天，王宝嘉和李奕霏
组成了卖报小队。“你们去门头
上问问，只有上去问别人才能
买你的报纸。”在王宝嘉妈妈的
鼓励下，两个小姑娘商量之后，
决定挨个商铺问。或许是有小
伙伴在身旁，两个小姑娘显得

不那么害羞了，也敢大声开口
卖报，“叔叔，齐鲁晚报，5毛钱，
买一份吧！”终于，在清脆的卖
报声中，两个小姑娘80份报纸
不到2个小时就卖完了。

“这几天，俩孩子一直在一
起卖报纸，两个人虽然也有些
小竞争，但更多的是互相打气，
一个上前推销报纸，一个拿着
报纸找零钱，过一段时间再互
相交换角色，配合得挺好。”李
奕霏的妈妈说。

“团队效应”同样出现在小

报童张繁森和王子安身上。与
活泼外向的王子安不同，第一
次参加活动的张繁森卖报时有
些张不开口。“兄弟，上，问问他
们买不买报纸，我帮你拿着。”
王子安指着一排沿街商铺对张
繁森说。张繁森暗自给自己鼓
了鼓劲，沿着人行道挨个商铺
的问，30份报纸很快就卖出去
了，而王子安一直跟在张繁森
身旁，时不时地向行人推销。

“幸亏有他鼓励我，才能卖得这
么快！”张繁森说。

擅擅于于思思考考发发现现 小小报报童童各各亮亮绝绝招招
第二期营销秀过半，孩子们在卖报中总结出了自己的营销经
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