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巨巨大大的的升升值值空空间间，，缘缘于于绿绿城城制制造造

有人把房子看做“存钱的银行”；有投资客把房子当做
收藏品看待；原因无外乎两个字——— 绿城！保值、升值的二
手房现象、产品在所处城市的品质领先现象，高度忠诚的客
户追随现象…一切都因为——— 绿城制造！

浙江大学毕业后，陈先生
留在杭州创业。2002年，陈先生
决定买房，他选择了杭州王泉
校区附近的绿城杭州绿园。他
自称很幸运，从外墙面颜色应
用、园区环境的设计直至小到
一个水龙头，他无处不感受到
的绿城的“品质’。

随后，他又购买了绿城·
杭州深蓝广场。2007年，因公司
扩大急需资金，他当下决定将
自己名下的绿城杭州深蓝广
场的一套公寓卖掉，一周不到
就成功转手，2005年买的时候
价格是500万元，两年之后的售
价就达到了900万元，回报率高
达80%，这让陈先生对绿城产
品的价值有了更进一步的认
识。“我以前不打算炒房，以后
也不会炒，但是绿城房子出
来，只要我有钱，就一定会买，
因为作为硬通货，它比存钱更
有保障！”他说。

这几年来，陈先生购买绿
城的房子已经有好多套了，他
说：“这就像玩摄影，是因为热
爱大自然的奇异之美，才会花
很多钱买设备花时间去记录
她们，不是为了获利。买绿城

的房子，也是为了满足自己那
种拥有美好事物的成就感，自
己喜爱的东西，从来不是用金
钱去衡量的！”陈先生打了个
比方，一堆人民币堆放在一起
没有欣赏的价值，但是变成绿
城的房子之后，就有了美感，
有了陶冶的功效。所以，陈先
生选择了用买绿城的房子作
为“存钱的银行”。

从最早买的绿城杭州绿
园到绿城杭州桃花源，陈先生
因为买了绿城比较多的房子，
而且每次都能提出一些有建
设性的意见，被选为绿城客户
服务质量监督小组的成员。每
次有新项目，他都会第一时间
知道，并且对整个项目的用材
和品质很了解，“知道有好东
西在自己面前，就不想错过，
就这样，这么多年来，基本上
绿城在杭州的大多数项目，我
都买了！”他说。绿园、桃花源、
深蓝广场、春江花月、留庄···
因为每一处建筑的美，因为每
一处细节的吸引，他将它们一
一收纳曩中，“珍藏绿城的房
子，是我可以想到传给弦子们
的最好礼物！

既是收藏家、又是监理

——— 绿城的房子“存钱的银行”

舍不得卖掉房子的“投资客”

——— 我想把它们作为收藏品来对待

“我住绿城房子11年了，我
喜欢绿城，信赖绿城！”用词简
洁，语气明晰。这是周先生的开
场白，有着生意人特有的果敢精
明。

1996年，在朋友推荐下周先
生买下绿城杭州银桂花园小别
墅，这是周先生与绿城最初的缘
起。“没事就往银桂跑，在小区里
转上一圈心里就有种满足感！它
的景观、它的绿化，在当时的杭
城是屈指可数的！”为了实现每
天在美丽的小区里呼吸最新鲜
空气的心愿，他住到了银桂，住
到了当时配套还不齐全的城西，
一住就是10年。

周先生大赞绿城园区生活
服务体系，“绿城一直是很重视

物管这一块的，他们知道业王需
要的不仅是硬件这一块的房子
要好，更需要后期软件性质的服
务跟上，现在的园区服务体系，
则更是把服务这一块升级到了
新的层面！”

“从绿城杭州银桂花园之后
开始买绿城的房子，很老实地
说，一开始是想用来炒的！”他
说。就是这个起初雄心勃勃的

“炒房客”，最终却没卖掉过一套
绿城的房子。

“每一次绿城的房子造出来
后，实际的成品总是比效果图更
出色，别人来向我买，我就有点
舍不得了，反正就是不卖，租出
去也不错，绿城的房子租金回报
率总比周边的房子高30%-40%，

最多的可高达50%。”商人的算盘
一打，他笑言自己是只赚不赔。
周先生的“赚”还有一个无形的

“赚”，他买绿城的房子还有一个
特殊的用途：“一些客户来杭州，
我都不让他们住酒店，而是住在
绿城的房子里，很多客户都很满
意，觉得有家的感觉，招待周到
了，当然生意谈起来也会顺利很
多！’他说。

2 0 0 7年，杭州房价飙升的
时候，很多朋友劝资金周转不
灵的周先生把房子转手套现，
他还是没有舍得把房子卖掉。
他 说 “ 绿 城 的 很 多 经 典 楼
盘，一转手卖掉，就很难再买
回来了，我想把它们作为收藏
品来对待。”
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