
齐鲁车展30届？我不禁反问
自己，作为一个汽车人，我又陪
伴齐鲁车展走过多少年头呢？细
算已有10年。马年春晚火的那首
歌又在耳边响起，时间都去哪儿
了？无限感慨，不胜唏嘘。

跟齐鲁车展第一次的亲密
接触是2004年秋季，那是属于
黄金时代的车展，当然也是属
于我们一批80后汽车人崭露头
角的舞台。当时，作为一名刚刚

入职半年的菜鸟，对车展充满
了巨大的好奇心。听闻销售部
涌现的提成“万元户”、豪车美
女交相辉映的展台、各品牌之
间明争暗斗的“古惑仔”情节，
简直就是一部山东车市的贺岁
商业大片，让人翘首以盼。几天
车展下来，果然比想象的还要
精彩百倍，最值得点赞的就是
销量，每个销售顾问都积攒了
足以支撑几个月的销售订单，
客户排队交订金的热情、拿着
现金提不着车的失望、各大品
牌展场如战场群雄逐鹿的气
势，到现在都历历在目。

2009年秋季车展，履新广
汽本田鸿发店销售经理的我，
带领整个销售团队豪情万丈地
踏上了车展的舞台。从车展前
一个月，我们就开始了武装到
牙齿的筹备，就等着在车展上
一展拳脚。然而，残酷的现实给
了我当头一棒，第一天寥寥无

几的订单让我的豪情瞬间滑到
谷底。厂家领导失望至极、销售
顾问自信全无、竞争对手达成
任务的欢声笑语都深深地刺激
着我。是男人就要承担，我们必
须挺住，我迅速摆脱了负面的
情绪，带领团队回到了公司。我
告诉大家，车展就像一场足球
比赛，不到最后一刻，谁也不能
预见输赢，不抛弃，不放弃，挺
住意味着一切！大家简单啃了
几口面包，就迅速投入到客户
电话回访中，夜色渐深，整个销
售部办公室里全是此起彼伏打
电话的声音，刚才的失落已经
渐渐散去，精诚合作的团队给
予我足够的信心，我热切盼望
着第二天的车展早点拉开序
幕。第二天晨会，我只告诉大家
一句话：我们是最棒的，我们一
定会笑到最后！

皇天不负有心人，随后几
天持续增长的订单距离目标越

来越近，直到最后一天闭展前，
我们距离最终目标还差一台
车，我的心已经跳到嗓子眼，团
队几天的努力距离成功只有咫
尺之遥，我们必须成功，没有退
路。当时，我们的一名销售顾问
执着地追着客户抵达停车场，
站在车外耐心地与准备离去的
客户沟通。客户最终被销售顾
问的执着和热情打动，当场订
了一台雅阁。当我们一起拿着
订单回到广本展台的时候，酸
甜苦辣咸，在那一刻尽情释放。
那一届的齐鲁车展，广本以500
张订单创造了车展历史最好成
绩。

不觉间，齐鲁车展走到了
第16个年头，得益于车展的锤
炼，我也通过自己的努力成为
了广本鸿发店的总经理。十年，
对于一个从业者意味着太多，
继续怀揣着追逐的梦想坚持下
去，是我们最好的选择。

8800后后的的车车展展梦梦

作者：刘珂
我对车的热爱由来已久，

小时候玩玩具小汽车，少年时代
玩游乐园的碰碰车，大学时代
的我对汽车的研究已逐步从品
牌和外观过渡到汽车构造、汽
车文化阶段了。那时候汽车更
多的还是公家购买，车型不仅
单一，颜色还都以黑色居多，自
己喜欢的那些稀奇靓丽的进口
车在马路上很难碰到，齐鲁车
展的举办点燃了我们车迷的希
望。

第一次参加的是2002年
齐鲁秋季车展，当时的印象还
很深刻。平生第一次见到神往

已久的宝马X5，当时还是该车
第一代产品，这种SUV车型在
国际上刚开始流行，国内还少
有人认可(在今天看来，SUV
车型早已铺天盖地席卷了全
世界，国人换车的目标也都不
约而同地瞄准了SUV)。我同
X5旁边的销售经理交谈了半
天，他很惊讶我对X5的了解比
他都多，兴奋之余他特意打开
车门，邀我坐上去握一握方向
盘。琳琅满目的按钮、柔软舒
适的真皮座椅顿时让我理解
了什么叫豪华。

2003年春季车展会场安
排在了省体外围，虽然场地不

大 ，新 车 可 不 少 ，别 看 就 是
POLO、宝来、索纳塔等车型，
在当时，这些车可是“首发”。我
来来回回转了好几圈，收集了满
满一袋子汽车广告，回家一张一
张地欣赏，就连互动答题得到的
钥匙链，都能让我爱不释手把玩
好几天。04年的齐鲁车展愈发精
致，引来了悍马H2、莲花(路特
斯)爱丽丝和精灵跑车的参展，
后两款跑车在今天都难得一见。
就为这三辆车，我借来数码相机
当天就赶回去又看了一次。回到
宿舍，我马上把照片展示给同学
们欣赏，突然一哥们指着靓丽的
车模大喊：“这是我表姐，舅舅家

的表姐！”
如今，齐鲁车展早已从当

年稚嫩的展销会成长为山东
有影响力的车坛盛宴，追随着
成长的脚步，我也踏上了工作
的岗位。12年来，我参加了24
届车展，收获的不仅是属于自
己的爱车，更多的是人生阅历
的积淀。同时，我也见证了汽
车从大多数人可望不可及的
奢侈品变成了舒适性消费品，
逛车展、选爱车也真正成为我
们生活的一部分。齐鲁车展早
已穿越了展会的界限，它变成
了一种文化，一种齐鲁儿女自
己的汽车文化。

十十二二年年，，我我与与车车展展共共成成长长

岁月荏苒，时光走过16年。

从1999年第1届齐鲁车展成功举

办，到2014齐鲁秋季车展走进第

30届。从第1届到第30届，你可能

偶然参与过。在你的身上，总有

许多跟齐鲁车展有关的故事。这

些故事或开心，或搞笑、或温暖、

或辛酸。让我们来听一听你的车

展故事，讲一讲车展之缘。是回

忆，更是一次铭记。让我们用亲历

者的眼光，再一次眺望远方。

活动须知：

稿件字数800-1000字；照片

以电子版形式投递，要求不低于

300万像素。

征集截止日期：9月1日

投递方式

邮箱：qlwbqcb@163 .com

信件投递：山东省济南市泺

源大街2号大众传媒大厦A302-2

汽车事业中心

邮编：250014

(请在邮件中注明姓名与联系

方式，稿件一经采用，将奉上300元

壳牌油卡作为稿酬。)

刘辉，现任现任广汇汽车山
东鸿发森江汽车销售服务有
限公司总经理

“我与齐鲁车展”

征文启事

““百百根根金金条条万万升升油油””万万辆辆现现车车引引爆爆齐齐鲁鲁车车市市
——— 润华汽车欢购节火热进行中

炎炎夏日，您还在为天天挤公交
车困扰吗？您还在坐等心仪的车型降
价吗？这都不是事儿！“十城亿惠 金
夏油礼”——— 润华汽车欢购节激情开
幕，十座城市、百根金条、万升汽油，
点燃这个夏天最后一轮购车狂潮！

8月8-28日，润华汽车携旗下
近20个品牌50余家4S店及润华智
选二手车、润华进口名车广场，整
合了近万辆现车资源，在山东省10
个地市倾情打造亿惠钜献———“润
华汽车欢购节”，让利全省消费者。
活动期间，前来润华订购车的客
户，除正常享受各店订金翻十倍、
购车送实惠、限时抢特供优惠外，
还可参与幸运抽奖，共同分享“百
根金条”和“万升汽油”！

目前，活动已开展近一周，越
来越多的朋友享受到了欢购节的
订购车优惠。车主赵女士就是其
中的幸运者之一。8月11日，赵女
士来到位于济南市经十西路的润
华汽车公园，为女儿选购了一台
福特嘉年华，不但享受了“订金翻
十倍”的优惠和超值大礼包，还免
费获得了一次抽奖机会。在工作
人员的引导下，她和女儿来到园
区入口的抽奖处，抽中了二等奖，
获得价值1000元的油卡。她兴奋
地告诉工作人员：“春季车展时就
看中了嘉年华，因为女儿还没学
完车就暂缓了购车计划，自己一
直为没订车后悔。听说这次润华
汽车推出了‘润华汽车欢购节’活

动，就抱着了解一下的心态过来
看车，没想到所有的优惠算下来，
现在买车更划算，我们还有幸中
了奖，虽然与大奖金条擦肩而过，
但这也是润华带给我们的额外惊
喜！非常感谢润华送给我们的这
份幸运！”

润华汽车欢购节活动正如火
如荼进行中，润华汽车“中高档+豪
华”的品牌结构可以满足各类汽车
消费群体多元化的购车需求，专属
今夏的钜惠狂欢让您买车不必再
东奔西走，不必再苦苦比价。“十城
亿惠 金夏油礼”，购车立抢“百根
金条万升油”，还没购车的您，来润
华汽车欢购节就“购”了！
润华汽车全省统一服务热线：96667
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