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今日泰山

汽车

注注重重综综合合价价值值 减减少少养养车车隐隐成成本本
美国权威可靠性、保值率报告：凯美瑞荣登榜首

近日，J.D. Power美国公司最
新发布了2014年美国车辆可靠性
(VDS)报告。其中，凯美瑞在中型
轿车细分市场称冠。消费者购车
就应该考虑车辆的综合价值：不
仅要研究车辆的性价比，更要重
视养车成本以及市场残值。这部
分隐性的差距所产生的“品质红
利”，实在惊人。

不论是保养价格成本，还是
在售后用车体验上，凯美瑞都具
有极大的竞争优势，拥有丰厚的

“品质红利”，让客户的每一分钱
用在实处，为消费者打出一张惠
及汽车生活全程的“价值牌”，备
受全球超过1600万消费者追捧。

销量越大，意味着使用人群越大，
凯美瑞热销全球110个国家和地
区，经受不同路况、地理环境的考
验，可靠性得到充分证明，故障可
以越早发现并改善，车辆使用安
全性得到提升，这意味着更加丰
厚的“品质红利”。

可靠性更高的汽车能够保
持更高的保值率。“品质红利”
表现在市场上的，就是二手车
保值率同级领先，让车主能卖
一个好价钱。在美国的二手车
市场上流行这样一句话：拥有
一辆凯美瑞等于拥有一张可随
时兑现的支票。凯美瑞拥有强
大的抗跌性与增值性，不仅成

为《消费者报告》杂志最佳二手
轿车，在美国权威机构《凯利蓝
皮书》公布的二手车保值率排
名中，凯美瑞也连续多年获得

“轿车保值率”第一名。
不算不知道，一算吓一跳，

不为“隐形成本”考虑，后果就
像是上天在你出门时给一点阳
光，让你忘记带伞，在路上却被
远方的乌云淋成落汤鸡。还是
让高“品质红利”的凯美瑞帮你
解决“买得起，用不起”的难题
吧。

8月16日，泰安瑞亿广汽丰田
凯美瑞专场促销团购会，欢迎到
店品鉴拿豪礼。

17日，商务车市场销量冠军
东风风行菱智，在泰安博发旗舰
店启动“风行菱智节油挑战达人
会暨CM7上市发布会”活动。活动
期间，厂商为消费者带来多种优
惠及丰富礼品，同时还设置形式
多样的精彩互动环节，让消费者
深刻感受全能商务车2014款菱智
的商务智慧。

据东风风行官方销售数据显
示，今年1-5月，风行菱智累计销
量60385辆，同比增幅达23%，高于
乘用车市场整体增幅，持续稳居
多功能公商务M P V市场领导者
地位。

分析风行菱智热销的秘密，

首先要从其对细分市场的全面
布局说起。M P V 进入国内市场
以来，长年服务于中高级企业和
政府公务车客户，风行菱智也是
这些传统客户追捧的一款高品
质商务车型。菱智在市场布局上
跳脱了M P V固守的针对中高级
客户设计框架，将传统MPV市场
版图向更宽广范围扩展，显示了
风行菱智在M P V市场的领导者
地位。

风行菱智推出的高性价比
中级商务车菱智M 5 ，开辟了全
新的兼用型中级MPV市场。2014

款菱智M5更首次将中级MPV的
价格下探到8 万元。随后风行菱

智再次破局M P V 市场，掀起了
对基层客户需求的小排量商务
车普及风暴。

面对预算有限的广大基层公
商务客户，风行菱智先后推出“小
排量双雄”菱智M3/V3，它们兼具

“黄金小排量 体面大空间”核心
优势，填补了5-8万元公商务用车
的市场空白。菱智M3为富裕个体
业主、中小企业、市、县乡基层政
府和事业单位，提供了豪华公商
务用车；菱智V3为事业刚起步的
公商务车客户量身打造，是处于
事业初期的个体业主的好帮手，
县乡镇基层政府、事业单位的最
佳公务用车。

商务车销量冠军 节油挑战达人

风风行行菱菱智智CCMM77周周日日上上市市

由别克精心打造的“真
爱方程试”系列试驾活动于8

月9日在滨州汽车总站北广
场举行，车友在专业教练的
带领下，通过穿越迷宫、买花
行驶、计时绕桩等项目，“零
距离”体验别克的澎湃动力，
享受极致人性化的高科技互
动体验。

据悉，活动分为上下午
两场进行。上午的测试分为
君威GS和昂科拉两组，下午
则分为英朗XT和昂科拉两
组。经过激烈角逐后，多位车
主分别将豪华家电、品牌蓝

牙耳机抱回家，更有现场订
车的客户，获得活动抽奖豪
礼iPad mini。

8月16日，别克“真爱方
程试”系列挑战赛将在泰安
继续鸣响战鼓，无论是拥有
澎湃动力的全能型选手君威
GS，还是沉稳浪漫的中高档
SUV昂科拉，亦或是拥有强
劲动力和精准操控的英朗
XT，别克“T”系列的每个细
胞都在呐喊。想要感受“TA”

舒适的神韵，体验极致驾
驶乐趣的车迷朋友都可到活
动现场放胆一战。

车市动态

别克试驾泰安站火热招募

在这个火热的8月，为给
广大消费者送去清爽，海马
汽车冠名了第24届青岛国际
啤酒节，并在泰安昌达开展

“‘自在一起嗨’海马汽车青
岛啤酒节牛人大赛”，快乐无
限，惊喜连连！

8月18日前，对牛人大赛
感兴趣的消费者可至海马汽
车泰安昌达销售服务店报名
参加初赛。初赛设有“吹得响
亮”、“一气呵成”、“大海无
量”三个比赛项目，表现优异
者胜出。消费者参与比赛即
有机会赢取神秘礼品，晋级
选手更可赢得购车基金超级

大奖，并有机会前往青岛进
入“终极PK”，获得海马S5一
辆！报名热线：8572888

与此同时，为了让更多
年轻消费者早日实现有车
梦，海马汽车即日起倾情推
出“0的诱惑”专属金融购车
政策，购买M3及S5全系任意
车型即享受贷款“0利率 0

担保”，以最超值的实惠，简
易便捷的流程，专业高效的
服务，为您打造贴心的车贷
福利，让您即刻将梦想座驾"

贷"回家，轻松享受海马汽车
带给您的全新体验。

海马汽车啤酒节大赛开启
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