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今日运河

城事

济宁市纪委发布中秋国庆期间纠风“九个严禁”

严严禁禁公公款款送送月月饼饼、、送送节节礼礼
本报济宁8月19日讯(记者

晋森 通讯员 刘德凤) 19日，
济宁市纪委、监察局下发纠正中
秋国庆期间不正之风的通知，要
求严禁用公款送月饼、送节礼，严
禁以电子礼品卡、提货卡、预付卡

等形式公款送礼等九个方面。
据了解，本次发布的“九个严

禁”包括：严禁用公款送月饼、送
节礼；严禁以电子礼品卡、提货
卡、预付卡和异地提取等形式公
款送礼；严禁各种形式的公款大

吃大喝或安排与公务无关的接
待；严禁公款旅游或以学习、考
察、培训等名义变相公款旅游；严
禁违规使用公车和各种公车私用
行为；严禁用公款参与高消费娱
乐和健身活动；严禁大操大办婚

丧喜庆事宜和借机敛财行为；严
禁乱发滥发津贴、补贴、奖金和实
物；严禁奢侈浪费和其他各种违
规违纪行为。

同时，济宁市各级纪检监
察机关将设立廉政监督岗，公

布12388举报电话，畅通监督举
报渠道。加大问责力度，对顶风
违纪者严肃查处实行“一案双
查”，还将对典型案件实名曝
光，保持纠正“四风”的高压态
势。

本报济宁8月19日讯(记者 于
伟) 离开学还有10天时间，济宁各
卖场、文具店迎来了开学销售高峰
期。19日记者走访发现，文具店及电
子产品卖场销量普涨三成，手机、电
脑、平板电脑等十分热销。

“书包买一送一，购买本子送文
具袋。”在红星中路一家文具店，与

“开学季”相关的促销条幅挂在门店
外。“从8月10日开始，店里的客流明
显增多。”该店店长表示，最近半个
月，店里文具销量增加了三到五成。

“相比往年，今年的高峰期来得有些
晚。”琵琶山路一家卖场的工作人员
说。

而除了文具，各种电子产品也
成为了热销产品。“一天的销量有五
六十台，销量能翻一番。”太白楼中
路的一家卖场，某品牌手机店的店
员直言，整个8月都是销售高峰期，
2000-4000元的中高端智能机销量
最多。而在电脑专卖区，市民刘女士
正带着女儿看电脑。“现在的大学
生，手机、电脑都成了必备品。”刘女
士的女儿今年刚考上大学，刘女士
对于选购电脑的品牌早已心中有
数，心理价位在4000元左右。

“手机、电脑、平板电脑，成为这
个开学季销量最多的产品，其中七
成客户是学生。”卖场一位工作人员
表示，“开学季”销售高峰期集中于7

月下旬及8月份，今年家长及学生消
费更加理性，大多数都是“有备而
来”，带着价格、型号、品牌来选购电
子产品。

“开学季”到来

电子产品热销唐乐梦幻蛋糕坊入驻新贵和
卖场风格极具现代感，众多口味月饼同步上市

本报济宁8月19日讯(记者
马辉) 日前，在位于金宇路

核心商圈的贵和购物广场负
一 楼 ，唐 乐 蛋 糕 坊“ 升 级
版”——— 唐乐梦幻蛋糕坊盛大
开业了。新颖时尚的外观、多
种美味的选择、精致时尚的包
装，唐乐蛋糕坊的全面升级，
标志着本土食品企业朝向高
端迈进。

19日，记者在现场看到，
整个卖场装扮得极具现代感、
温馨感，诸多产品都以更加时
尚、新颖的方式得以呈现。生
日蛋糕、慕斯西点、花式蛋糕、
袋装面包、现烤面包、饼干点
心等主打商品应有尽有，在中
秋来临之际，满足不同消费需
求的月饼礼盒、散装月饼也同
步上市，引来了不少消费者品
尝、选购。

据介绍，Tasty love唐乐创
立于2002年，目前在济宁市区内
已经拥有22家直营店铺。唐乐
一直以生日蛋糕、月饼、慕斯西
点、花式蛋糕、袋装面包、现烤
面包、饼干点心为主要销售产
品，引领着时尚新潮流，塑造济

宁烘焙第一品牌，创造专属济
宁市民的梦幻王国。

而作为第二十三届省运
会蛋糕指定品牌，唐乐秉承

“健康、新鲜”的理念强势入驻
贵和购物广场，将美味进行到

底。“每天清晨大地露出第一
道曙光时，我们便已细心地为
每一个家庭准备了一天所需
的营养源泉，希望每一个人都
能在我们亲切的关心下，健康
开展一天的工作与学习。”唐

乐梦幻蛋糕坊负责人刘传朋
告诉记者，只有选用天然的原
料才能真实呈现食物的品味，
只有新鲜的产品才能维持食
物的本质，这样才能让市民吃
得安心、吃出健康。

新开业的唐乐梦幻蛋糕坊贵和店。

高端酒价格齐跌，酒水商不敢囤货

节前经济型白酒唱主角
本报济宁8月19日讯(记者

于伟) 高端酒水少人问津，中低
端酒类唱起主角。中秋节前，酒
水市场，记者走访城区商超发
现，茅台、五粮液等高端酒售价
纷纷下调，很多酒水商开始按订
单进货，不敢再囤货高端酒。

19日，城区贵和、银座、大润
发等商场内，茅台、五粮液等高
端酒均下调了价格。“这瓶酒原
价900多元，现在搞促销，一瓶

598元。”大润发商场的酒水专卖
柜，工作人员指着一瓶43度的飞
天茅台告诉记者，虽然降了价，
但还是鲜有销量。而为配合中秋
促销，五粮液也打起价格牌，原
价1288元的55度五粮液标价629
元，价格近乎“腰斩”。“专柜里的
高端酒并不好卖，倒不如二三百
元一箱的白酒销量最好。”商场
的工作人员说。

而与超市酒水专卖区相

比，酒水专卖店的生意则更加
冷清。记者走访建设南路及洸
河路的一些酒水专卖店发现，
茅台、五粮液等高端酒甚至没
有存货。“整个白酒市场都不景
气，高端酒卖不出去，百元以内
的白酒还能卖些。”洸河路一家
酒水专卖店的梁经理谈到当前
白酒行情时坦言，店内价格最
高的白酒在400元左右，但是最
受青睐的还是那些中低端酒。

“请客吃饭一般就买百元左右
一瓶的，走亲访友则更青睐二
三百元一箱的产品。”

梁经理告诉记者，往年中
秋、春节前她会提前备货，囤一
批高端酒，但今年除非有客户
提前来订，她才会按单进酒。

“现在过节都没人送这些高端
酒了，太招摇，而且囤货还占压
资金，还不如经济型的酒水好
卖。”梁经理说。

商超纷纷推出“开学季”促销。
本报记者 于伟 摄
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