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今日菏泽

车界

301、308同属东风标致3系车，
分别覆盖8-11万元、10-15万元的
价格区间，不管是实用性，还是风
尚品质，二者各有所长。

【传承3系 品质生活】
标致3系，以可靠、耐用、安全

的产品特性。301经济、耐用，308兼
顾风尚和安全，两款车为您带来不
同品质生活。

301讲究的是可靠与耐用，
2652mm同级别的超长轴距，一键
式电动天窗、真皮镀铬方向盘和可
放倒的后排座椅，倒车雷达，蓝牙
电话和中央显示屏及近科技与便
利，为“新生代”带来了更多的用车
体验。

308与301有着不同的调性，
308中控台设计层次感分明，搪塑
工艺、镀铬饰条与金属光泽饰板混

搭。新增的倒车雷达显示和倒车影
像，内后视镜增加自动防眩目功
能 。全 新 R D C 播 放 器 融 合 了
IPHONE充电功能。。
【品质保证 收获口碑】

刚刚结束的 J . D . P o w e r
2014年中国售后服务满意度调研
(CSI)评选中，东风标致首次蝉联
该奖项，再次高分荣登主流车细分

市场榜首。
在 3 0 1

与 3 0 8加速
市场扩张的
同 时 ，东 风
标致售后服
务也同步升
级 。目 前 东
风标致网点
总数已经不
断 增 长 ，城

市覆盖率已达80%左右，均为301
与308主力征战的市场，准确地为
有需要的车主诊断爱车的故障，全
是为了让消费者实实在在的感受
到东风标致专业的售后服务。

如此优质的保证，也难怪301
与308深受广大消费者喜欢。提供
更专业优质的售后服务，确保东风

标致的服务质量在行业中始终处
于领先地位。

【因车制宜 精彩无限】
入门级市场自从拥有了301与

308之后，吸引了无数人的“眼球”，
两款车不同的个性，也为消费者带
来了不同的用车生活。301在主力
市场，举办的实车试驾与展示的活
动，与308将不变的音乐气质进行
到底、不断强化其“风尚”的独特形

象，均为两款车在新兴市场建立了
良好的品牌好感度。

东风标致在6-8月还推出了
超值的金融政策，在全国授权的
4S网点购买301与308，均可享受
“费率双‘0’，的金融优惠服务，不
管您是想免息，还是低息，无论您
是想多获得一份延保，还是想省
去月供压力，东风标致开启您的
精彩生活。

330011&&330088 东东风风标标致致33系系神神马马都都有有

“超越想象”2014别克君越

年年度度回回馈馈行行动动火火热热来来袭袭
2014年8月20日，19 . 99万元诚

意尽现，带动中高级车市再度升
温。

在车市“金九银十”到来前
夕，上海通用汽车别克品牌今天
联手全国600多家经销商推出“超
越想象”2014别克君越年度回馈
行动。其中最引人注目的是指导
价23 . 59万的君越2 . 4L SIDI领
先舒适型，在回馈活动中消费者
可以19 . 99万元的价格轻松拥有。
除领先舒适型之外，君越其他车
型也全系参加“年度回馈行动”。
润华别克广州北路店为您详解，
别克君越在对抗豪华车型蚕食中

高级车领地的“防守战”中“化防
为攻”、主动出击，持续加热中高
级车市，成为这一细分市场中20
万以内准C级车标准的实力车
型。配合此次对消费者的回馈，别
克还带来一系列金融、延保、二手
车置换等多样化灵活购车方案，
为那些内敛、低调、有实力的消费
者提供了更具诚意的选择。

作为别克高档旗舰轿车，别克
君越始终以越级产品力，真正将造
车标准提升到C级豪华车级别。在
18-20万元的中高级车细分市场
中，19 . 99万元的君越不仅独享同
步全球并定位豪华车市场的先进

设计标准、领先同级的扎实底盘结
构、同级超高强度的车身结构、同
级最全面的车辆主动安全配置，以
及来自“沃德全球十佳发动机”之
一的2 . 4L SIDI智能直喷发动机，
更拥有诸多实用的科技舒适配置，
如两片式超大全景天窗、双层防紫
外线隔热隔音玻璃、驾驶员8向电
动座椅、4向头枕、蓝牙免提电话、8
英寸高清触摸式显屏、多路音源输
入USB/iPhone/Aux-in/SD卡、发
动机远程启动、四门一触式自动升
降车窗、熄火后四窗遥控关闭功能
等，带给消费者毫不“打折”的越级
体验和价值。

凭借引领潮流的造型设计与
科技实力，全新君越自2013年3月
上市以来，就打破了中高级车和
入门级豪华车的界限，并占据着
中高级车细分市场的高端地位。
其健康的销售结构也充分印证了
这 一 点 ：在 已 经 售 出 车 型 中 ，
2 . 0T车型销量占比达24%，其中
顶 配 2 . 0 T 旗 舰 车 型 就 达 到
15 . 5%；而君越2 . 4L车型的销量
也以豪华舒适型和精英舒适型为
主 ，车 型 占 比 分 别 达 到 2 3 %和
31%。君越不仅成功颠覆了“大卖
的必是低配车型”的市场潜规则，
更成为中高级车细分市场最具实

力的“长跑型”选手。此次别克君
越顺应市场趋势，通过“年度回馈
行动”将领先舒适型的门槛降低
至19 . 99万元，实现价值上移、价
格下沉，强势冲击中高级车市固
有格局，全面提升君越在18-20
万元这一中高级车黄金价格区间
的市场竞争力。

此外，配合此次“超越想象”别
克君越回馈行动，别克全国经销商
还推出一系列特色购车方案，包括
定额贷款、5050首尾贷款、等额本
息贷款等多重活动组合，让消费
者可以更从容、轻松地实现购车
梦想。
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