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5万元起点的银行理财产品1元就能买 还可跨行购

网网站站““团团购购””理理财财究究竟竟靠靠不不靠靠谱谱

试水三个月 客流冷清无碍继续开店

顺顺丰丰嘿嘿客客店店盈盈利利或或需需三三年年
本报济南8月25日讯（记

者 李虎） 5月18日，济南的
两家嘿客店同时开门营业，为
居民提供快件自寄自取、网购
线下体验等服务。试水3月有
余，济南市区内嘿客店数量已
经达到25家。记者近日探访了
解到，目前嘿客店客流并不如
预想中火爆，但顺丰仍然计划
增加门店数量。业内人士预
计，通过叠加各种增值服务和
展示服务，嘿客店未来2至3年
才能实现盈利。

记者25日下午3点在位于
按察司街的嘿客店内看到，在
这家30多平米的店内，墙上贴
满了印着商品信息的海报，店

中的液晶显示屏滚动播放商
品广告，两台大平板电脑摆在
大厅中间，供顾客选购产品。
此外，还有2名工作人员，这就
构成了一家顺丰嘿客店。

店内工作人员告诉记者，
这家嘿客店开业前期以收寄
快件业务较多，随着附近居民
对嘿客店认知度的逐渐增强，
现在到店体验式购物的居民
越来越多。“除此之外，缴纳水
电费以及购买车票等便民业
务的使用率也很高。”

“现在用户来店寄件可以
减免两元运费，但是专门来此
寄递邮件的客户并不是特别
多，现在的消费者还是习惯快

递送件上门。”嘿客店解放路
店店长说。

记者了解到，目前济南嘿
客店大多开在人口密集的居
民区附近，除了上班族外，一
些中老年常住居民正逐渐成
为其主要客源。顺丰方面表
示，未来将会继续在济南地区
增设嘿客店，并向周边县区扩
展。“消费者的购物习惯和快
件收寄需要培养，在开店初期
出 现 客 流 冷 清 情 况 是 正 常
的。”嘿客店一位工作人员说。

一位业内人士告诉记者，
虽然顺丰每一家店的位置不
同，但是每年的运营成本至少
需要20万元。目前可见的收益

来自抽取电商销售的佣金和
快递费等，收益远远不能支撑
店面的运营。

快递物流咨询网首席顾
问徐勇接受记者采访时表示，
顺丰目前主要是将节省出的
广告费来补贴嘿客店，未来通
过叠加各种增值服务和展示
服务将能够实现盈利。

徐勇认为，对于嘿客的盈
利预期，一线城市1年以后有
望盈利，二三线城市想要盈利
估计至少要等三年以后。顺丰
嘿客店盈利现在需要做的就
是不断增加门店数量，规模效
应一旦达成，将会吸引更多的
商户进驻。

山东再担保

五年“担”起1000亿

首届物联网大会

本周五济南开幕

本报济南8月25日讯（记者 韩
适南） 2014（首届）山东物联网大
会将于8月29日在济南山东大厦会
议中心召开。这是目前省内规模最
大、层次最高的物联网行业大会。

据了解，本届山东物联网大会
将围绕“物联国计民生，助力转型
升级”为主题隆重展开，届时将有
五大分论坛同时进行，分别就智慧
城市、智慧矿山、智慧农业、信息安
全、人才培养等重点行业领域的热
点和难点问题进行探讨，分析物联
网的现状和机会，并就产品、技术
和项目的需求进行发布和对接，精
彩纷呈，其中蕴藏的商机和财富多
多。

首届山东物联网大会由中国
电子学会、山东省科学技术协会指
导，山东电子学会、山东省物联网
协会主办，山东大众信息产业有限
公司承办。

本报济南8月25日讯（记者 马
绍栋 通讯员 姜宏鸿） 记者从
省再担保集团了解到，自2009年成立
以来，截至2014年7月底，集团通过搭
建覆盖全省的再担保体系累计担保
业务额首次突破1000亿元，支持各级
各类中小微企业15000余家（次），累
计为地方创造就业岗位（机会）100万
个，累计促进地方财政收入增加140

亿元、促进地方GDP增长1750亿元，
为全省经济社会发展发挥了不可替
代的重要作用。

据了解，省再担保集团成立五
年来以搭建“山东省再担保体系”
平台为纽带，在全国率先走出了一
条符合我省实际的特色再担保事
业发展之路。该平台集合了政府的
政策资源、银行金融机构的金融资
源、担保机构的担保资源及各级各
类中小微企业的业务资源，实现对
中小微企业的全方位、多层次支
持。同时，作为体系平台龙头，集团
先后创新出“联合担保”、“体系反
担保”等四大类业务模式和“中小
企业集合票据”、“中小企业集合信
托”等二十余个创新产品，有效推
动了全省经济发展和企业转型升
级。

工信部再向６家民企

发放虚拟运营商牌照

本报讯 工信部２５日向６家民
营企业发放了移动通信转售业务试
点批文。获得试点批文的企业有：贵
阳朗玛信息技术股份有限公司、深
圳市中兴视通科技有限公司、用友
移动通信技术服务有限公司、中邮
世纪（北京）通信技术有限公司、北
京世纪互联宽带数据中心有限公
司、银盛电子支付科技有限公司。

移动通信领域是目前电信业发
展最重要、最活跃的领域之一，开展
移动通信转售业务试点是为了鼓励
和引导民间资本进一步进入电信
业，发挥民间资本灵活、创新的优
势，满足移动用户个性化、差异化的
应用需求。

据悉，工信部于２０１３年１２月向
１１家民营企业发放了首批移动通信
转售业务试点批文。２０１４年１月又向
８家民营企业发放了第二批移动通
信转售业务试点批文。此次发放的
是第三批移动通信转售业务试点批
文。

据新华社

“银行理财产品收益率虽
然挺高，但5万块钱的门槛不
低，所以一两万的闲置资金还
得放在余额宝里。”余额宝的收
益率跌破5%之后，济南市民魏
先生就在考虑如何提高闲置资
金的收益率，最近一家名为“钱
先生”的网站让他眼前一亮。

据“钱先生”官网介绍：钱
先生理财平台是一款针对普
通大众的理财顾问平台，平台

的特点是中立，不代销、产品
齐全、智能化资产配置以及打
破最低五万元起购的银行理
财产品规则，把门槛降低，就
算手上只有1元钱闲散资金也
能理财。

8月25日，记者查询发现，
该网站提供了42家银行共242款
理财产品的团购业务。如齐鲁
银行平安回报121号（G款）人民
币理财产品投资期限为168天，

预期收益率5 . 8%，通过该网站
可以1元起购，而这款产品在银
行的购买门槛则为5万元。

钱先生网站所售的理财
产品预期收益率与银行渠道
给出的投资收益一致，但客户
提现时要收取每笔5元的手续
费。该网站还可跨行购买理财
产品，比如要购买齐鲁银行的
产品，可以用工行、农行、建行
等多家银行网银支付，另外还

能用第三方支付平台“盛付
通”付款。

记者通过网站客服了解
到，该网站平台主要是把全国
各地用户较少的资金集合起
来，通过平台法人代表开立个
人账户，以该法人代表名义去
做风险测评、面签和购买理财
产品。委托理财时，投资者将
获得“钱先生”的委托理财电
子合同。

团购银行理财用网站法人个人账户购买

针对网上团购理财产品
的做法，银行首先提出了异
议。渤海银行日前就发布声
明：“我行从未授权‘钱先生’
网站及其他机构销售我行理
财产品，亦从未与其开展任
何形式的理财业务合作。该
网站所列银行理财产品及相
关资金流向等内容从未得到
我 行 任 何 形 式 的 授 权 和 许
可。”

在声明的结尾，渤海银行
还不忘提示广大投资者：购买
我行理财产品请到渤海银行
各营业网点或社区银行、网上
银行、手机银行办理，谨防各
类假借我行理财产品之名的
金融诈骗行为。

除渤海银行外，北京农商
银行、农行、中行等银行均在
官网发布了澄清公告，表示从
未授权“钱先生”网站及其相

关机构销售理财产品，亦从未
与该网站开展任何形式的理
财产品业务合作。

“虽然网站说自己不是代
销，但与银行签署购买理财产
品协议的并不是投资者，也就
是说投资者与银行之间根本
没有发生任何的投资理财关
系。”济南一家银行的客户经
理刘女士介绍，银行设定理财
产品门槛的目的在于，让银行

将合适的产品销售给合适的
人，而且银监会有明确规定，
客户首次购买理财产品前要
进行风险承受能力评估，商业
银行对理财产品的销售也不
能进行任何委托和外包。由于
银行理财产品并不一定都能
达到预期收益率，客户如果只
是与平台签约，如果未来发生
亏损，如何寻求赔偿都是个难
题。

银行声明网络团购未获授权和许可

除了签约问题之外，如何
保证资金安全也是投资者所
关注的。按照钱先生网站介
绍，客户的理财金首先会通过
银行支付并存放在第三方支
付平台中由银行进行监管，在
购买成功后，理财金就会通过
计算机系统自动进入银行系
统成为理财产品。

由于多家银行已与钱先
生撇清了关系，靠银行和第三

方支付平台很难对投资资金
进行监管，网站要转移资金也
并非没有可能。银率网的理财
分析师指出，投资者将资金划
至“钱先生”账户，无法跟踪、
确认资金去向，这存在很大风
险，万一出现卷款跑路的现
象，受害的还是投资者。

其实以互联网金融的方
式，化零为整地进行团购投资，
钱先生网站并非首创。名为“信

托100”的网络理财平台就曾以
100元作为起投标准，团购正规
渠道100万元才能起投的信托
产品，然而，信托业内人士并不
认同这种“团购”模式，指出信
托的认购有严格的合格投资者
的要求，该模式有违《信托公司
集合资金信托计划（查询信托
产品）管理办法》。

其实无论是信托产品还
是理财产品的网络团购活动，

都可以看作是互联网金融浪
潮中的一种创新。由于目前业
界对于互联网金融归谁管，权
责并不明晰，这些新兴的业态
尚属于监管空白。据悉，央行
已在牵头制定“全面深化金融
体制改革方案”，其中将包含
对互联网金融监管的细化分
工。然而在该方案出台前，投
资者能做的就是提高风险辨
别的意识。

团购式网络投资尚处于监管真空

银行理财产品5万元的
起购门槛常常将一些闲散
资金挡在门外，在互联网金
融的潮流之中，有网站声称
可以“团购”银行理财产品，
最低1元就可投资。然而这
种团购方式未能得到银行
认可，多家银行纷纷发声
明，撇清与该网站之间的关
系。而投资者付出的资金，
也处于监管的真空地带。

本报记者 张頔

这家网站提供的团购理
财，引发广泛争议。

（资料片）
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