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滨滨州州汽汽车车竞竞争争格格局局利利好好消消费费者者
和硕上海大众4S店价格往底线靠，服务向精致走

2000年9月，滨州出现了第
一家上海大众的汽车销售服务
公司。2003年，维修公司升级为
4S店，成为最早进驻滨州的汽车
品牌4S店。十余年后再观滨州汽
车市场，早已不是一枝独秀的秀
场，各大品牌几乎都已进驻，竞
争态势大有蔓延爆发之势。

粗略统计一下滨州的汽车
市场，大约有近50种在售的汽车
品牌，这也就意味着，普通消费
者想购买的多数汽车品牌都可
以在滨州市场买到。据滨州和硕
汽车销售服务有限公司总经理
谢方生介绍，上海大众是最早进
驻滨州的汽车品牌，之后陆续有

其他品牌进入滨州市场，大约在
2008年、2009年，汽车市场品牌
涌现最突出，竞争也日渐激烈起
来。“尤其从去年开始，能够明显
地感觉到市场竞争激烈了。”谢
方生说，今年截至到现在已有至
少两家4S店开业，其中潍柴英致
是进驻滨州汽车市场的新品牌。

以和硕上海大众4S店为例，
回馈消费者的活动越来越多，形
式也趋于多样，比如促销、团购、
礼包派送等。“竞争归根到底还
是要拼服务，为此，和硕上海大
众推出了更多服务项目，从销
售、售后、保险等多个方面提升
服务质量，做到精致化，提升客

户满意度。”谢方生说，在价格
上，基本接近底线，尤其在主推
的几款车型上。此外，他还提示
消费者，车展是购车的好时机，

“总公司都会对车展有支持政
策，所以车展时，无论是价格还
是优惠政策基本都是最大力
度。” 本报记者 阚乐乐

滨滨州州也也有有这这么么高高大大上上的的车车展展
我为爱车代言

2013年9月，我第一次来到滨州
黄河三角洲车展现场，之前在齐鲁
晚报上就看到了有关这次车展的报
道，作为一个摄影爱好者，车展现场
是一个拍摄的好地点，这里有名车，
有美女，各种素材取之不尽。其实，
刚开始我并不太愿意去这类车展，
总觉得就是一个小型车展而已，但
在朋友的邀请下，我抱着试一试的
想法来到了车展现场，说实话，我被
宏大的现场规模给震惊了，没想到
会有这么多人来。

除去拥挤的人流，还有如此之
多的参展品牌和车型，也让人出乎
意料，再加上众多靓丽的车模，我从
来没想到滨州也有这么高大上的车
展，从刚一进场我就开始调整镜头，
一路拍下来，生怕漏下任何有趣的
人和表演。当然，拍的最多的还是那
些漂亮的车模，香车配美女，这永远
是车展现场一道永恒靓丽的风景
线。

再此，也祝愿齐鲁晚报今日滨
州越来越好，黄三角车展越办越大，
越办越好！

市民记者 李云 宝马展位上的外国模特。 李云 摄

张先生的爱车是一辆三菱蓝
瑟轿车，已经买了四年跑了四万
两千多公里、此车比较省油、提速
也挺快、抓地性能较好，是一辆紧
凑型的家庭轿车！“我愿为三菱品
牌车代言”

您的爱车是什么品牌，用得
可否顺手满意？是否愿意为您的
爱车品牌代言？赶紧来和购车族
们分享一下您的爱车品牌和它的
优良性能吧吧！您的爱车品牌还
会送出精美好礼噢。

参与方式：
①说出您的爱车品牌，简短

文字介绍说明爱车的使用情况、
优良性能、比较优势等。

②“呐喊”出“我愿为某某品
牌车代言”的口号。

③可附您爱车的照片 (我们
将把车牌号做后期处理)，此项不
做强制要求。

④以上信息发送至qlwbbzqc
@163 .com，并注明您的姓名和联
系方式，方便礼品赠送。

严禁机动车从匝道进入高速公路
时妨碍已在高速公路内的机动车正常行
驶

机动车从匝道驶入高速公路，应当
开启左转向灯，在不妨碍已在高速公路
内的机动车正常行驶的情况下驶入车
道。违反规定，处200元罚款。

漫漫说说高高速速

严禁大型车辆长时间占用左侧
车道

同方向有两条车道的，大型客车、
中型、重型载货汽车在超车时，允许临
时借用左侧车道，超车后要立即返回右
侧车道，禁止超车后继续占用左侧车道
行驶。违反规定的，处200元罚款、记3分；
同方向有三条以上车道的，禁止大型客
车、中型、重型载货汽车驶入最左侧车
道，违反规定的，处200元罚款、记3分。

车展情缘
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