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优优惠惠金金融融政政策策，，购购车车省省钱钱到到底底
工行信用卡分期购车，多款车型零费率

近年来，信用卡分期已经
非常普遍，在大宗产品的消费
中，信用卡分期也充当着越来
越重要的角色。在金九银十到
来之际，汽车等产品也迎来了
交易旺季。为了给购车者极大
的优惠力度，工行滨州分行正
在开展0利率0手续费购车活
动。

记者从工行了解到，本次
开展的0利率0手续费车型涵

盖了多款品牌汽车，费率优惠
幅度也较大。奥迪A4L、A6L、
Q3、Q5等多款车型均可享受
分期0费率；一汽大众宝来、迈
腾、速腾、全新捷达、CC等也可
享受0费率分期购车，其中全
新捷达0费率购车分期期数可
高达36期，有全款购车意向的
消费者不妨考虑一下分期，如
果将剩余车款用作余额宝等
货币基金投资的话，还可以赚

到不少钱。
另外，北京现代、长安铃

木、一汽马自达、吉利汽车、北
京汽车、一汽汽车等部分车型
均可享受到0费率购车优惠。

据了解，为了更大力度地
让利消费者，工商银行还推出
了“办理汽车分期，立赠加油
卡”的活动，为新车主的用车服
务提供实惠。

本报记者 李婷婷

客户罹患重疾
太平人寿快速赔付5万余元

“理赔款已经收到了，真是
太感谢你们了。”当客户潘女士
收到公司的五万余元理赔款时
激动地打电话至博兴支公司表
示感谢。

据悉，潘女士于2011年4月
购买公司福禄终身附加提前给
付并附加真爱健康医疗险，年缴
保费2396元，保额5万元。2014年5
月份潘女士因无意发现右乳腺
有一肿块至中国人民解放军济
南军区总医院进行治疗，医院诊

断为右乳腺癌，进行了右乳腺结
节切除活检术+右乳腺癌改良根
治术。潘女士出院后，近日向公
司提出理赔申请，公司理赔人员
帮助客户收集完整理赔资料，当
天对理赔进行了受理，公司仅用
了10余天的时间就将55630 .54元
理赔款打入客户账户中。

潘女士表示后续还要继续
为自己的家人加保，并向身边的
朋友宣传保险的益处。

(通讯员 刘学静 陈波)

工商银行>>

办办汽汽车车分分期期，，立立赠赠加加油油卡卡
为了让更多的消费者在车

展上享受购车实惠，工商银行
滨州分行即将开展“信用卡分
期购车，立赠加油卡”的活动。
即日起，有意向分期的客户可
以 拨 打 车 展 组 委 会 电 话
3210007或18654399020进行报
名，数量有限，先报先得。

一般来说，参加车展的汽
车经销商都会向厂家申请诸多
优惠政策，为消费者购车提供

更多让利空间，除此之外，组委
会还得到另外一则优惠消息：
在这个省钱基础上，购车者还
可享受到更省钱的优惠。据了
解，工商银行滨州分行也为消
费者带来了优惠的金融支持。
即日起到车展期间，去工行申
请信用卡汽车分期，即可享受

“赠送加油卡”的优惠活动。
另外，奥迪、大众、马自达、

北京现代等多款车型还会享受

到汽车分期0利息0手续费的优
惠。

有分期意向的客户，现在
就可报名，加油卡数量有限，先
报先得。报名方式：1 .电话拨打
组委会电话3210007，需提供姓
名、意向车型和联系电话。2：将
姓名、意向车型和联系电话发
送短信至18654399020。3：将姓
名、意向车型和联系电话发送
至齐鲁晚报·今日滨州微信。

为配合总行“服务质量提升
年”和创金牌服务窗口活动的开
展，加强柜员与其他工作人员间
的沟通，进一步提高前台的工作
效率，减少服务纠纷，东营银行滨
州分行经过充分的调研，为各营
业网点配置上线“无线呼叫器”。
该呼叫器体积小、使用便捷，不占
用正常办公区域，前台柜员可通
过这种无线五键呼叫器，实现对
大堂经理、营业室经理以及安保
人员的呼叫，避免了工作咨询电

话经常占线的情况，减少“通话基
本靠吼”的尴尬现象，有助于加快
柜员业务办理和提高分流业务的
能力。

据了解，该呼叫器还可以安
装在贵宾理财区、自助设备、爱心
专座、无障碍通道等，分行将会实
时关注无线呼叫器的使用情况，
并根据客户实际需求，提供更加
精准、有效、贴心的服务，提升该
行在滨州地区的特色服务。

车界资讯

狮友汇新纪元

东风标致408品鉴会暨全系抢购会落幕

本报讯 8月17日，“狮友
汇新纪， 新一代408品鉴会
暨全系抢购会”在潍坊新富佳
悦抢鲜登场。随着活动的一步
步开展，现场气氛不断升温，
高潮不断迭起，订单不断产
生，短短40分钟时间就收藏152

台订单。
新一代408自亮相以来，

以2730mm的超大轴距冲击中
级车市场，“T+STT高效动
力”、“All in One集成触控”、

“3D Safety三维安全”三大卖
点全面露出，让业内人士对其

“中级车开创者”的“越级”表
现十分期待。

在这三大卖点之外，新一
代408还拥有着让同级车型汗

颜的功能——— City Park智能泊
车辅助系统，在其独特的快捷
优势层面，以全面领先的科技
实力演绎“智能”生活新境界。
在酒店停车区务必要体验一下
新奇刺激的“City Park智能泊
车辅助系统”。挡住视线，伸开
双手，狭小的泊车位之间，驾驶
者只需控制油门，按照屏幕提
示，便可轻松完成平行车位停
车和垂直车位停车。当最后一
名试驾者把车门“砰”一声关
上，潇洒而去时，新一代408也
从此开启了没有困扰，只有便
捷的汽车智能新生活。

新一代408率先配备的全
LED大灯确实让人惊艳，相比
传统光源，全LED大灯点从亮

速度、使用寿命和照明还原上
优势明显。新一代408所表现
出的超高科技含量，可以说为
东风标致品牌注入了更多口
碑美誉。

此次活动由东风标致厂
家主导，潍坊地区七家东风标
致经销商联合举办，旨在用更

低的价格，更多的优惠，更多
的奖品来真正的让潍坊地区
的购车客户享受到优惠。东风
标致也将以更好的产品质量，
完善的服务体系和更多的优
惠政策来真正的回馈客户，让
客户享受到良好的服务。

(刘建波)

雷凌举办

滨州上市发布会

本报讯 8月23日，广汽丰田
全新中级车雷凌上市发布会在滨
州市渤海国际广场盛大举行，现
场客户与媒体界人士一起见证了
新车揭幕。

广汽丰田满怀诚意，十年磨
一剑，倾情打造的雷凌LEVIN，
它生而不凡，锐不可挡。雷凌，作
为一款为中国消费者量身定制的

“新感官领秀中级车”，处处体现
了“不妥协”的造车理念。雷凌具
备新锐领潮的造型、越级的空间、
最佳的燃油经济性、一流的操控
性能、顶级安全性和卓越生产品
质这六大竞争优势，成为丰田史
上最帅、最具操控性的中级车！
这款内外兼修的雷凌，售价仅需
10 . 78-15 . 98万元。

广汽丰田滨州永利开发区店
还为消费者送上了一系列购车优
惠以及无微不至的售后服务，以
最诚挚的热情，最周到的服务，率
领雷凌走进万千消费者的追梦之
旅。 (刘建波)

本报讯 8月23日，“领跑商务领域
驾驭非凡全新奥德赛上市品鉴会”在

广汽本田方正4S店拉开帷幕。
一场激情的舞蹈正式拉开了本次

上市发布会的大幕，广汽本田总经理程
国忠先生对客户给予广汽本田的支持
表示了感谢。随后，总经理程国忠总经
理和销售副总李伟女士揭开了全新奥
德赛的神秘面纱。

据了解，广汽本田全新奥德赛
(odyssey)以颠覆创新的三大亮点构筑
超越传统MP独特优势：新锐外观，令人
耳目一新；舒适空间，尊享非凡体验；智
能科技，刷新行业标准。全新奥德赛的
全面革新进化充分展现了广汽本田力
拓MPV市场的决心，它将正式开启中
国MPV市场的全享时代。

(刘建波)

全新奥德赛滨州上市

中国人寿举办爱心夏令营

8月19日至24日“第六期中
国人寿爱心夏令营”在深圳市举
办。40名来自汶川地震、玉树地
震和舟曲泥石流的孤儿代表，在
中国人寿志愿者的陪伴下，开启
了一次充满海滨神韵的精彩旅
程。前五期中国人寿爱心夏令营
分别在北京、上海、西安、大连和
厦门举办，已累计接待灾区孩子
206名。

此次为期六天的爱心夏令
营行程中，来自不同地区和不
同民族的孩子们，在中国人寿志
愿者的带领下，游览了锦绣中华
民俗村、蛇口海上世界、深圳湾
公园、生态红树林、欢乐海岸、东
部华侨城、大鹏湾和中英街等各
具特色的景点，参观腾讯总部、
深圳大学、深圳市博物馆和深圳
市图书馆等各具教育意义的机
构。中国人寿全球形象代言人姚
明与孩子们欢乐互动，共同在深
圳中心公园“诚信林”植下象征
希望的树苗。

中国人寿保险股份有限公司
副总裁苏恒轩出席开营仪式并表
示：爱心夏令营是中国人寿助养
灾区孤儿爱心行动的重要内容之
一，是中国人寿积极践行企业社

会责任的有益实践。中国人寿的
工作人员和志愿者们为此次爱心
夏令营做了精心的准备，期望在
给予孩子们物质帮助的同时，提
供更多精神上的关爱。

2008年5月12日汶川大地震
发生后，中国人寿于5月14日向
社会郑重宣布：为了让所有在此
次地震中失去父母的孤儿能够
健康成长，中国人寿将通过中国
人寿慈善基金会全面承担这些
孤儿成长至18周岁的基本生活
保障。2008年11月11日，民政部
与中国人寿慈善基金会在北京
正式签署了“国寿汶川地震孤儿
助养项目”合作协议。此后，“中
国人寿玉树地震孤儿助养项目”
和“中国人寿舟曲泥石流孤儿助
养项目”合作协议也顺利达成。
至此，中国人寿慈善基金会已承
担1083名汶川地震、玉树地震和
舟曲泥石流致孤儿童每人每月
600元的基本生活保障，直至每
一名孤儿年满18周岁或被收养
之日止。六年来，中国人寿秉承
对孩子、对社会的承诺，认真履
行助养义务，截至目前，中国人
寿已累计划拨助养金3097 . 38
万元。 (通讯员 王惠强)

东营银行滨州分行网点
配置的呼叫机。

东营银行“服务质量提升年”

创金牌服务窗口活动系列报道之

营业网点用上“无线呼叫器”
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