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德城区农村信用社

全全力力助助推推农农民民专专业业合合作作社社发发展展壮壮大大

庆云农信社

电话银行帮助市民
解决烦心事

联社资讯
中国银行德州分行

网络学院在线考试

成功举办

建行德州分行

金融知识宣传

近年来,由于国家对“三农”重
视程度日益提高，国家对农民种、
养殖资金的投入加大；地方财政和
国家财政也相应地对三农在资金
上做了一定倾斜，从而催生了一些
新型农业经营主体，新兴农业经营
主体中农民专业合作社占比例较
大，德城区农村信用社为支持辖内
合作社健康快速发展，成立了合作
社专营机构试点，专职为辖内合作
社服务，构建了“一对一”全方位金
融支持模式。

成立专门机构，提供全方
位金融服务

制定了《农民专业合作社专营
服务机构实施方案》和《农民专业
合作社贷款指引》，联社成立了农
民专业合作社专营服务机构领导
小组，针对合作社贷款担保难的问
题，创新了贷款担保方式，对家庭
式合作社实行有实力的个人担保
方式，全部家庭成员签订担保协
议；对效益好有一定实力的合作社
可以实行企业担保方式，进一步增
加贷款投放规模。同时，积极推行
一站式服务、跟踪上门服务、集贸市
场宣传等，积极向合作社赠送科技
宣传材料。今年以来，向合作社社员
赠送《山东科技报》1300多份，提供

种养业、农业新技术等科技知识，
帮助解决合作社发展中的难题。

主动上门服务，建立农民
专业合作社档案

组织人员走村串户对合作社
进行调查了解情况，面对面的和合
作社的法人代表、社员代表进行座
谈，详细了解合作社的基本情况，
调查面达到了100%。通过初步的
到户调查，了解农民合作社种养殖
规模等情况，当场解答农户提出的
疑难问题，介绍该联社扶持合作社
的政策及贷款准入条件，满足符合
条件的农民专业合作社的资金需

求。先后建立农民专业合作社档案
101份，建档率达90%以上。根据调
查情况，帮助有实体经营并有贷款
需求的合作社建立健全相关规章
制度及资料等，选择效益较好、规
模较大的合作社安排专人逐户上
门做好工作，使其尽快满足信用社
贷款准入条件。

优化信贷流程，加大合作
社贷款投放力度

在调查摸底，逐户建档的基础
上，对符合贷款条件的合作社，全部
纳入信用评定范围，结合当地实际
和自身经营状况，积极开展对合作

社及社员的评级授信，核发贷款证，
优化、简化审查审批流程，在有资金
需求时，可直接到柜台办理，第一时
间提供资金支持，在授信额度内“随
用随贷、周转使用”，方便快捷。同
时，针对辖内合作社组织模式特点
和经营管理水平，采取“公司+合作
社+基地+农户”四位一体的贷款模
式，积极开展联户联保、林权抵押等
相关贷款业务。截至目前，共支持农
民合作社贷款共计1538万元，陆续
为东顺养殖、金坤养殖、鑫盛畜禽等
专业合作社投放贷款，使合作社规
模得到了进一步壮大，带动农户走
上了致富路。（汪会飞 孙海敏）

2014年8月21日中国银行
德州分行携手上海臻一培训公
司成功为全行员工在德州学院
大型电子阅览室组织了集中式
在线考试。

经过一段时间的在线学
习，中国银行德州分行网络学
院参加培训的员工们都取得了
丰硕成果，深刻了解到作为一
名当代银行从业人员需具备的
职业操守及自身对客户、对本
职工作负有的职业责任。在观
看完系统统计的成绩后，满意
的微笑是对自己最好的肯定。

本次学业考试在中国银行
德州分行和上海臻一公司的积
极努力和各部门高度配合下取

得了圆满成功。学业考试是提
高银行职员思想理论水平和业
务水平的有效途径，同时也是
对参考人员在知识学习和网络
学院培训后的总结和检验。此次
培训将进一步提高中国银行德
州分行员工的思想觉悟，明确
自身奋斗目标，对加强其员工
队伍建设起到良好的推动作用。

(李华成)

按照德州银监分局的统一部署，建行德州分行走进德州学
院开展集中宣传活动，设立咨询台，组织业务骨干进行金融知识公
益性宣传，并发放宣传资料向广大青少年进行讲解。同时，为了深
入扎实地开展好此项活动，让金融知识更加贴近广大消费者的需
求，建行以营业网点为阵地，展示活动宣传标语，摆放金融知识
宣传材料，主动向前来办理业务的客户进行宣传。 （季宁）

乐陵联社

将将服服务务送送到到老老百百姓姓的的心心坎坎上上

“一个电话就能把货款转
账过去，真省心！”庆云县世纪
星文体器材公司的王经理高兴
地告诉笔者。

近日，庆云农信社积极推
广电话银行业务，走上街头向
广大市民讲解电话银行服务功
能，市民可以通过电话银行实
现实时账户查询、资金管理、转
账汇款、自助缴纳话费等业务，
电话银行业务服务具有签约灵
活、转账快捷、综合管理的特
点。截至目前，该社已经累计发
放宣传折页5000余份，签约电话
银行2万余户，为老百姓提供了
实实在在的方便。（祖亚楠）

与与民民同同心心 与与““农农””共共舞舞
农行德州分行扶持新型农业经营主体纪实

农行山东德州分行积极把
握新时期“三农”新特点，在支
持和发展农村新型经营主体
上，走出了一串闪光的足迹。

从“玉鸟之乡”到“面粉
重镇”

近年来，让“玉鸟之乡”再
次声名远扬的是“中国面粉名
镇”的美誉。

双庙镇镇长王秀华介绍
说：双庙镇面粉加工企业15家，
全镇日加工面粉能力3500吨，
年实现销售收入36亿元，利税
7800万元。已成为全市最大的
面粉生产基地。作为“国家重点
扶贫龙头企业”、“省级农业产
业化龙头企业”，农业银行给予

了鼎力支持。自去年以来,农行
已累计为企业提供“小麦宝”信
贷支持3000多万元，而授信额
度则保持在5000万元。

“产业链”变成农民“创
富链”

齐河县赵官镇葛庄村的老
葛指着一号鸡舍高兴地说：“去
年，我和平原县大蔡和盛肉鸡养
殖专业合作社签订了合同，销路
利润有了保障，可是资金出现了
缺口。多亏农行，让大蔡牧业有
限公司给我担保贷了60万元的
贷款，帮忙度过了难关。”

对此，农行平原县支行充
分利用获批总行11个与普惠农
牧投资担保有限公司(下称普

惠)合作经营行的契机，积极与
普惠合作单位“六合”本县分公
司大蔡和盛肉鸡养殖专业合作
社联系沟通，在本市近万个养
殖大户中筛选优质目标客户，
积极开展“六合”产业链项目营
销。2014年4月30日，该行成功
发放了德州市农行系统首笔

“公司+农户”贷款60万元，另外
7户申请额总计320万元产业链
贷款已上报市分行审批。截止
到2014年8月末，该行累计向农
户发放小额贷款2 . 9亿元，贷款
余额达到9965万元，惠及全县
235个村庄、近万户农民。

让农民“牛”起来

庆云县常家镇四柳社区的
刘中庆养殖了200多头牛。他
说：“上午刚出栏了15头‘大连
雪龙’，可以卖到27万元，我能
纯挣5万多块。这要感谢农行给
我的贷款支持。”

自2012年开始，农行庆云
县支行创新农户贷款管理模
式，推出“公司+基地+农户”方
式，为巨丰牧业有限公司养殖
基地养殖户发放贷款。刘中庆
是贷款户之一。现在，农行已获
上级行批准，产业链贷款额度
增加到6000万元，每个基地农
户最高可申请到200万元贷款，
可有效解决养殖户融资难题。

(宫玉河)

走进乐陵市人民医院门诊
楼，可以清楚看到农村信用社
的标志。5月份，乐陵联社在该
市人民医院布放的自助存取款
机正式投入使用，给来医院看
病的病人提供了极大的便利。
2013年，乐陵联社开始在市区
内规划离行式自助设备布放，
通过广泛的调研、走访选取亟
需金融服务的地点安装自助设
备，截至目前，已在乐陵一中、
乐陵金鑫宾馆、乐陵市人民医
院开通三台离行式自助设备，
建材市场、黄金水岸小区的自
助设备正在规划中。

近年来，乐陵联社立足地
方实际，大力推广普惠金融服
务，斥资近千万元大力拓展各类
自助存取款机具及电子银行产
品，短短几年内，在乐陵当地实

现了电子机具全覆盖，为当地农
民带来了极大的便利。

“附近四五个村的老百姓
支取粮食直补、低保和一些小
额取款都来我这里办，最忙的
时候一天能办五六十笔业务。”
乐陵市黄夹镇后仓村的“农金
员”杨清周用浓重的方言和我们
介绍他的“业绩”，其中还夹杂着
些许银行业的“专业术语”。

近年来，乐陵联社根据人
行、省联社统一要求，在辖内服
务区域大力开展电子机具布设
活动，满足不同层次客户的需
求，做到广大老百姓“足不出
村”即可享受便利、快捷的基础
金融服务。

乐陵联社“走到哪里我们
的服务就跟到哪里”的承诺正
在慢慢地变为现实，丰富的电

子机具种类和电子银行产品能
够满足不同年龄段、不同阶层
的使用需求，同时也为其业务
推广打下了坚实的基础。

截至目前，该联社已启用
自助存取款机具48台、安装各类
POS机具1500余部、安装农金通
43台、电子银行产品开户3 . 63万
户、发行银行卡近30万张。实现
了ATM乡镇全覆盖、电子机具村
庄全覆盖、农金通偏远地区全覆
盖、银行卡农户全覆盖，达成了

“家家用上银行卡、电子机具村
村通”的目标。

“我们的投入和付出就是
为了让老百姓享受到更加便利
的金融服务，别的银行走不到
的村庄我们要走到，别的银行
办不到的事情我们要办到。我
们目前正在做的就是积极打造

‘一公里服务圈’，让当地所有
村庄的老百姓走路不出一公里
就能找到我们的服务点，不管
是小额存取款、转账还是购物，
一张泰山卡全能办得了。让老
百姓满意的金融服务才是真正
的普惠金融。”提到“普惠金
融”，乐陵联社理事长杨希军总
是信心满满。

当前，乐陵联社以其浓烈
的社会责任感，大力发展“普惠
金融”，真正地将基础金融服务
送到老百姓的家门口，送到老
百姓的心坎上。“深入基层、扎
根农村”，不只是一种承诺，更
是一种责任。服务于农民、服务
于中小企业、服务于社会、服务
于地方经济发展，哪里需要，哪
里就会有他们的身影。

(李培刚 郑海波)

齐河农商银行

加强客户体验
提升服务水平

2014年，齐河农商银行不
断改进服务水平，在细节上精
雕细琢。在网点设置网银体验
机和多媒体服务终端，安排大
堂经理全程陪同首次体验网银
业务及多媒体体验的客户，使
客户享受互联网和多媒体带来
的便捷。在营业网点作出三个
提示：客流高峰、防范诈骗和人
身安全。开展走百村、访万户活
动，通过现场搭台教客户假币
识别、网银及手机银行使用及
贷款证现场办理与客户在家门
口形成互动，提高村民参与热
情，截至目前，该行已走访399

个村庄，回答客户疑问1000多
条，发放宣传笔2万多支，取得
良好的宣传效果和服务成效。

(张河山 岳超)

平原县农村信用社

平原盆景蔬菜

受到市场青睐

孔令健是平原县的蔬菜种
植能手。为了提高种菜效益，今
年春天，他在农村信用社20万
元贷款的扶持下，从外地引进
了有机盆栽蔬菜技术，并请来
专家现场指导，共种植咖啡菜、
八宝菜等20多个品种。这类盆
栽蔬菜实行无公害栽培技术，
不施化肥，不打农药，既能当盆
景观赏，又能食用，受到了市场
青睐，走进了大城市的饭店和
市民的餐桌。从育苗到出售仅
用20多天，孔令健的盆栽蔬菜
一上市，受到了德州、济南一些
大饭店和市民的青睐，收入十
分可观，一年能赚20多万元。目
前，王其村村民在孔令健的带
动下，在信用社贷款支持下，正
在扩大规模，把全村建成有机
盆栽蔬菜基地。

（高玉才 田正波）
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