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暖气缴费在即，为方便
客户缴纳暖气费，建行德州
分行为德城区部分客户提
供了电子银行渠道的暖气
缴费，省时省力、操作简单、
方便快捷，手机、网络均可
操作，动动手指就能缴费。

多渠道缴纳。建行手机
银行、个人网上银行和悦生
活等多渠道都可办理缴费
业务，缴费方式灵活。

24小时服务。建行电子
银行暖气代缴费提供7*24小
时不间断服务，随时随地均
可办理。

广大市民缴费可以登
录建行手机银行，依次选
择：悦生活-生活缴费-热力
(暖气)；

或者登录建行个人网
上银行，依次选择：缴费支
付-单笔缴费-水电煤气-代
收暖气费-德州热力暖气；

还能够通过建行悦生
活 进 行 缴 费 ，打 开 网 址
life.ccb.com，依次选择：热力
(暖气 )-山东省德州市热力
暖气。
温馨提示：

1 .网上银行缴纳的暖气
费一月内可打凭证，用户可
凭银行凭证到德州市热力
公司客服大厅开具发票；

2 .缴费号码为缴费卡
号；

3 .具体电子银行缴费小
区可关注小区通告或询建
行网点。

建行电子银行

可收暖气费

入秋以来，为确保“秋
收”生产资金及时、足额到
位，临邑农信社及早组织资
金，摸清资金需求，制定信贷
投放计划，开辟绿色信贷通
道，送“金融科技知识大餐”
等措施为“三秋”生产加油助
力。截止目前发放“三秋”生
产贷款2000万元，支持农民
购买玉米联合收割机、拖拉
机、秸杆还田机等大中小农
机具2 0 0余台，种子6 0 0 0余
吨，化肥4000余吨，农药3000

余吨。
据悉，该联社还通过抓

培训、提服务、压不良增效益
等手段筹集资金为“三秋”生
产备足“底肥”。目前，已帮助
农民群众解答问题120余个，
举办培训班10余期，培训人员
达600余人。(王丽 卢勤森)

临邑农信社多措并举

为“三秋”生产
加油助力

德城区农信社

打打造造小小微微企企业业的的““贴贴心心银银行行””

在投资产品日益繁杂的现
代生活中，单一投资的局限性已
经逐步显现，广大投资者开始慢
慢认识到分散投资的明显优势。
它因能够在不降低收益的同时
降低风险这一特点而逐步受到
投资者的青睐。但是我们所谓的
分散投资并不是盲目的购买十
个、二十个理财产品，这样不但
会让投资者应接不暇、精疲力尽，
还会使投资者在混乱中疏忽投资
风险，反而加大投资理财的损失。
所以，要想真正做到合理分散投
资的话，应该掌握以下几点：

一、选择集中的理财方
式

现如今，理财方式愈发丰
富，储蓄、股票、债券、基金以及

期货、房地产投资等众多投资方
式可供我们选择。但是作为投资
者，我们应该根据自己的资金情
况选择3至5个较为稳健的理财
方法。这样不但可以降低投资组
合的管理难度，还能将更多的精
力集中于自己选择的理财方式
之上，在此基础上再进行长期投
资，那我们获得较高收益的概率
将会大大增加。

二、避免超高收益的理
财产品

合理的分散投资，并不是要
我们全部选择高风险高收益的
理财产品。稳健性投资者应当多
选择中低风险的理财产品进行
组合投资，而少去触碰那些过高
收益的投资产品，以免带来过高

的风险，造成不必要的损失。假
如有50万资金，我们可以将10万
元存一年期定期存款(年利率
3 . 25%)或是投资货币基金(目
前的货币市场收益在3 . 5%--
4 . 5%之间)；20万元用来购买银
行理财产品(现我行销售的中银
集富理财计划、中银平稳理财计
划-智荟系列及中银智荟理财
计划等多款理财产品年化收益
率均在5%左右)；还有20万元可
以购买国债(3年期年化收益率
为5%)。这样，我们的年收益就
能够达到23500元左右，在最大
限度降低风险的基础上获得较
高收益。

三、投资理财要力所能
及

在进行投资理财的时候，我
们一定要考虑自身情况，做到力
所能及。有多少财力就进行多少
投资，尽量避免借钱投资，甚至
贷款投资。在选择理财方式的时
候，应该先对自己的风险承受能
力有所了解，在自己可承受的范
围内选择理财方式，以免将投资
化为损失。

分散投资不能盲目，抓住以
上三个原则，轻松获得收益！

王娟，中国银行夏津支行理
财经理，具有3年的银行理财从
业经验，2012年取得AFP金融理
财师资格认证，在基金市场、黄
金市场及家庭理财有着丰富的
实践经验。联系电话：0 5 3 4--
3261003

分散投资 轻松理财

“现在农业银行贷款效率真
快，刚还上3000万元，次日就贷
下来了！太快了”。日前，山东泉
林纸业夏津有限公司负责人董
善昌高兴之情溢于言表。

对中小企业来说，时间就是
金钱。据悉，从今年7月份以来，农
行夏津支行在同业率先创新推出
信贷业务预审制度和限时办结
制度，企业只要提前预约，在贷
款到期还款后的次日就可实现续
贷，为企业节约了大量资金成本，
提高了客户资金使用效率。

据了解，该行在调查中发
现，企业普遍反映金融机构收回
再贷款的办理时间过长，企业筹
集资金归还贷款后长时间得不

到贷款，被迫通过民间借贷等途
径寻求资金，加剧了企业资金紧
张的状况，影响了企业正常的生
产经营。部分企业甚至使用“过
桥资金”偿还贷款后续贷，而续贷
期限过长很大程度上加大了企
业的融资成本。

当地企业反映的融资问题
引起了农行夏津支行的重视。该
行多次召开专门会议研究解决
方案，积极协调上级行优化信贷
流程，对辖内企业实行续贷预约
预审制度，充分发挥自主创新优
势，全力支持企业化解融资难、
融资贵的难题。

预约预审制度专门为解决
贷款还款期限与经营周期不匹

配、筹措续贷资金困难的企业提
供续贷便利。“这项服务就像是
公交服务，通过贷前调查的提前
介入，还上旧贷就能发放新贷
款，变原来的等客上门为接站服
务，一环扣一环。”农行夏津支行
行长李珺形象地比喻。

该行在全行推行限时服务制
度，受理、调查环节要在贷款到期
3天前完成并上报资料；审查、审
批环节在收到资料后，严格限制
在3天内完成审查、审核工作。信
贷管理系统运作流程严格限制在
次日完成。审核发放，原则上要求
在审批次日发放到位，提高了信
贷审批的效率和服务质量。

“以前资金不足，不得千方

百计筹措资金借款维持资金链，
一到有贷款到期，提前十几天心
里就犯怵。现在农业银行贷款预
约预审，到期贷款当天还次日
放，真正实现了‘无缝对接’。是
农业银行为我们架设了资金融
通的便捷之桥。”山东泉林纸业
夏津有限公司负责人董善昌说。

预约预审制度的实施，解决
了小微企业办理续贷业务周期
过长、资金衔接不畅的难题，真
正实现了让续贷“零等待”。到9
月底，夏津农行已累计为3户企
业收回再贷7460万元，为客户节
省财务成本近50万元，赢得了地
方政府和企业的高度好评。

(宫玉河 姜广忠)

预约预审 限时办结

农农行行夏夏津津支支行行让让续续贷贷““零零等等待待””

9月22日，时钟一指向10:30
分，小孙就抓紧登录一家购物网
站，开抢9 . 9元一瓶的五粮液。

“最近微信朋友圈都在说这
个网站，经常有好几个朋友相约
一起参加限时抢购、秒杀活动，
前几天就有朋友花9 . 9元秒杀
了6只阳澄湖大闸蟹，还有好多
知名品牌的商品，比在实体店买
便宜很多，购物的时候用工行积
分还能抵扣现金，如果不知道这
个，都要跟不上时代了。”

小孙说的这个网站，就是
2014年1月12日正式营业的工行
融e购电子商务平台。

爱网购的张女士表示，跟天
猫、京东、亚马逊等传统综合类
电商相比，“融e购”商城更让自
己放心，“在网上买东西，一怕买
到假货，二怕支付时资金没保
障。”而工行搭建的网购平台融e

购，全是名商、名品、名店，肯定
信得过，“服装、数码、食品、母婴
这些我平时需要的种类都有，在
一个网站就能全部搞定，最重要
的是银行的支付系统，更安全，
资金有保障。”

张女士的话道出了多数选
择融e购的人的心声。据了解，融
e购平台不仅包括普通的3C、百
货、服装鞋帽、黄金等常见商品，
还有汽车等大额产品，也有美容
体检、教育培训、旅游交通等服
务类商品，还有大量的金融产
品。

依托工行长期在金融服务
与业务经营中所积淀的品牌优
势、客户优势、渠道优势以及科
技优势，融e购搭建了个人客户
与企业客户之间的桥梁，坚持名
商、名店、名品的“三名”定位，签
约商户的直营率达到73%，而业

界这一平均水平仅为23%，全国
性知名品牌占比72%，国际化优
质品牌占比12%。

融e购正式营业之后，推出
了丰富的活动，如限时抢购、积
分抵现等，让消费者在买到好品
质的同时，还能得到切实的实
惠。以积分抵现为例，工行客户
在办理刷卡消费、转账汇款、信
贷理财等业务时，都可以持续累
积积分，而在融e购消费时，这些
积分都可以直接抵现。此外，不
管是借记卡用户，还是信用卡用
户，在融e购消费600元以上，就能
申请“工银逸贷”进行分期付款，
整个过程全部在线上自动完成。

这种种优势，让融e购一上
线就受到追捧，工行公布数据显
示，4月10日融e购交易额就突破
30亿元，5月10日注册会员数达
到300万，与此同时，融e购客户购

物满意度达到72%，而整个行业，
平均满意度约为54%。

目前融e购有1500多个商
户，5万件商品，日均交易额4000
万。其中不乏大牌商户，以茅台
为例，融e购是茅台仅有的三家
线上销售渠道之一，而融e购这
个平台也为茅台带来了可观的
销量，上线至今突破1万瓶。

据了解，目前德州辖内与工
行达成合作意向的商户超过10
户，其中已有5家商户在工行融e
购成功开业，包括了德州扒鸡、
古贝春、百枣纲目、鼎力集团等
知名品牌，通过“融e购”网上商
城这个平台，这些品质商品的买
卖做得风生水起，开业半年多
来，德州会员金融消费额3 . 03
亿元，非金融消费863万元，商户
累计销量44万元。

（宋开峰 赵明）

工工行行融融ee购购：：名名牌牌好好货货便便宜宜购购

如今，在中央、省市各级经济
工作会议的部署、倡导和着力推动
下，全民创业热潮席卷山东德州，
小微企业特别是涉农类小微企业
如雨后春笋般蓬勃发展，加入到县
域经济发展的行列。

德城区农信联社作为以“面向
三农、面向社区、面向中小企业、面
向县域经济”为市场定位，义无反
顾地承担起深化小微企业金融服
务的重任。截至9月末，该联社各项
存款余额80 . 96亿元，各项贷款余
额61 . 75亿元，其中小微企业贷款
余额41 . 58亿元，现已成为深化小
微企业金融服务、助推县域经济科

学发展的卓越典型。

“雪中送炭”谱深情

“如今，鑫华润已成为名牌，成
为同类产品中的佼佼者，得到了中
外客户的广泛认可，鑫华润公司于
1996年在德州创建，是一家专业生
产聚氨酯(PU)鞋底及鞋底原液、
(PU)浆料的企业，每一步的发展
都离不开农村信用社的大力支持，
尤其是当前企业规模不断扩大，需
要大量的资金的时候，是德城区农
村信用社伸出来援助之手，第一时
间保障了资金到位，给予我们无私
的帮扶，没有农村信用社，就没有

今天发展壮大的鑫华润！”德州市
鑫华润聚氨酯有限公司李总说。

吃水不忘挖井人，李树槐告诉
我们：“当初在创业最困难的时候
是农信社对我伸出了援助之手，如
今企业做大了,我也要回报农信社
这个大恩人，这不，公司所有的存
款、贷款、资金结算、网上银行都放
在了咱农信社!”

“现代农业”绘美景

党的十八大报告明确指出，加
快发展现代农业，大力推进生态文
明建设，努力建设美丽中国，实现
中华民族永续发展。在德州市就有

一家现代化农业科技型企业———
馨秋种苗科技有限公司。

德州馨秋种苗科技有限公司
是一家集“育、研、养一体化，采、
尝、赏一条龙”的生态农业高新技
术企业，占地面积2000亩，投资总
额约6000万元，74个大棚，包括反
季节果品栽培区、优良苗木繁殖
区、优质蔬菜区等五个功能区，规
模之大、品种之多在当地首屈一
指，该公司先后被授予“德州市农
业生产化重点龙头企业”、“山东省
农业科学院设施果树科技示范基
地”等荣誉称号。

回顾企业的发展壮大，公司总

经理张超激动地说：“如今，馨秋种
苗能发展成集节能、生态、有机、环
保一体化的绿色农业生态园，农信
社的资金支持帮了大忙，没有农信
社，就没有今天的馨秋种苗科技生
态园!”

主动走进企业、一站式服务、
网上银行、手机银行等全方位的金
融服务，实现了涉农企业资金结
算、融资的高效与快捷……更是德
城区农信社落实2014年中央一号
文件(坚持农业基础地位不动摇，
加快推进农业现代化)的有益探
索。 (孙海敏)

联社资讯
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