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推广农信银

带来便捷服务

便农支付

改善结算环境

内控管理
全面提升

今年以来，乐陵联社为全面打造民
生金融，不断加大投入、加强宣传，积极
改善便农支付结算环境。

截至目前，乐陵联社辖内3 5家网
点均已开通大、小额、农信银等支付结
算业务，并安装自助设备48台、农民自
助服务终端44台、电话POS机400余部，
基本实现了支付结算工具在全市区域
的全覆盖，极大地满足了当地农民的
支付结算需求。

同时，为加深客户对于各类支付结
算工具的了解，乐陵联社通过柜面宣传、
发放支付结算服务宣传册、LED屏广告
宣传、车载流动广告、电视宣传等措施，
全天候、无缝隙地宣传金融产品，普及支
付结算知识，积极引导当地农民使用大
小额、ATM、POS机具、银行卡等支付结
算工具办理业务，改变当地农民只会用
存折在柜面办理业务的传统观念，努力
营造现代化的便农、惠农金融服务环境，
为农民群众提供更为方便、快捷、安全的
金融服务。 (温一晓)

“信用社的农信银业务真好，要不是
这个业务我又得跑到几十里外的县城，
才能给在武汉上学的儿子汇钱。有了农
信银业务在家门口就能汇钱，方便极
了。”10月12日，乐陵市朱集镇农民李红
兵感慨道。

今年以来，乐陵联社积极推广农
信银业务，提供更加方便、快捷、优质
的服务，为客户办理跨省异地汇款业
务提供了极大便利。该联社全面加大
农信银宣传力度，不仅通过柜面宣传、
LED滚动字幕宣传等传统形式进行宣
传，还由员工组成“农信银宣传小组”，
深入各村镇家家户户发放宣传材料、
面对面讲解农信银系统的功能及办理
方式。

同时，为方便客户，乐陵联社在辖内
各网点均设置了“农信银快汇窗口”，由
大堂经理引导客户填制完汇款凭证后可
以直接办理业务，为客户办理跨省异地
汇款提供更加快捷、周到的服务，得到了
客户的一致好评，全面体现了“服务三
农”的宗旨。 (温一晓)

“面朝大海，春暖花
开”是许多人的理想生
活。一些地方小广告乱
飞，上面“面朝大海，春
暖花开”、“既可投资，又
可养老”、“首付只需3万
元”的广告词无比诱人。

现实中如何呢？看
看山东的海景房吧。媒
体多次报道，山东省乳
山市银滩被描绘成一个

“面朝大海、天蓝海碧”
的世外桃源。当地政府
大手笔开发海景房，但
令很多人想不到的是，
环境如此优越的银滩，
现在更像是一座巨大的
住宅博物馆，只见房子
难见人烟。近20年来，银

滩开发的房地产楼盘超
过了200个，每逢冬季，
这里入住率还不足百分
之五，冬天供暖设备又
跟不上，导致住户流失。

业内专家谈到投资
海景房就连连摇头，放
着大城市中心区域的房
子不投资，非要买这些
天涯海角的房子做什么
呢？老的时候会住到海
边吗？仅仅医疗资源的
缺乏，就不可能让很多
人聚集到海边、山边养
老。没有了人气，何谈升
值呢？想到海边、山边过
瘾，租房子就行了。你有
房子在大城市中心区，
还担心付不起租金吗？

网贷P2P最大的特点就
是收益高，年收益从7%-30%
不等，甚至还有更高收益的标
的。一些新平台为了吸引人
气，会给投资者很高的收益
率，但高收益下一定存在高风
险，特别是看上去非常不实际
的收益率。一般年收益率超过

18%的标的风险相当大。
从2013年5月中旬开张

到11月初发生提现困难，位
于安徽省铜陵市的铜都贷从
P2P新星迅速陨落，据统计，
铜都贷的投资人共计 2 6 7 5
人，涉案金额过亿元。铜都贷
其在该年9月1日到10月31日

开展的促销活动中，6个月的
标的年化收益22%，此外还
有6 . 95%的投标奖励，综合
年化收益近29%。

深圳一位P2P人士说，如
果给投资者的收益都接近
30%，加上平台运营成本、利
润和风险，企业的融资成本肯

定要在40%以上。投资者不妨
反问一下，借款人走到了什么
境地才会去融这么高成本的
资金？

所以，风险和收益永远成
正比。主流P2P平台的产品一
般年化收益很难超过18%。

(据网络整理)

7 . p2p收益超过18%

今年以来，乐陵市农村信用合作
联社创新工作方法、优化操作流程、全
面实施监督，内控管理水平得到全面
提升。

该联社将内控质量提升作为业务
稳健发展的重要基石，充分利用每周
四会计主管例会时间开展业务培训工
作，并组织知识测试，全面提升内勤人
员业务素质，组织辖内各网点人员进
行业务技能培训及测试，提高柜员业
务操作熟练度和岗位技能水平，提高
工作效率。细化会计主管考评办法，将
内控管理质量作为重要考核项，实行
末位淘汰制，全面加强会计主管履职。
另外，全面加强各类内部检查工作的
协调及配合，对网点内控管理工作实
行多维度、剖析式检查监督，确保内控
管控无死角，有效提升内控管理水平。

(温一晓)

“70倍高收益，两天净赚
10万元！”如果你相信这个，小
心被坑了。

现货白银投资实际上是
一场对赌游戏，交易所、会

员、代理商层层设陷阱，他们
利用夸大宣传欺骗投资者，
利用高额回扣发展代理网
络，吸引投资者投入大量金
钱进行现货白银投资理财。

然而，投资者万万没有想到，
所谓交易软件完全被后台操
纵，他们亏损的巨额资金竟
然全部落入会员和代理商的
腰包。

多位参与白银投资的
消费者均表示有大量亏损，
并且经常在交易的关键时
刻 出 现 软 件 故 障 ，无 法 交
易。

6 . 现货白银投资藏黑幕

“以房养老”是指老年人
将自己的产权房抵押出去，以
定期取得一定数额养老金或
者接受老年公寓服务。在老人
去世后，保险公司或银行收回
住房使用权。

在成都，钟大爷被媒体称
为“以房养老第一人”。2012年
10月，时年79岁的他与当地社
区管理机构签订协议，由社区
出钱出力帮钟大爷养老送终，
大爷百年之后，把自己的房子

赠送给社区。然而，钟大爷却
说自己后悔了。

他说，签订协议后他的生
活质量并没有得到明显改善，
他的钱一直由社区代管，自己
的右脚行动不便，想买个轮

椅，“找他们要钱，他们说怕掉
了，不给我买……”

社会学专家胡光伟说，以
房养老是一门“生意”，它是金
融机构做的生意，要完善其中
的服务，还有很长的路要走。

5 . 以房养老？第一人后悔了

本来去银行存款，结果被
工作人员忽悠买了保险。介绍
业务的时候，工作人员承诺的
收益诱人，可到头来连活期存
款利率也达不到。多地的投资
人都遭遇到这种情况。

有媒体报道，2011年11月

底，张女士在兴业银行上海某
支行办理业务时，一位自称是
银行员工的理财经理向其推
销了一款年收益率10%的理
财产品。承诺只要每年定期存
10万，连续存满5年，每年就能
得到10%的收益，5年到期后

还能拿回本金。
两年后，张女士发现自己

买的原来是保险产品，去银行
“讨说法”被告知要退钱得去找
保险公司。而保险公司的人说，
保险产品要等到被保险人75周
岁时，才能返还全部保费。两年

就退保，只能拿到10万多元。业
内人士指出，保险的销售误导
始终是保险行业发展过程中的
一个“顽疾”。这一问题在银保
渠道表现得更为严重，缺乏相
关金融知识的老年人往往容易
成为被误导的主要对象。

4 .“银行”变保险 愚你没商量

理财业务已经成为银行
新的业绩增长点，银行推出的
理财产品铺天盖地，产品宣传
手册中收益率往往放在最显
眼的位置。殊不知就是这些看
似亮点的收益率中却隐藏着

“坑爹的陷阱”。
对于投资者的资金来说，

购买银行理财产品所经历的
过程和取得的结果，并非理财
产品说明书中描述的“理财产
品到期支付款项=理财产品
本金+理财产品本金×产品
持有期年化收益率×实际理
财天数/365”那么简单。理财
师说，以一款期限为34天、预

期年化收益率高达6 . 4%的理
财产品为例，这款产品设定的
销售日期为3月19日至25日，
预留了7天的产品募集期，募
集期投资者获得的只有银行
的活期存款利息。

投资者如果想要购买上述
理财产品，必须抢先，否则就难

以买到。常常募集第一天(3月
19日)就将资金存至投资者在
该行开设的相应账户，这款投
资期限为34天的理财产品实际
上占用理财资金的天数为46
天。实际的收益率仅为4.78%。

投资者要非常小心，否
则，就被隐藏着陷阱愚弄了。

3 . 被预期收益晃花了眼

中国股民都崇拜巴菲
特，他通过几十年的长期投
资获得了富甲天下的财富。
很多小散们也想学巴菲特，
却抵不过中国股市的“新股

热”、“恶炒小盘股”。市场高
度投机，蓝筹股常常遭遇冷
落。

而当前，A股几乎找不到
一点的赚钱效应，国内经济

数据不景气，汇丰中国制造
业PMI指数预览值再次跳水，
人民币持续贬值、市场扩容，
流动性趋紧，IPO利剑悬于头
顶。

投资A股的小散们，进场
就被套，小散的钱都是血汗
钱，在A股没有牛起来的时
候，最好还是远离股市，珍惜
手里的血汗钱。

2 . 长线投资买A股

1 . 投资去买海景房
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