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三联退场，国美登台，银座、金霸、好日子电器卖场抢分市场“蛋糕”

菏菏泽泽家家电电市市场场““群群雄雄逐逐鹿鹿””
本报记者 董梦婕

2014年，菏泽市家电市场“群雄逐鹿”。随着三联家电黯
然退场，国美电器菏泽旗舰店在其旧址隆重开业，并与本土
家电“黑马”金霸电器展开贴身肉搏。与此同时，本土又一家
电卖场“好日子”电器在森博家居也开门纳客，本就竞争激烈
的家电市场格局再次升温。苏宁电器、国美电器、银座电器、
金霸电器、好日子电器五家家电卖场共同拉开了新一轮风云
变幻、充满变数的竞争序幕。

现状>>家电市场“添丁”，暗潮涌动

从去年就计划进驻菏泽的
国美电器今年终于如愿以偿。8
月15日，国美电器菏泽旗舰店
在三联家电旧址开业，距离本
土最大的家电卖场金霸电器仅
百米，为老城区家电商圈注入
新活力，这也是国美电器入驻
菏泽的首家门店。

国美电器菏泽旗舰店相关负
责人丁浩介绍，国美电器成立于
1987年，是国内最大的家电连锁
业巨头，除品牌优势外，国美电器

进驻菏泽后实行线上线下同价，
还将以贯穿始终的完善售后服务
消费者，让消费者买到最优惠的
家电，享受到最周到的服务。

与此同时，好日子电器也
于今年3月1日进驻菏泽森博家
居广场二楼，总面积10000多平
方米，一站式购物享受为其带
来更多人气。随着菏泽家电市
场格局重构，菏泽家电卖场之
间的竞争更激烈，家电市场争
霸战再次升温。

调查>>表面和气，暗地默默“较劲”

国美电器和好日子电器的进
驻建立了新的家电市场格局，也
为原有家电市场带来一定冲击。
采访中，不少商家表示，新家电卖
场进驻不仅加剧菏泽家电市场竞
争，还带来了发展机遇。

“国美在附近开业后，形成
了一个更具活力的家电商圈，
对于聚集人气很有帮助，我们
需要做的就是做好内功，不断
完善提升自己。”金霸电器一位

刘姓负责人说。
目前菏泽家电卖场主要集

中在人流最密集的中华路商圈
和东方红大街商圈，苏宁电器
和银座电器菏泽店在中华路商
圈相对而立，金霸电器和国美
电器则落户在“老而弥坚”的东
方红大街商圈，相距仅百米。各
大家电卖场表面和气，不过暗
地里默默较劲，在促销上各方
采取紧盯战术，一方有风吹草

前景>>家电售价愈加透明，机遇、挑战并存

菏泽家电卖场暗战升级，
各大家电卖场也都有自己的

“小算盘”，一场实体店间的价
格大战不可避免。“商家竞争
越厉害，对我们消费者来说越
是好事，可以买到更便宜的商
品，货比三家，哪家便宜买哪
家的。”计划明年五一结婚的
开发区市民张先生说，今年黄
金周期间，将安装在新居的家
电买了大半，价格并不比网上

贵。
14日，记者走访菏泽多家

家电卖场发现，由于不是周
末，前来购买家电的市民并不
多。记者逛了几家卖场后，发
现相同型号的家电价格相差
不多，“如果全市只有一两家
家电卖场，估计家电的价格就
会虚高，多家卖场来菏泽后价
格更透明了，我们也有比价的
空间。”正在选购冰箱的李女

士说，希望更多的连锁卖场入
驻菏泽。

家电市场竞争再次升温
最开心的莫过于本地市民。对
此，业内人士分析，家电企业
竞争加剧后必将会带来更好
的服务和更优惠的价格，也可
以说，家电卖场的相继进驻，
让家电市场充满了机遇和挑
战，竞争加剧也成了家电卖场
实力的试金石。

动，其余会立刻采取措施应对。
在今年的“十一”黄金周家

电商战中，五大家电卖场就为
菏泽市民献上一场大力度的家
电普惠盛宴。其中，不少电器商场
提前放价抢占黄金周，投入的众

多爆款商品市场价格极具魅力。
苏宁家电国庆促销时间从9月26
日到10月7日，买全套家电送家
电，9月26日前预交20元在活动期
间抵200元；好日子电器促销时间
从10月1日到7日，全场3折起8折

封顶；金霸电器积极备货迎“十
一”，除了巨额优惠外还延长营业
时间……菏泽各大商贸流通企
业都精心策划制定满减、团购、换
购、降价、抽奖等丰富多彩的促销
方案和活动吸金。

“十一”期间，各大家电卖场热闹非凡。(资料图)
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