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汶上80后夫妇淘宝店里卖自创品牌服装

足足不不出出户户年年收收入入逾逾百百万万
本报记者 马辉 李倩 通讯员 宋志强 张宁

农村小伙李宗乔，以前并未想到自己能足不出户做服装生意，现在，在他的老家汶上
县南站镇，经营了7年网店的他已经拥有稳定的客源，并且年收入达到了百万。提起他开网
店的经历，李宗乔说，这纯属偶然。

浙江打工取回“真经”

2007年，24岁的李宗乔和
妻子一起到浙江平湖电子厂打
工，他们偶然结识了在淘宝上
开店铺卖服装的朋友，看着朋
友红火的生意，李宗乔的心被
深深吸引了。

瞅准了商机，他和妻子向
朋友请教了开网店卖服装的一
些基本知识后，双双辞职，拿出
仅有的6000块钱，在工厂附近
租了一间地下室，又在淘宝网
上申请了一家服装店铺，开始

了创业之路。
这是他事业的转折点。浙

江平湖是全国服装加工地，也
是电子商务崛起较早的城市。
因为缺乏销售经验，最初李宗
乔的网店只能从代理销售做
起。他在阿里巴巴上寻找货源，
发布图片，接订单，发货，挣点
儿中间的差价。

网店经营了一段时间，做
过服装设计的妻子郭中芬给丈
夫提了个建议：注册一个服装

品牌，看好网上的爆款，自己改
进款式，再与服装厂合作下订
单，最后拿到网上来卖。下定决
心后，李宗乔相继注册了服装
品 牌“ D E B O D E B O ”、

“CARMUGOL”、“咔姆狗”，还
申请了图案商标形象，2011年
又注册了嘉兴市酷啦啦服饰有
限公司。这个小小的尝试，让他
们从代理销售转而经营自己的
品牌，赚到了人生的“第一桶
金”。

回家创业建起厂房

李宗乔自小头脑灵活，接受
新事物快。在异乡的这几年，他抓
住网络销售这一深具潜力的经营
方式，利用增加搜索量、提高好评
率等方法，在淘宝上把服装生意
做的风生水起。

李宗乔说，网络销售房租、运
费成本低，风险小、规模扩展快、
客户范围广，没有地域限制。经过
考察，他和妻子一致认为，回到工
人成本较低的家乡发展有很大潜
力，于是他们毅然决然的离开浙
江回到老家汶上。

2013年初，李宗乔夫妇回到
了老家南站镇辛店村。李宗乔考
虑到从代理销售到厂家代理加
工，都不如自产自销风险低，利润

大。回到家乡后，他注册了济宁市
咔姆电子商务有限公司，因辛店
村整体拆迁，他在鸿福花园社区
租赁了一处厂房，一处办公室，购
买了缝纫机、拷边机、刀车等20多
台机器，又投资50余万元在李海
村和他人合伙开办了一处服装
厂，招聘了5名网店客服人员和30
名制衣工人，做起了产销一条龙
服务。

李宗乔的亲戚姬秀梅以前在
广东服装厂打工，今年听说李宗
乔回家办起了厂子，就选择了李
宗乔的服装加工厂。“离家近，麦
季和秋收能够在家里收庄稼，平
时还可以照顾照顾家庭，挣钱也
不比在外面少。”姬秀梅说。

7台电脑联系客户

“我要两件粉色的T恤，一条
小号的牛仔裤，什么时候能发
货？”电脑那端，来自天津的一位
淘宝买家想购买李宗乔店铺的商
品。“请拍下付款，当天发货，3—5
天到货。”李宗桥回复完客户，点
击鼠标，一张订单从打印机缓缓

“吐”出，此时，打印机旁已摞了一
大叠订单。

“这些单子有一半是昨天拍下
的，下午6点之前要尽快给客户发
出去”，李宗乔指着那一摞厚厚的
订单说，“在淘宝上开店，最重要的
就是要讲诚信，其次是重质量”。凭
着这两样，李宗乔的淘宝店铺开业
几年来迅速升级到四个皇冠，营业
额从最初的每年20万元一路飙升

到去年的100多万元。李宗乔告诉
笔者，买家下订单后，把钱放在支
付宝里，收货后，确认无质量问题，
支付宝再把钱付到他的账户上。

“这是一种很安全的支付模式，也
确保了网上销售的安全性和持久
性，目前我的客户几乎遍及全国各
个省区。”李宗乔说，因为现在生意
繁忙，他招聘了5名客服人员，家里
的7台电脑整天都忙个不停。

李宗乔说，他的淘宝店铺已经
运行了7年，真正自产自销的模式
才不到两年，只是初具规模，以后
还有很长一段路要走。“电子商务
的发展前景很好，如果家乡的父老
乡亲有兴趣，我一定会把我这几年
的经验都教给他们。”李宗乔说。

李宗乔正
在车间查
看产品质
量。 本
报通讯员

宋志强
摄
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