
26日，为期三天的济宁“鸟巢”第一展——— 2014齐鲁秋季(济宁)车展完美落幕，为济宁市民献上了
一场汽车饕餮盛宴。据主办方初步统计，本届车展上，成交量达到2000多台，参展人数达到近30万人
次，均创历届车展历史新高。

打造百年老店不是喊口号，而是实实
在在的行动。金宇家居树立两个诚信为持
续发展奠定了基石。一是对经营户树诚信，
把商户的生意当成自己的生意来做，把日
常的市场管理转化为每天为经营户排忧解
难的贴心服务。二是对消费者树诚信，先行
赔付、质量保证金、处理投诉三级管理制度
等，保证消费者权益。

金宇家居文化节和家博会，紧跟时代
步伐，宣传品牌、树立诚信；金师傅公益服
务队，一个电话，上门服务，免收各种费用；

绿色消费，定期抽检商品质量，保证商品安
全；差价返还，所购商品不是同类市场品牌
最低价，差额十倍返还。十多年一路走来，
金宇家居市场规模逐年扩大，店面依然炙
手可热；一站购齐涵盖了建材、家装、家具、
家饰的整个过程，消费不必东奔西走，减少
顾客购物成本。传播家居文化，服务市民生
活。金宇人把“家”文化融入经营之中，着力
打造出文化金宇、诚信金宇、消费金宇的繁
荣景象，赢得“山东省服务名牌”、“省级文
明诚信市场”的美誉。(张金凌)

还记得在8月底新浪微博购车节上，那
位以1元钱秒杀一台海马汽车福美来M5的
幸运儿吗？是不是让你羡慕了很久？现在，
机会又来了！10月16日至11月11日，海马汽
车携手新浪天猫、易车网及海马官方微信，
推出“双11购车节”活动，轮番掀起多网络购
车热潮。

一元秒杀。用户先支付1分钱订金，获取
秒杀福美来M5和海马S7的资格。11月10日，
获取资格的用户，便可在14：00参与以1元超
低价购买价值7 . 49万元的福美来M5手动标
准版秒杀活动。11月11日，便可在13:00:00开
抢价值10 . 68万元的海马S7智尚版车型。您，
将会是那个幸运儿吗？

限量特供车。对于购车用户而言，车价
永远太高。所以现在，海马诚意贡献500台优
惠1 . 3万元，现价6 . 38万元的福美来特供车和

价值4 . 99万元的丘比特特供导航限量版300

台，满足用户Cheaper than Cheaper(比便宜
更便宜)的强烈欲望。

购车返现：购买海马汽车全系车型，用
户只需支付1元钱即可获得新浪发送的私
信，凭该私信到店即可享受1000—3000元现
金抵用优惠。购车后，前一万名网友将行驶
证和购车发票反馈给新浪，即可获得500-
4999元的现金返款。

此外，参与网上购车的用户依然可以
享受海马汽车的“幸福升级计划”：购海马S7

首次免保升级为10年21次免费保养，加装皮
座椅或者360°全景系统，加配不加价；购福
美来M5享受轻松贷款政策，即“352小月供

轻松贷”政策：30%超低首付，50%弹性月
供，20%的无息尾款，还有长达12个月的尾款
展期可供选择。(孙涛)

1元秒杀&一元竞拍购车返现双11疯狂购车节

传播家居文化 服务市民生活

车展钜惠价订单止不住

直降两万元、购车送豪礼、抽大奖、分期付
款免利息……在车展现场，经销商和4S店纷纷
拿出最优惠的价格，用诚意和行动，吸引更多
的消费者前来。

早在车展举办前，各家经销商已经放出消
息，来车展购车，将享受最低优惠。“除了关注
款型、配置、价格之外，车展的优惠幅度才是我
们最关心的。”一位参展市民说了很多购车者
的心声。在本次车展上，几乎每个品牌都推出
了为车展“量身订制”的车展价格和优惠活动。
整个车展上推出的特价车型有百余个，优惠高
达数千元到两三万元。2万平方米的车展现场，
要么是从厂家争取来的“车展直供低价”，要么
是推出了诸多大额礼包，还有的干脆推出了

“买一辆送一辆”的活动，特价直供、买车赠礼
等活动更是席卷全场。

主办方统计，三天时间，车展现场订车量
超过2000台。一合资品牌的销售总监刘先生介
绍，本届车展上，该品牌的订车数量超出了他
们的预期，订车量达到百台以上，其中，不少消
费者都是直奔品牌和车展价而来的。

豪车吸引众多目光

特斯拉、奥迪、玛莎拉蒂、卡宴、Jeep、雷克
萨斯、凯迪拉克、沃尔沃、DS……在“红馆”里，
众多豪华车集体亮相，让前来市民手中的手机
闪光灯闪个不停。各大汽车经销商做足了功
课，纷纷推出各种优惠措施来吸引广大消费
者。

买奥迪A8L送A6L，买Q7送TT……车商带
来了前有未有的优惠力度。“我们带来了奥迪

全系车，A8、A6、Q7、Q3、A3、A1等车型全有，每
辆车都有优惠，最高优惠可达45万。”一位销售
经理在现场给消费者介绍各种促销政策。

在车展现场，除了传统现金优惠活动外，
各经销商带来的促销活动更为丰富。还有车商
推出“一元包牌来回家”活动。“在车价基础上
加1元，送保险，还上牌，直接让客户开回家。”
相关负责人介绍说，两年以内的二手车还能来
置换新车，最高可折现15万元。

贷款零利率、万元大礼包、现车供应、免费
洗车……在车展现场，各车商均带来优惠的价
格和丰厚的礼品。“这次济宁车展首次有了室
内展馆，厂家很支持也很重视，给出各种优惠
政策，是历届车展优惠幅度最大一次。”对于本
届车展，各销售商均称，车系最为齐全，优惠幅
度最大。

车模助阵惊艳全场

每届车展，模特必不可少。除了靓丽车型，
许多模特前来助阵，成为车展现场靓丽的风景
线。

走进豪车场馆，站满了参展的市民，大家
争相拿起手机、相机拍照，5位外国模特摆好姿
势，亮出最美姿态。引得市民手机及相机的快
门声不断。“本地车商请外国模特的并不多，参
加车展人流量很关键，这样更能吸引人气。”销
售商说。

“在整体消费市场呈现疲软之势的背景
下，齐鲁车展为济宁车市注入了一剂兴奋剂，
让很多市民享受到了优惠价，也让很多车商重
拾信心。”车展主办方负责人表示，本届车展移
师济宁体育中心后，呈现出了规模空前、档次
最高、人气最旺、成交量火爆等四大特点，齐鲁
车展也实现了一次华丽升级。
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2014齐鲁(济宁)秋季车展精彩谢幕

品品豪豪车车看看靓靓模模享享优优惠惠嗨嗨翻翻全全场场
本刊 施园

如果一切顺利，今年年底工信部将发布
《2016~2020年乘用车燃料消耗量标准》，即乘
用车燃料消耗量第四阶段强制性国家标准。
10月21日，工信部装备工业司处长在由中汽
协举办的“汽车节能技术及推广研讨会”上
透露，目前该标准已经完成报批稿，目标直
指百公里油耗5L。从2015年到2020年，工信
部为当年生产乘用车设立的平均油耗目标
分别为百公里6 . 9L、6 . 7L、6 . 4L、6L、5 . 5L和
5L。而为了能依次越过这些“红线”，现在国
内几大车企已经在积极备战。

据工信部数据统计，在2013年新认证车
型中达到GB19578新标准要求的车型比例仅

超过55%，约占新车市场份额的66%。以2015

年的百公里油耗6 . 9升红线为例，目前行业
的平均油耗数值仍有不小差距。

车辆大型化趋势是导致油耗数值下降
缓慢的主要原因。所以中汽协建议，为了满
足四阶段油耗标准，政府不应再规定技术路
线，而只需制定目标，然后通过政府引导市
场，市场引导企业的途径完成。现在各大车
企也在尝试各种技术手段备战5升目标。以
吉利汽车为例，近期吉利将与科力远签订正
式合资协议，计划年内成立合资公司，利用
各自优势开发混合动力系统总成的技术平
台。（宗合）

工信部完成油耗报批稿 车企密集投放混动
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