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本月11月1日济宁万达嘉华酒店，
太白商业广场隆重举办商业推介会暨
签约启动仪式，太白商业广场招商工
作正式拉开帷幕。活动现场绚丽劲爆
的表演及各商家代表的发言使得现场
嘉宾在愉快的心情中，切实地感受到
太白商业广场的实力及太白路以西区
域的商业发展潜力。在商家代表签约
的过程中，更使活动人气再次爆棚！

商业推介会启幕 改变从此开始！
济宁万达嘉华酒店一早便是人头

攒动，远远望去，巨型拱门，道旗飘扬，
浓厚的活动气氛吸引了众多的行人驻
足观看，原来是期待已久的太白商业
广场商业推介会就要拉开帷幕了。此
次推介会吸引了众多领导、企业界人
士、以及各大媒体和济宁市民的强烈
关注。

品牌商家签约 众多活动异彩纷
呈

在悠扬的小提琴声中，济宁各界
朋友们在端庄、优雅的礼仪小姐的带

领下步入会场，现场座无虚席，人气爆
棚。10点30分，随着一段魔幻的激光舞
蹈，商业推介会正式拉开了序幕。出席
签约仪式的有济宁任城区各级领导、
国内外知名品牌商家，如沃尔玛、肯德
基等国内及本地商业业界的朋友们。

江苏商业明星加入 为太白国际
再添新力！

太白商业广场成功与江苏哥伦布
达成合作，邀其作为商业招商运营总代
理，为太白商业广场添加新力！哥伦布
作为江苏省商业地产的著名公司，其独
特的招商、运营理念势必成为太白商业
广场经营的一大助力！本次哥伦布代表
冯澄总经理对太白商业广场进行系统
的商业定位分析，让在座嘉宾对太白商
业广场的投资前景信心十足；

零售业巨头沃尔玛山东区域重点
关注项目！

沃尔玛于2003年9月进入山东市
场，目前，在山东开设七家门店，分布
在济南、青岛、烟台、淄博和潍坊等多

个城市。一直以来，沃尔玛重视山东市
场的发展，沃尔玛在山东创造了1600多
个就业机会，每周服务超过18万名顾
客。随着济宁两店的开业，沃尔玛在山
东的门店数量将增至9家。济宁作为鲁
南经济带的核心城市，发展潜力巨大，
沃尔玛济宁卖场位于市内繁荣区，是
社区生活中心，在济宁市政府提供的
优越投资环境和高效率服务的支持，
济宁新野房地产的通力合作下，致力
为当地居民提供更多优质优价的商品
选择和便利服务，为推动当地经济的
进一步发展做出贡献。

济宁市领导大力赞扬 现场客户
真诚宣言！

在市委各级领导发言的发言中，
在场的嘉宾均感受到了太白商业广场
在济宁市西南片区的重要位置及济宁
未来的发展方向！

随后的客户代表发言更体现出太
白商业广场，正用其自身的价值给予
业主更多的财富与信任。

众多品牌云集 开启济宁财富新
纪元

品牌商家的签约环节，由肯德基、
韦德力斯健身、重庆厨匠、皇家美孚、
金大福、玩具盒子为代表，作为本次签
约启动仪式的开场，将引领众多国内
外知名品牌陆续与太白商业广场签
约，这标志着太白商业广场即将开始
一个济宁财富新纪元。

万元豪礼引爆全场 活动圆满落
幕！

在一段火辣的现代舞蹈表演之
后，迎来了激动人心的抽奖环节，丰厚
的奖品分别被几名幸运的客户代表收
入囊中。在活动结束之后太白商业广
场还为大家在万达嘉华酒店精心的准
备了丰盛的自助餐，现场每个人都给

予本次活动很高的评价。
太白商业广场 家庭一站式购物

广场
太白国际项目位于济宁市核心区

域，运、越两河之间，交通便利，总建筑
面积约21万平米，涵盖墅质大宅、soho

公寓、购物中心等多种物业类型。太白
商业广场是太白国际项目的商业部
分，集购物、餐饮、休闲、娱乐为一体的
全业态一站式商业广场。作为填补区
域中高端休闲消费领域空白、带动区
域商业升级的商业中心，在满足自身
3000户社区居民日常基本生活所需和
个性化生活的时尚消费所需的基础
上，辐射西南片区周边社区，服务半径
约2公里。据此，新野地产打造济宁首
个家庭式全业态商业享乐汇。(刘守善)

太太白白商商业业广广场场签签约约启启动动仪仪式式盛盛大大开开幕幕
——— 济宁太白商业广场商业推介会在济宁隆重召开

实木地板常清理
受干燥气候的影响，空气中的灰尘容易增多，地板也

要勤于吸尘，尤其是经常踩踏的地方更应如此。
据测试，发现居室实木地板的缝隙中富含有机物且温

暖潮湿，很容易成为滋养有害微生物的温床。而实木地板
使用一段时间后，缝隙中便会产生危害健康的物质，如霉
菌。霉菌不仅会引起恶心、呕吐、腹痛，严重时会导致呼吸
道及肠道疾病。因此，常清理木地板及木地板中的缝隙能
有效地减少细菌滋生，保护生活环境。

专家建议，业主平时用扫帚或吸尘器清除灰尘要特别
注意门厅和走道。此外，为了防止尘土进入室内，可在入门
处放置防尘垫。

干拖地板会更好家庭清洁中，人们习惯于用湿布擦洗
地板，经验表明，干擦比湿拖好，过湿的拖把使用时水会渗
入接缝处，伤害地板，引起地板翘起变形。即使是在比较干
燥的季节，清洁地板时也尽量干擦，如若湿拖，将拖布拧干
后再使用比较好。业内人士提醒，不要以为空气干燥便可
用湿拖把擦洗，这样往往适得其反。此外，如果地板出现拼
接处缝隙不断加大或还伴有其它问题的症状，应及时与施
工方或售货方联系。

秋季保养正当时
受秋季干燥气候的影响，常会出现静电现象，为避免

室内过干造成木地板开裂缩缝，可使用加湿器调节室内湿
度。此外，由于秋季空气湿度相对较低，地板容易收缩变
形，为保证地板伸缩顺畅，应避免集中放置重型家具，最好
隔一段时间换动家具的摆放位置，既可防止重压引起地板
不能顺畅伸缩，还可避免地板因家具压住不通风出现干湿
不均的现象。业内人士提醒，秋季来临，给实木地板打蜡保
养正当时。上蜡前先将地板擦拭干净，然后在表面均匀地
涂抹一层地板蜡，稍干后用软布擦拭，直到平滑光亮。同
时，尽可能地开窗通风，保持屋内空气流通。天气更干燥
时，需要使用加湿器调节室内湿度。

秋季地板保养很重要

2014年房价下跌之前，市民盼望
着房价下跌，想着房价下跌就买房。
进入2014年之后房价下跌了，市民的
矛盾心理更加严重，买房怕房价下
跌；不买房，怕房价上涨。在任志强
看来，2014年中国的房价还会上涨，
虽然涨幅会有所缩小，但毕竟不可
能出现全面下跌的态势。车子可以
降价，但是房价却不会降，这是任志
强最新的观点。

1、永远认为房价还会跌的人。
这种人每天都在盼望崩盘，最

好是开发商把房子都造好了再倒贴

给他，在等待奇迹会发生的梦中人！
2、永远总是慢人一拍的人。
看房的时候，这好那也好一到

关键时候就犹犹豫豫，总是等机会
过去了再懊悔的人。

3、永远都不相信开发商和中介
的人。

这些人大多以自己为中心，宁
可自己负天下人不能天下人负我!世
界上没有纯为人民服务的开发商也
没有永远坦诚的中介，毕竟大家都
是做生意要吃饭的，关键是你怎么
去看怎么去对待。

4、永远总是看而不买的人。
房子总是越建越好，价格却也

越升越高，好不容易看好了一套一
问价格傻了，怎么和我当初看的价
格差这么多呢?

5、永远相信专家的话。
孰不知那些天天喊房价要跌的

专家其实一边在喊跌一边却在到处
抄底，试问下中国那位专家不都是
有好几套房子?如果房价靠那些整天
就知道吹牛皮的专家能跌下来，
那……那你相信吗?

6、永远都在等待房价跌到谷底
的人。

这些人就跟炒股票一样，天天
在等抄底，可是又有几个能知道谷
底在哪呢?

7、永远总想买套十全十美的房
子。

实际上有见过十全十美的房子
吗?结果在看了N套房子后终于觉得
累了困了，明白了房子原来是不能
没有缺点的。

任志强：

房房价价还还会会涨涨 55招招低低价价买买好好房房

好房，必须经得起细看！11月1日，邹
城碧桂园“过程精品人居典范”工地开放
日活动盛大启幕！活动邀请了广大媒体
记者和贵宾客户来到现场参观！从项目
的开发进度、现场管理到施工用材、技术
工艺、等各方面细节进行了一次全面的
爱房初体验！

营销经理在活动启动仪式上讲到，
工地开放活动，在邹城乃至济宁都是首
次以此等规模开展。碧桂园集团采用曾
获得“全国建筑业先进企业、2012—2013

国家优质工程奖(鲁班奖)”的南昌建工
为项目打造高品质施工质量。通过对项

目品牌、五星级的家成长之旅、承建商、
施工单位、工地参观介绍等系列讲解后，
业主、媒体记者有序前往建筑工地开启
参观之旅。

活动结束后负责人表示：“邹城碧桂
园吸引业主的不仅仅是我们的千亿房企
品牌、国家一级资质物业、优美的五重立
体园林环境等附加值，最重要的还是我
们房子的品质！这才是核心产品驱动力！
同时项目还将陆续安排工地开放参观，
欢迎各界朋友莅临指导。希望更多的人
更全面的了解我们的产品。

据现场工作人员介绍，碧桂园集团

号召全国200余项目、于11月份推出了
“到了年底买套房”年终置业福利。邹城
碧桂园也响应集团号召，针对88-140平
的花园高层和230-260平双拼美墅，限量
推出了部分一口价特惠房源。年终各大
房产商为冲刺销售业绩，纷纷使出各种
促销优惠，当下购房不失为一个好时机。

(贾冰)

大济宁头一份？碧桂园工地开放日璀璨启幕

2014年房价下跌之前，市民
盼望着房价下跌，想着房价下跌
就买房。进入2014年之后房价下
跌了，市民的矛盾心理更加严
重，买房怕房价下跌;不买房，怕
房价上涨。

每天不计其数的市民看房找
房，但是买房的人数越来越少。
一头是国家实行各种调控政策，
另一头房价非但没有下降，反而
节节攀升。怀有以下七种想法的人，是

很难买得到房的。

第一原则：现在该不该买房?先
明确自身的生活居住需求。

最关键是认清自己现有的住所
能否满足个人与家庭的生活居住需
求。首先从家庭成员状况、日常起
居、在家工作-学习、家庭休闲、家庭
社交等家居生活的基本层面来确定
住房需求，以此为依据来考察现有
的住宅在地理位置、交通状况、房屋
面积、户型格局、房屋质量、物业服
务、周边配套等几个主要指标上能
否满足。

第二原则：该买什么价位的房?

在自身购房财力之下，确定价格承
受范围。

判断价格低限，可以用贷款最
高额度与最高年限，来进行出每月
还款额，只要月还款额占家庭月收
入比的1/3以下即可。判断价格浮动

空间，可以根据住宅指标家庭生活
的影响程度分清各项需求指标的主
次关系，明确哪些是必须满足的刚
性需求，再确定哪些是可以舍弃的
柔性需求。这样一来，就可以在有限
的财力之下，得到既符合置业期望、
又具有充分选择空间的购房价格定
位。

第三原则：该买什么类型的房？
衡量房子的性价比是否最优化。

衡量住宅性价比是否最优化，
也就是看与同档价格住宅相比其居
住及附加价值是否最高。我们购买
一套住宅，买下的并不仅仅是一套
房子，还有附属在房子上的生活环
境，包括区域配套、社区环境、物业
服务等等。

第四原则：买房怎么能最省钱?

精打细算，采取最省息的贷款方式。
在频频加息的房贷政策环境

下，贷款利息的成本支出越来越高，
因此买房人需建立贷款理财意识。
对各银行推出的能够节省利息的贷
款产品以及贷款方式，应高度重视，

多做比较，制定出适合自己的贷款
方案。

如果您有公积金，那尽量在购
房时办理公积金贷款。公积金贷款
利率较低、首付政策不变、贷款成数
较高。现在公积金贷款办理流程已
经简化，贷款人完全可以自行办理。
另外还有固定贷款利率、等额本金
等贷款方式，都可以节省利息。

第五原则：如何在价格谈判中
掌握主动？坚持价格底线，不要为明
天的升值买单。

房子的出售方总是对房子所在
的区域发展规划进行夸大性的描
述，手中拿着升值潜力这张牌，试图
让买家感受到：他买到的不仅是一
套房子，更是一个在不断长大的金
元宝。在这种诱惑下，买方在进行价
格谈判时要坚持自己的购房原则和
价格底线。购房者应该关注当前房
产的价格行情，尤其是对想要购买
的住宅区域和小区的价格有一个全
面的了解。

(宗合)

高房价下如何买房，聪明购
房人要掌握五个原则
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