
东东明明小小伙伙创创““舌舌尖尖上上的的财财富富””
28岁乔国伟致力柴鸡林下养殖，成为行业里的“常胜将军”

文/片 本报记者 李贺

28岁的年纪，许多人
还没有找准发展的方
向，而东明漆园人家家
禽养殖有限公司总经
理乔国伟却凭着一股
闯劲，已经拥有了属于自己的事业。乔国伟2008年
退伍回到菏泽，2009年辞掉稳定的工作，开始肉鸡
养殖，2013年又瞅准生态鸡林下养殖，把鸡养成了

“金凤凰”，他成为了养鸡业里的“常胜将军”。
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青年创业者

乔国伟在给他的生态鸡喂食。

创业从“掂泥兜子”开始

2008年，22岁的乔国伟退伍
回到菏泽，安置在了东明一家化
工企业，有想法又踏实肯干，科
室主任也对乔国伟很器重。但是
每月2000元的工资并不能让他
满足，脑子灵活的他就想找点生
意做。于是乔国伟不顾家人反
对，毅然辞掉了稳定的工作，开
始了创业之路。

“准确的说，我的创业之路
是从‘掂泥兜子’开始的，一个月
能挣3 0 0 0多元，全是挣的辛苦
钱。”乔国伟说，虽然自己当兵出
身，身体素质好，但是第一次掂
着泥兜子上二楼还是双腿发软，
这样的日子持续了半年。

“掂泥兜子”当然是临时的，

在这半年间乔国伟锻炼了吃苦
耐劳的意志，同时他一直关注并
寻找每一个可能的商机。有做家
具的、种植蔬菜的……他还去上
海等地考察过，但是考虑有的需
要技术，有的需要大量资金，乔
国伟都没有进入这些行业。

肉鸡养殖的“常胜将军”

2009年，乔国伟有一次从朋
友那里得知，养殖肉鸡时间短、
效益可观，是个好项目。说干就
干，他把家里的老院改成了养鸡
场，第一次养殖1500只鸡，45天后
鸡养成了，赚了5000元钱。

“养完第一茬鸡我就认定，
养鸡这个行业可行，放手大干
吧。”乔国伟说，虽然他对养鸡原
本一窍不通，可是自己用心学习

钻研，有不懂的问题就去兽医站
咨询，经过几茬鸡的养殖，乔国
伟成了给鸡看病的专家，其他养
鸡户经常请他去给鸡看病。

踏实肯干，乔国伟的养殖场
规模翻番式的扩大。这几年受禽
流感等因素影响，养鸡市场起伏
不定。可是在东明养鸡界里，乔
国伟被称为“常胜将军”，他能通
过自己的渠道得知种蛋价格及
市场数量，来确定上鸡的数量和
时间。

创业当然不会一帆风顺。
2012年，乔国伟养的5万只鸡没
有长成，赔了十几万元。“几年
养鸡挣的钱全部赔了进去，对
我是个惨痛的教训。”乔国伟
说，不服输的性格使他毅然从
头再来。到2013年，乔国伟的养
鸡场已经养鸡8万只，一年利润
达40余万元。

让柴鸡变成了“金凤凰”

肉鸡养殖的成功并没有让
乔国伟满足，从2012年开始他又
瞅准了一个新项目，生态鸡养
殖。“原来养殖的一直是45天的
速成鸡，鸡肉味道不够鲜美，市
场越来越不认可，反而是人们都
在寻找当年原汁原味的土鸡。”
乔国伟说。

乔国伟走遍了江苏到内蒙
古的养鸡市场，一方面调研生态
鸡市场，另一方面寻找最优的品
种。“生态鸡的市场非常好，可谓
是供不应求。”于是乔国伟毫不
犹豫开始了生态鸡的养殖，在毗
邻黄河远离污染的东明县焦园
乡林场租了600亩地，养殖了一
万多只生态鸡。

于是，乔国伟像养殖速生鸡
一样，开始摸索养殖方法。一开
始喂鸡小麦和玉米，但是营养不
均衡，后来又加入杂粮。有一天
鸡开始打架，每天都死三四十只
鸡，乔国伟着急了，他尝试给鸡
戴眼镜和撒红布条等方式影响
鸡的视力和注意力，但是收效甚
微，后来才把公鸡母鸡分开养
殖。

问题不断，但是乔国伟总能
凭自己的踏实和钻研去破解。
现在他的生态鸡供不应求，鸡
蛋十块钱三个，鸡肉二十多元
一斤。“现在回想起来还有些后
怕，当年养肉鸡和现在的生态
鸡我都是愣着头进的这一行，
多亏成功了。”乔国伟说，下一
步他想把公司发展成从鸡苗孵
化到产品销售为一体的大型企
业。
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