
第二届聊城艺博会，来至福
建、云南、浙江、广西、河北、北京、
江苏、东北及巴基斯坦、缅甸等地
的艺术精品和超低价格吸引了大
批市民赶往聊城国际会展中心鉴
购，为满足水城市民对全国艺术精
品的品鉴交易的需求，第三届聊城
艺博会将于11月14日至17日在聊
城国际会展中心隆重举行，本届展
会扩大招商范围及对展品的筛选，
优中选优，实现了厂家到消费者的
直接供应，价格更低，展品更全，实
惠更多，四天展期，不容错过，错过
再等明年！

此次艺博会将继续坚持“精品
低价、厂家直销、展品齐全”的原
则，继续突出“文化惠民，大美聊
城”这一主题。将集中大面积展示

红木家具、珠宝玉器、茶叶紫砂、根
雕根艺、艺术陶瓷、名家书画、钻石
翡翠、砚台印章、银饰刺绣、古玩杂
项等，向您展现“水城古运、文化聊
城”的无限魅力。

据了解，本届聊城艺博会比上
届，内容更充实、展品更多，价格更
低。记者从艺博会组委会获悉，本届
艺博会规模较上届增加了三分之
一，珠宝展商带足精品，新疆和田
玉、缅甸翡翠、阜新玛瑙、昌乐蓝宝
石、岫岩玉雕、巴基斯坦玉石等大多
来至矿区，优质低价，直接让利消费
者，喜爱的朋友千万不要错过。

值得一提的是福建红木家具
展团以500平米的展出面积强势出
击本届博览会，占据了最显眼的位
置。在“传承广作文化、引领中式生

活”为主题的一件件独具雕刻创新
的红木家具，将成为本届博览会突
出亮点之一，且这次工厂直接来

“水城”展销，直接钜惠聊城市民，
是市民增添红木留后代，投资、收
藏两相宜。有购买红木计划市民可
是一次难得的机会！

根雕名家“源森木艺”大面积
展示，根雕茶台、小板、大板、十八
罗汉、佛雕等各件展品形神兼备，
既有实用价值又有观赏价值。

另悉，本届艺博会将继续推出
前100名顾客免费领取精美礼品。
拿起手机扫一扫或添加(微信公众
号：jnlzzl)将艺博会相关内容分享
到朋友圈(届时关注微信公众平台
公告)，即可凭手机到活动现场领
取价值18元的礼品。

第第三三届届聊聊城城艺艺博博会会蓄蓄势势待待发发,,红红木木家家具具组组团团参参展展成成亮亮点点
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传传统统实实体体店店““试试水水””网网络络市市场场
今年新登记市场主体47家含有“网上经营”业务

不少实体店主感慨，每年的“双十一”，受电商影响，店里的生意都很
冷清。为扭转局面，水城不少实体店开始转战网络，线上线下共享资源。
据聊城市工商局统计，全市今年新登记的市场主体中，含有“网上经营”
业务的就有47家。

本报记者 谢晓丽

“每年的‘双十一’，都是
店里生意最冷清的时候。”已
干了三年多孕婴店的刘女士
感慨地说道，都两个星期了，
店里才卖出7包尿不湿。

刘女士所经营的这家母
婴店商品齐全，从婴幼儿的服
装、奶粉、尿不湿到玩具等一
应俱全，平时每天的销售额在
1500元左右。“我也干了两三
年了，手底下积累了不少客
户，但一到‘双十一’，店里的

销售额就直线下滑。”刘女士
告诉记者，这几天比较冷，再
等到双十一买，孩子就得受
冻，所以衣服卖得还行，但店
里的奶粉、尿不湿、玩具等都
卖不动。进入十一月份以来，
每天卖不到1000元钱。

兴华西路上一母婴店的
相关负责人告诉记者：“毕竟
实体店与网店经营渠道不同，
实体店的各种费用都较大，搞
活动的力度肯定比不上网店，

所以每年的‘双十一’店里生
意都很冷清。”

新东方尚街的一店铺老
板说，她和不少同行聊天得
知，这几天每天都有来试衣服
的，光试不买，她们猜测这是

“试衣族”，选好型号，“双十
一”下手。她们也有不少店铺
搞“双十一”促销活动，但顾客
不感冒，因为有的网店“双十
一”的优惠价格还没定，顾客
还在比较。

两周只卖出七包尿不湿

刘女士说，去年“双十一”
自己店里生意惨淡，这让她有
了经营网店的想法。“我有自
己的进货渠道，并且对电子商
务我也算了解。”刘女士说，简
单筹备后，今年5月份，她注册
了 网 店 ，主 要 也 为 了‘ 双 十
一’、‘双十二’这样的大型节
日搞点活动。

“网店里的服装都是从济
南泺口统一发货，尿不湿、奶
粉也是从自己的代理商那里

发货。”刘女士说，这样省了中
间很多渠道，价格自然便宜，
即使是一样的东西，“双十一”
的优惠力度要远远高于自己
实体店的东西。“虽然这几天
实体店里没卖多少东西，但最
近网店店铺的浏览量却增加
了不少。”

在香江大市场，也有不少
淘宝店铺，他们既经营着实体
店，又有网上店铺，辛女士是
其中的一员。大学毕业后，辛

女士跟随父母在香江做生意，
主要经营小百货等。2011年，
她在淘宝上注册了自己的第
一家店铺，一年后，辛女士又
将目光投向了服装，并且注册
了第二家网店。“说实话，做网
店比做实体店赚钱，还省事。”
辛女士说，近两年，自己的不
少朋友都同时拥有实体店和
网店，线上线下双管齐下，既
应对了电商的冲击，又能多赚
点钱。

传统实体店网上争夺市场
今年9月1 3日，百货大楼

整合线上线下资源，将线上网
络商城和线下实体商铺进行
优惠组合，聊百易购网上购物
商城正式启动，实现了“网店
+ 实体店”购物新模式。据业
内人士介绍，这也将成为聊城
零售百货业发展的一种新模
式。

聊城市工商局企业注册
局一工作人员告诉记者，网店
一般不需要注册，但近年来，
随着电商的兴起，也开始有网
店以公司名义登记。

据统计，目前全市市场主
体中经营范围含“网上经营”

的有68家，仅今年就新增了47
家。这些店一般都是既有实体
经营又有网上经营，注册的一
般都是电子商务公司，包括百
货大楼等在内，经营范围涵盖
了日用百货、电子产品、食品
以及服装等。

一 业 内 人 士 告 诉 记 者 ，
“双十一”对每个线下实体店
的影响是不一样的，作为传统
的实体店，市场竞争越来越激
烈，竞争对手不再单单是周边
的 同 行 ，还 有 的 竞 争 来 自 电
商。传统的实体店转战网络，
与网店争市场，在一定程度上
能应对电商的冲击。

全市今年新增47家“网店”
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