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各大商店卖场响应中国购物狂欢节

在在““光光棍棍节节””要要给给电电商商一一个个下下马马威威
848家淘宝店

规模都不大
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本报11月5日讯 (记者 孙
婷婷 通讯员 林红来) 11月
5日，记者从德州市工商局获悉，
全国最大的B2B平台阿里巴巴
网站显示，该平台来自德州的
企业数量为19391个，其中已进
行实地认证的有12046家。据统
计，目前德州市从事淘宝销售
的店铺共有848家，天猫店铺89

家，从总量和规模上看都处于
较低水平。

从全市角度看，相对全市
560万的人口总量、224611经济
户口的总量和通过网络购物的
人数来讲，在网上从事经营、创
业的企业和经营者明显偏少。
此外，由于受地域、传统经营模
式的影响，德州市的企业、经营
者、农民普遍缺乏网络交易意
识，不愿意投入资金和精力发
展电商业。

庆云县电商庆云贵诚商贸
有限公司算是一个比较成功的
案例，该公司成立于2012年11月
13日，注册资金50万元，现从业
人员10余人，2013年在淘宝上开
设网店“贵诚母婴用品专营店”，
经营有10多个母婴用品品牌，年
营业收入900多万元，其中“双十
一”当天交易额达到100多万元，
公司法定代表人认为，网络交易
起量很快，做得越好越缺资金，
不是没有市场，而是没有资金，
经营中资金需求量大，贷款难度
大，主要依靠自有资金积累，发
展速度很慢，制约了自身发展。

本报11月5日讯(记者 徐
良) 下周将迎来“双11”，11月5
日记者了解到，为应对网购“双
11”冲击，德州各实体店提前造
势，响应“中国狂欢购物节”推
出优惠活动，在宣传标语上拿
网购的缺陷来吸引消费者。

“血拼双11，誓与网络比疯
狂”“中国购物节大战双11，这
次玩真的”“力度绝无仅有，比
网购更精彩”“阿里等电商被约

谈，网购隔皮猜瓜，实体店购物
才是理想世界”……记者在德百
大楼、三八路银座、澳德乐时代
广场等大型商场看到，为应对网
购“双11”，各商场提前策划优惠
活动，活动标语直指电商，打折、
减价、抽奖、秒杀、积分抵现也纷
纷出现在各自的活动内容中。

针对网购冲击，中国购物
狂欢节在实体店之间酝酿已
久，今年德州各大型商场首次

响应该活动，准备在“双11”之
前给电商一个下马威。“这次活
动规模完全赶得上国庆、春节，
7日就开始，赶在双11之前，之
后我们还有明星义演。”一商场
策划工作人员介绍，国庆节至
元旦这段时间缺少活动由头，

“双11”应运而生，其实是硬炒
出来的，“网购双11对实体店购
物造成的打击很大，网上能炒
起来，实体店肯定也能把中国

购物狂欢节搞成功”。
“虚假打低价、熬夜抢不

到、投诉无门、冲动购买后不实
用不会用、物流慢死人，这些是
电商的弱点，而货真价实无后
顾之忧、可试用试穿是我们实
体店的优势，秒杀、抽奖、打折
压等活动压低了商品价格，另
外珠宝首饰、手表等名品更能
发挥优势。”商场工作人员对活
动充满信心。

11月5日，德州市委宣传部等组织共同举办的首届德州市广场舞大赛在中心广场开幕，来自13个
县市区的13支队伍，共1040名舞者参加。最终禹城、德州经济技术开发区、临邑三支代表队夺得冠军。

本报记者 王小会 摄
广场起舞
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