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“三十而立——— 上海大众30周年区域媒体深聚会山东站”在青岛举行
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1 0月3 0日至3 1日，“三
十而立——— 上海大众30周年
区域媒体深聚会山东站”在
青岛市隆重举行。在两天的
活动中，来自山东的50家媒
体齐聚青岛，与上海大众总
部领导及大众和斯柯达品牌
区域领导一起回顾了上海大
众30年的辉煌历程，共述上
海大众的传承与创新，并共
同展望璀璨美好的未来。

深聚会首日的媒体沟通
会，来自斯柯达品牌的培训
老师为大家着重讲解了斯柯
达品牌的百年历史以及新明
锐车型的诸多亮点，阐述了
为满足多样化的生产需求而
生成的MQB平台灵活而丰
富的衍生性，包括各级车身
形式、丰富动力组合及领先
的功能配置等等；围绕全新
明锐，培训老师从乘坐空间、
储物空间、智能科技、高效动
力及安全性能等方面一一做
了亮点解答。大众品牌的培
训老师为大家讲解了近期颇
受关注的Lamando凌渡的产

品定位和配置亮点。作为一
款基于MQB平台打造的奢
适宽体轿跑，凌渡完美演绎
了最新的大众设计语言，极
具个性的简洁设计奠定了同
级车型美学新范。最后，公关
与传播部的领导还为大家介
绍了上海大众质量管理体
系，详细揭示了上海大众千
万辆轿车背后所凝聚的“质
量领先”的品质精神。

活动现场，上海大众“历
史墙”的一幅幅照片再现了
一个个伟大时刻，书写着上
海大众汽车30年来在产品质
量、技术创新、用心服务、践
行企业社会责任等各个领域
的坚持与成就。细数过去耕
耘的同时，也让人们对企业
的未来有了更多期待。

深聚会次日，“安全驾
驶培训营”及进口车试驾体
验营在青岛奥帆中心拉开
序幕，上海大众特地请来了
专业的培训师，从日常驾驶
习惯入手，教授大家行车技
巧以及遇到危急情况时的

应 对 技 能 。整 个 上 午 的 讲
解、培训与试驾，上海大众
以生动的方式将安全驾驶
深入人心。涉水行车练习、
高速避让障碍物，既积累了
涉水行车的经验又考验了
在高速行驶过程中的反应
能力，而破窗演习和翻车逃
生，让大家学习到了危急时
刻自救的合理方法。培训结
束后，媒体朋友都感叹不虚
此行，真正学到了有用的技
术与知识，上海大众以实际
行动表达了对消费者始终
如一的关爱。在大众品牌进
口车路试环节，以分组拍摄
指定场景的形式让媒体朋
友共同体验了进口车的全
方位性能，也使大家对上海
大众进口车的认识更为深
入。

3 0年巨变，梦想不变，
上海大众将秉承“与卓越同
行”的理念，提升企业综合竞
争力，不断实现企业自身的
超越和突破，开启新一轮跨
越式发展的辉煌篇章！

江淮汽车“微信4s店”上线

百万礼遇回馈等你来拿

用心呵护，“微”你而来，江淮微
信4s店在滨州华达店上线，百万礼遇
大回馈，等你来拿。

江淮汽车突破传统，于激烈的竞
争环境中，利用更优质的服务在竞争
中寻找制胜突破口。服务、客户体验，
是江淮汽车“微信4s店”的主要功用，
利用“微信4s店”将客户服务简单化、
细致化，满足客户要快捷、简单、人性
化的购物体验，数字化营销时代，谁
能为客户提供更完善的服务，谁才有
机会在激烈的商海浮沉中傲立潮头。

江淮汽车成为山东省第一家实
现全省覆盖、在手机上寻找数字化营
销机会的第一汽车品牌。江淮汽车

“微信4s店”以放大客户利益为宗旨，
不只是在价格方面，还是在客户体验
方面以及客户心理感觉方面，都着力
满足客户广义的服务需求。

江淮汽车在“微信4s店”全面上
线之际，推出了百万礼遇优惠政策，
从售前到售后，一条龙、一站式服务，
实现客户从线上到线下、服务与销售
的完美结合，客户从前期看车、试驾、
买车再到售后维修保养，优质的服务

俨然已成为销售的一道护身符，显
然，江淮汽车“微信4s店”就是要做这
样一道促进销售的护身符。

想买车，先到江淮汽车微信4s店
展车大厅，360°零死角欣赏全系车
型，销售顾问在线时时作答，动动手
指就能感受到同4s店一样贴心的服
务。

想维修保养，担心价格太高，小
商小铺又不能有服务保障，怎么办？
江淮微信4s店，从客户利益出发，推
出多重售后优惠政策，只要您在线预
约保养，不仅可以享受到超低的价
格，还能享受绿色通道专属服务，维
修保养零等待，工时配件全优惠。

另外江淮微信4s店还提供各种
专属服务，汽车知识培训、汽车专家
时时在线，事事解读，行车记录随时
查询、告知，微信客户专属服务，绿色
通道为你敞开。

微信4s店全面上线，对江淮汽车
来说，既是机遇也是挑战，如何利用
好微信平台，保持领先者的姿态，真
正为客户提供更好的服务，值得期
待。 （刘建波）
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