
首先自我介绍一下：本人80后，前年
和我谈了3年的女神一起走入婚姻殿堂，明
年一月我们的爱情结晶就要呱呱落地了，
从夏天开始我和媳妇就想置办个小车，一
来为老婆孩子遮风挡雨，二来也能为自己
个小事业填一个得力助手，毕竟是一家的
顶梁柱，好好奋斗不能让老婆孩子跟自己
受罪啊。

言归正传，下面和各位持币待购的车
主分享一下我的购车历程，创业之初，没什
么积蓄，何况还有房贷压着，预算4万左右，
孩子大点再换吧。买车之初我和媳妇定了几
个刚需：空间大，因为孩子出生后要放安全
座椅，婴儿车什么的，还有我的生意有事需
要拉个货，不用到处借车了；动力好，周末能
载着全家爬个山郊个游什么的；外观靓，这
一点主要是媳妇提出来的，怎么说当年也是
女神，座驾得配得上她啊；配置丰富，该有的
都得有。好了，奔着这几个目标我们进入了
了痛并快乐的选车阶段，网上一查这个预算
就这么几款，除去空间差的三厢车都是小型
两厢车MPV什么的，各个品牌4S点转了一
圈，问题来了，媳妇刚进店就闹着要出去，原
因只有一个，车太丑！没办法，女王大人的意
见就是命令！

直到前几天上网看到
了长安商用举办的“威风八
面，横扫七星”欧力威对比
试驾会招募贴，从网上一
搜，没想到长安商用也出了
小型MPV，关键是样子好
看啊，立马叫媳妇前来审
阅，得到首肯后报名了欧力
威对比试驾会，11月2日当
天，刚开始看完车手漂移表
演我的心就有所归属了，接
下来的空间对比，底盘对比
什么的压根就没听进去，到
时媳妇很认真得听，等到
我们试乘的时候媳妇悄悄
给我说：“这个车倒是都符
合咱都要求，你看行么？”其

实我心里已经有数了，但还是明知故问的说
了一句：“媳妇，你主要看着这车外观了是
吧。”媳妇白了我一眼没说话。回到会场厂家
公布政策，欧力威畅想版39800还送大礼，这
车这价格还有什么的说的，最终选了宝石
红色交全款提车走人！

从提车那天到写这篇文章，一周多时
间，开了不到600公里，下面把总体感受给
大家分享一下，首先感觉是空间大，这期
间带着媳妇回家接丈母娘，准备看孩子，
回程的时候才发现，丈母娘把家都搬来了，
光被子褥子整了有七八床，小孩衣服从出生
穿到上学没问题，各种补身子的农产品什么
的就不用说了，整整铺了一屋，我和媳妇一
看异口同声的说：“车买小了。”随往车里搬
随和媳妇商量，要不然我先拉咱妈回去，第
二趟来接你，没想到装着装着，屋都搬空了，
车里还有空间，别提当时多崇拜自己了，车
选对了是多么重要啊，一个来回300多公里
啊，这得省了多少油啊。其次是外观给力，开
车到单位，走亲访友都不相信是4万不到的
车，都以为5万-6万元呢，为此媳妇也很愿意
坐车出去，谁让咱“小威”长脸呢？还有
一点是省油，来回高速6个多油，跑起来还
一点都不费劲。

我是欧力威车主

长长安安欧欧力力威威购购车车记记

日前，瑞风S3以一场气势恢宏
的千台交车仪式震撼山东车市，上
市两月全国订单突破2 . 7万，一举
跻身车市“万台俱乐部”，特别是
在山东累计订单量已超4000台。江
淮凭借二代乘用车平台下两款正当
红的SUV——— 瑞风S3和瑞风S5，构
筑起在SUV市场的“双子星”阵
容，也成为山东市场上备受关注的
两款SUV。

瑞风S3“爆款”山东

瑞风S3自8月底上市以来，凭借
“轻松易驾”的优势和贴近时下年
轻人的体验形式，在各大网络平台
及媒体上引来广泛关注，在山东更

是好评如潮，火爆的订车场面持续
上演。热销的背后，正是源于它拥
有出色的产品实力和准确的市场定
位。

作 为 江 淮 推 出 的 首 款 小 型
SUV，瑞风S3拥有“经济易购、高
配易驭、节能易养”的产品特质，
为年轻人提供了时尚、便利、智能
的SUV新选择。而更难得的是，瑞
风S3一举打破了小型SUV市场的高
价，以6 . 58万-8 . 48万元的亲民价
格全面拉低购买门槛，让年轻人也
能轻松拥有“易驾”生活体验。

瑞风S5

树立SUV价值标杆

瑞风S5是诞生于江淮第二代乘
用车平台的首款产品，在江淮多年
积聚的造车经验和二代平台优秀品
质基因的基础之上，这款定位于城
市SUV的车型一上市就获得市场青
睐，不断上升的销量势头迅速拉动
江淮在SUV板块的崛起。

瑞风S5的车身设计处处充满着
时尚的诉求，双色搭配的内饰布局
充满着个性与时尚的构想。动力方
面，搭载2 . 0L、2 . 0T两款发动机，
动力充沛之余油耗表现更优秀。此
外，搭载1 . 5TGDI、2 . 0T DCT发
动机的新车型也即将推出，以更丰
富的产品系列，为消费者提供更多
选择。 (晓丹)

江江淮淮SSUUVV““双双子子星星””领领跑跑山山东东

启腾M70于今年1月以全新“德
系高品质大微客”为概念登陆微面
市场，成为微面市场的又一主力
军，满足了消费者的商务、家用两
大需求，被广大车主称为“商乘两
用神器”。值得一提的是，小么哥
以《拉呱》节目中“为百姓分忧，
替百姓解愁”憨厚、实在的形象，
加入到福汽启腾大家族中，成为启
腾M70的形象代言人，使启腾M70
的形象更加深入人心。

自金秋时节以来，为答谢广大
消费者，启腾在齐鲁大地掀起了
“福汽启腾携手小么哥千万献礼齐
鲁行”的系列行动，凡活动期间到
店购车，即享优惠，同时更有聚福
好礼，十万现金送给你！在9月10
月的活动中，一波又一波的客户成

为了幸运车主，不仅买到了我们的
爱车，更抽到了4999元现金大奖。

第一轮抽奖公布，你中奖了吗？
王先生372928XXXXXX078314
山东菏泽市瑞通车业有限公司；
毛淑成370222XXXXXX064816
山东青岛鑫诺汽车销售有限公司；
孙承杰370602XXXXXX074014
山东海阳正泰福汽启腾4S店。

第二轮幸运名单里，有你名字吗？
常小路372926xxxxxx106311
山东菏泽瑞通车业有限公司；
逯现成372925xxxxxx057538
山东菏泽瑞通车业有限公司；
彭友平372429xxxxxx261816
山东淄博繁荣销售有限公司；
孙瑞强370283xxxxxx065013
山东青岛信利捷服务销售有限公司。

活动还在继续，购车大奖虚位
以待，就等你来！

福汽启腾诚邀您参与：2014年
8月15日-2015年1月31日期间购车
客户均可参与福汽启腾“聚福礼”
抽奖活动，每月中奖客户将获4999
元现金，未中奖客户还可继续参与
次月抽奖活动。

拨打热线电话或扫描二维码关
注微信号“福汽启腾山东区域”和

“启腾福妹”，更多优惠在等你！
(晓红)

小小么么哥哥携携手手启启腾腾MM7700送送礼礼第第一一波波公公布布啦啦

炫炫彩彩耀耀七七城城 海海马马MM33七七彩彩领领航航版版潍潍坊坊上上市市
我耀 我出彩！11月8日，“新生代

乐活车”海马M3七彩领航版在潍坊举
办“炫彩耀七城—海马M3城市派对”
活动，共推出MT手动、CVT手自一体
两款车型，官方指导价分别为64800
元、74800元。作为本次活动现场的绝
对主角，海马M3七彩领航版除了7大

个性车身色彩外，更凭借配置和安全
方面的越级表现，同时，海马M3在安
全方面也表现出色，以55 . 8的高分夺
得同批次自主品牌最好成绩——— 新C-
NCAP五星标准。海马M3不负“新A级
五星安全家轿”的美誉，也让拥有者成
足在心，从容驰骋。 (孙亮)
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