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位于济南西部的齐鲁汽车生活
广场，从9月27日开业，时至今日仅满
两个月。在这么短的时间内，齐鲁汽
车生活广场以其独特的营销方式，开
展丰富多彩汽车生活，深入挖掘消费
者用车体验，主打质优价廉的汽车销
售模式，让它在全省汽车服务行业内
声名鹊起，逐渐成为省内消费者选购
汽车与体验汽车生活的最新去处。

独创“6S”模式，引领汽车消费

与刚开业时相比，如今的齐鲁汽
车生活广场已颇具规模：30多个汽车
品牌入驻，1 . 2万平米的试驾场地活
动不断、装修一新的汽车展厅、即将
竣工的北京现代4S店等，都宣告着这

个新的汽车服务企业的崛起。
自成立之初，齐鲁汽车生活广场

就主打“6S”经营模式：在4S店整车销
售、零配件、售后服务、信息反馈“四
位一体”为核心的经营模式上，新增
汽车后市场服务与汽车生活体验两
种形式。它是传统汽车4S模式的升级
与创新，从新车选购到上牌年审，为
消费者提供了一站式服务；同时，还
为车迷带来贴心、新颖、独特、多彩的
汽车生活体验。6S模式是汽车服务行
业发展的新方向，也是齐鲁汽车生活
广场发展的核心竞争力。

活动不间断，玩乐不能停

从开业前期的英菲尼迪“极速前

进”试驾会、BMW X4 X5试驾体验
星空派对，到开业期间进行的多场试
驾会，及到开业后东风日产“怒放购
车季”试驾团购会、江淮瑞风S3千车
交付仪式、华晨汽车超级试驾会、百
姓车王争霸赛等系列活动，齐鲁汽车
生活广场在短短两个月的时间内，就
开展了十几场活动。“买车的家园，玩
车的乐园”，齐鲁汽车生活广场正逐
渐实现这一营销理念。

“在传统的汽车营销环节，加入
更多消费体验，更能吸引客户的参
与。”在瑞风S3千车交付现场，江淮
乘用车营销公司山东分公司总经理
黄长江告诉记者，选择齐鲁汽车生
活广场，是对其经营理念的充分认
可。

开开业业两两个个月月，，渐渐成成省省内内购购车车新新选选择择

公交路线：172路 腊山立交桥-齐鲁汽车生活广场 腊山

立交桥发车时间6：00-20：00，齐鲁汽
车生活广场6：55-20：55

扫二维码，了解路线

扫描二维码，即可进入手机地图导
航页面。按导航指示，或了解其他交通路
线图。

齐鲁汽车生活
广场路线图
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