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中小微企业融资难、融资
贵，是众所周知的难题；股市风
险大、楼市投不起、理财产品选
不明白，这样的个人投资难题
比比皆是……近日成立的烟台
金融服务中心则为这两难开辟
了新的解决办法———“开会”和

“逛超市”。
烟台金融服务中心位于烟

台市南大街，由烟台市金融办
联合多家金融监管部门主办，
由芝罘区政府承办，烟台市金
融商会组织运营，包括金融超

市、金融论坛、孵化中心三大组
成部分。旨在按照“政府引导、
银企参与、共赢发展”的原则，
为中小微企业、民间高净值人
士 和 各 类 金 融 机 构 提 供 一 个

“专业化、全方位、一站式、综合
性”的金融服务平台。

这个金融服务平台如何服
务？

首先要介绍这个平台的会
员管理制度。金融服务中心共
有三类会员，分别是机构类会
员、企业会员、个人会员：机构

类会员主要是金融类机构和类
金融类机构以及律所等服务类
机构；企业会员是指申请加入
的中小微型企业；个人会员是
指 申 请 加 入 有 投 资 需 求 的 市
民。

据金融服务中心总经理王
可泉介绍，目前机构类会员已
经有 1 5家入驻，4 0多家申请入
驻，他们的最终目标是进驻100

家机构类会员，届时就可实现
通过“开会”解决融资难题。王
可泉说的“开会”，是指通过了

解会员企业的需求，定期在金
融论坛举行企业会员与机构类
会员的联席会议，金融机构可
获得企业的需求，了解企业的
特色为它量身定做产品，企业
也可以获知金融机构感兴趣的
方向，更好地展现自家企业的
风采，通过会议，机构会员和企
业会员能更好地了解需求，更
好地合作。

而对个人会员来说，金融
服 务 中 心 的 金 融 超 市 把 投 资
这个大难题变成了轻松的“逛

超 市 ”。据 介 绍 ，金 融 超 市 是
物 理 展 示 各 类 金 融 产 品 的 平
台 ，超 市 涵 盖 了 银 行 、保 险 、
证券、资产管理公司、小额贷
款等机构，同时还有工商、房
产 、土 地 、民 间 借 贷 登 记 、会
计师事务所、律师事务所等相
关服务机构。此外，金融超市
还 将 定 期 展 示 国 内 创 新 的 金
融产品，只有想不到没有买不
到 ，有 闲 钱 想 投 资 可 去“ 超
市”多逛逛。
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记录烟台经济变革中的
重点项目，展现中小型企业
的与时俱进，关注新经济时
代下的改革创新。

新经济 新变革

梦想“生根

发芽”

1 9 9 8年，陈伟东即将步
入高三，这个鲤鱼跳龙门的
关键时刻，陈家老爷子花了
一万多元给儿子买了台电
脑，与许多担心孩子患上网
瘾的家长不同，老爷子似乎
丝毫没担心会影响儿子的
成绩，而是高瞻远瞩地意识
到电脑对将来社会的重要，
希望儿子越早接触越好。

1 9 9 9年，陈伟东考入河
南 一 所 大 学 ，电 脑 带 来 的

“不良”影响初步显现，建筑
专业的他绝大部分时间在

计算机系旁听，也成为他们
那一届绝对的另类，别的同
学基本都是从事建筑行业，
只有他从事的工作跟建筑
完全不搭边。

大学期间，陈伟东绝对
不是听话的好学生，但绝对
是知名度极高的学生。凭借
着对电脑的喜爱和极其不
错的天赋，虽然不是科班出
身，但大一时陈伟东就已经
开始为网易公司制作动画
贺卡以及FLASH动画，互联
网的梦想由此开始生根发
芽。

陈伟东所在的大学并
不是什么大牌，它的计算机
系却有着不俗的实力，最直
接的体现是每个学生宿舍
都装有一台电脑，这在当时

的大学属于极为奢侈的配
套。可是当时互联网还不像
今天这般繁盛，校内只可登
录校园网，学生们更多还要
跑到校外的网吧上网。大二
的陈伟东雄心勃勃决定改
变这一状况——— 做一个同
学 们 需 要 的 网 站 。一 番 招
揽，各系的优秀学生他网罗
了不少，校外的一个简单的
出租室成为办公场所，由此
也开始了他和住管的明争
暗斗，宿舍关门后如何回校
成了他好长一段时间的难
题，而他也因为多次不回校
上了住管的黑名单。

电影里的双枪老太婆
气概非常，那时候的陈伟东
则可以说是“双盘小后生”，
每天大衣口袋里左边塞一

盒 3 . 5英寸软盘，右边也插
一盒软盘，如饥似渴地寻找
他需要的资讯、视频、游戏，
然后下载到软盘，回去跟他
的兄弟姐妹们一起，做成给
全校同学的精神大餐。陈伟
东的网站迅速火了起来，引
起学校的重视，独立的办公
场所、所有的办公设备，学
校迅速地开出了条件，而饱
受每夜奔波苦楚的陈伟东
迅速地接受了“招安”条件，
成了正规军，有了这道免死
金牌，陈伟东终于可以不再
担心夜不归宿的问题，放心
地徜徉在他的网络世界中。
最终也是靠着这道免死金
牌，这个不务正业的建筑系
学生才顺利毕业。

工 作 经 历

“短小精悍”

2 0 0 2年，陈伟东大学毕
业，交代好网站的工作，他
孑然一身来到深圳，大有一
技傍身天下可去的风采，而
在这之前，他从来没想过找
工作的事，把所有的精力都
放 在 了 网 站 上 。有 因 即 有
果，这份付出让他在深圳这
个互联网的圣地里找起工
作来没有费多大劲，不过他
的工作经历在内心深处那
份梦想的指引下只能用“短
小精悍”来形容。

第 一 份 工 作 只 做 了 4

天，陈伟东认为这家只有几
个人的公司没有什么学习
成长的空间，很快与老板一
拍两散。第二份工作是房地
产公司的网管，同时兼职策
划、设计等多种工作，虽然
干 得 挺 充 实 ，老 板 也 很 认
可，但对网络的热爱，最终
让他选择了放弃。这一次是5

个多月。时间到了2003年，陈
伟东在软件公司又找了一份
软件设计的新工作，这份工
作也不算长久，干了大半年，
当年年底，下定决心，陈伟东
怀揣着梦想，毅然来到极具
发展潜力的烟台，希望在这
里谱写出青春的新篇章。那
时烟台的互联网发展，和深
圳差距比较大，陈伟东不费
劲找到了工作，而且凭着雄
厚的技术功底，迅速成为公
司 一 大 牛 人 ，月 薪 3 0 0 0 多
元。做着网站开发的工作，
享受着天时地利人和，陈伟
东战斗力满满，不过这种状
况只持续了不到一年。

2 0 0 4 年 ，陈 伟 东 辞 职
了，用他的话说，梦想总是
让我们在人生的转折点上，
让我们做出与众不同的决
定，而这个决定注定让他离
梦想更近一步。当年6月，陈
伟东与刘明杰成立了商机
互联科技有限公司，也就是
现今商机互联集团的前身。
2 0 0 5年底，商机互联又增加

了一位重量级的梦想合伙
人 — —— 唐 欣 ，公 司 招 贤 纳
才，真正走上了正轨。2005-
2 0 0 6年，陈伟东说，这是最
累也最快乐的一年，他带着
团队设计研发产品，带着产
品四处寻找客户。“那时候
公司的经营还不是那么好，
每天基本都是包子方便面，
吃包子都吃伤了，现在吃方
便面顶多一口……”后来 3

年，陈伟东和他们的商机互
联进入快速平稳发展阶段，
先后开设了威海、淄博、太
原等分公司。

向 梦 想 靠
近

2 0 0 9年，商机互联的发
展有了质的飞跃，从单纯地
为企业做网站，开始实现网
站免费、效果付费的转变，
它的“打尽营销”这一款产
品得到了许多企业的认可
和好评，“打尽营销”引领了
网站免费的热潮。2 0 1 0年，
商机互联试水电商平台；随
后成立的子公司五媒网络
专为房产营销做服务，2 0 1 3

年上海云意公司成立……
商机互联已经逐渐将业务
拓展至PC互联网、移动互联
网、电子商务、实业投资等
领域。

如今，陈伟东正在为他
的最新产品——— 全民经纪
人而努力，这个随着互联网
辗转的“80后”梦想者，一直
追随着互联网的脚步，在他
看来，现如今的网络时代，
竞争对手无数，跟风抄袭比
比皆是，而正在兴起的移动
互联网，虽然风光无限，但
并没有一款适合中小企业
营销的产品，很多公司也未
从中找到合适的商业模式。
他的全民经纪人就是为此
而设计的。全民经纪人的核
心理念是让天下没有卖不
出去的货！由商机互联在移
动互联网建立平台，参与企
业不仅展示产品，同时提供
产 品 的 销 售 价 格 、佣 金 价
格，登录此平台的任何网民
都可以申请成为产品的经
纪人，只要销售就可获得佣
金。

采访结束，陈伟东儒雅
地带记者在公司参观，激扬
的音乐响彻业务部，打电话
的、接电话的、噼里啪啦的
键盘声混合着热闹，墙上是
全民经纪人产品推出的倒
计时，无声地催促着向梦想
靠近的脚步。“财散人聚，财
聚人散，商机互联一直非常
看重核心员工，员工达到一
定的标准就可持股，除了被
淘汰的，商机互联还没有核
心员工的流失……”一边引
路一边介绍的陈伟东带着
骄傲地说，而这种骄傲，在
之前近两个小时的交谈中
并未出现。

““陈陈””情情““网网””事事
一台电脑的成就

hou de zong men

80后的故事，我们一起讲一
起说，本栏目联系电话：
13963810179。

本报记者 鞠平

如果电脑能开口说
话，那台1998年的老爷机
肯定会骄傲地宣告，它培
养了一位集团CTO——— 陈
伟东。

陈伟东，1980年5月出
生，海南长大的广州人，
如今是商机互联集团的
首席技术官。高中时父亲
送的一台电脑，让他彻底
一“网”情深，从大学到工
作，从工作到创业，从起
步到辉煌，电脑、互联网
与他一路相随。

商机互联集团首席技术官陈伟东 受访者供图


	J13-PDF 版面

