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□陈颖

年底清库

岁末车展或现全年抄底价

临近年底，经销商迫于库
存压力，为了完成全年销售目
标，赢得更多的年终返利，不
得不忍痛降价销售，频频出现
价格新低。记者在走访车市后
发现，虽然目前各种优惠政策
不断推出，但仍有部分车商距
离全年销量目标还有差距，岁
末车展无疑是车商降价冲量的
最佳时机。消费者也似乎看透
了车商的心思，都在等岁末车
展上的抄底价格。

距离开展还有不到10天的时
间，各大展商也在紧锣密鼓的筹
备这场收官之战。由于岁末车展
上的最终底价和优惠政策目前还
处于保密状态，经销商对此也是
三缄其口。不过就往年岁末车展
的经验来看，各路车商为了在岁
末年终的关键时刻完成年底冲量
目标，自然不会放过岁末车展上
的最后促销机会。现金直降、政

策让利、礼包赠送等一系列的优
惠措施层出不穷。

刚需旺盛

买车过年助推岁末车市

就大宗消费品来说，中国消
费 者 都 有 岁 末 选 购 的 传 统 习
惯。有业内人士分析称，随着
汽车消费结构的不断攀升及中
国汽车换购高峰逐渐到来，消
费者对于汽车的需求量越来越
大。今年岁末车展又恰逢“双
十二”购物季，而即将到来的
圣诞节、元旦也将催生大批新
车主前来观展购车。

中汽协数据显示，今年1-10
月，国内乘用车销量1614 . 39万
辆，同比增长11 . 20%，如果继续
保持如此高速的增长率，中国车
市有望以两位数的高增长率收
官。显然，岁末车展将会成为参
展车商血拼底价的主战场，同时
更为持币待购的汽车消费者提供
了一个看车、买车、比价的便利
选购平台。多年来，随着齐鲁晚
报线上线下的倾力运营，也让齐
鲁车展“买车最便宜”的金字招

牌长久不衰。不仅让车商收获颇
丰，更让消费者得到了真正的实
惠。

招商火爆

车展购车选择空间大

与齐鲁春秋两季车展不同的
是，岁末精品车展只开放舜耕国
际会展中心一个展馆。仅万余平
的展位面积显得格外抢手。在招
商启动不到半月的时间里，所有

展位便已预定完毕，参展火爆程
度同样不输往年。润华集团、大
友集团、世通集团等多数主流汽
车销售集团倾力参展。

来自省内50余家汽车品牌、
上百款车型的集中展销势必为观
展车迷提供丰富多样的购车选
择。

据悉，本届岁末车展上合资
与自主品牌依然是参展主力军。
上海大众、一汽大众、北京现
代、东风日产、广汽丰田、一汽
马自达、东风标致、东风雪铁龙

等合资品牌在第一时间火速加
盟。吉利汽车、江淮汽车、长安
汽车、启辰汽车、奇瑞汽车、北
京汽车等自主品牌也前来助阵；
值得一提的是，保时捷、奔驰、
雷克萨斯、奥迪、凯迪拉克、进
口雷诺、进口三菱、进口现代等
豪华品牌集中亮相，为广大车迷
朋友献上一场豪车争宠的视觉盛
宴。另外，据了解，近期在广州
车展上市亮相的部分新车也有望
参展，请广大车友拭目以待。

1122日日，，岁岁末末车车展展炫炫丽丽开开锣锣
地点：济南舜耕国际会展中心

春节是中国人最重要的节日，过新年买新车已经成为大多
数老百姓的消费习惯。为了给消费者提供一个便利实惠的购车
平台，由本报主办，为期三天的2014岁末精品车展将于12月12日
在济南舜耕国际会展中心盛大启幕。届时，国内外各大主流汽
车品牌将携旗下众多新车与热销车型与广大车迷见面。省城各
大实力车商也都无一缺席，并将以极具吸引力的抄底价格引爆
年底购车的狂欢热潮。

往届岁末车展盛况。
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