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中国联通推出自由组合套餐

““你你的的套套餐餐你你做做主主””
通信资讯近日，记者获悉，中国联

通推出专属自由组合套餐，该
套餐主打“自由选择、随心组
合”的口号，采取“用户自主订
制、可随时换套餐、随时可办
理”的服务模式，不仅经济实
惠，更是个性十足。

你的套餐你做主

用户可根据自己的需求
自由而灵活地进行组合和搭
配，不再受原有固定套餐的束
缚，并且可随时更改套餐内
容，真正实现了“你的套餐你
做主”。该套餐办理便捷，网上
营业厅、手机营业厅客户端均
可办理。

据了解，自由组合套餐
的全国流量共分为 9档，仅
百元内的流量就有五档之
多，其中最低档流量为10元
/ 1 0 0MB，其余各档分别为

2 0 元 / 3 0 0 M B 、3 0 元 /
500MB、60元/1GB、90元/
2GB、120元/3GB、150元/
4GB、190元/6GB及290元/
11GB(以月为单位)。其中，
最低档流量1 0 0MB仅需1 0
元和 1 G B流量仅需 6 0元的
套餐内容格外引人注意。自
由组合套餐中的流量档位
设计基本涵盖了不同用户
的使用需求，用户根据自身
的使用状况灵活搭配和选
择，既满足了客户需求，又
减少了流量浪费和不必要
的支出。

全国语音部分按月费
的不同共分为 6档，价格由
低到高分别为：40元/200分
钟、5 0元 / 3 0 0分钟、7 0元 /
500分钟、140元/1000分钟、
200元/2000分钟及300元/
3 0 0 0分钟。6档语音分钟数
跨度较广，可以满足不同用

户的需要。
记者注意到，联通自由组

合套餐的发布将一举打破4G
套餐内服务由运营商单向制
定的规则。自由组合套餐作为
电子渠道专属套餐，用户可自
行登录中国联通网上营业厅
和手机营业厅订购自由组合
套餐，方便快捷，用户不用去
实体营业厅就可轻松完成订
制。

套餐订制更具个性

自由组合套餐中的短

/彩信包共有 3档，短、彩信
包部分与此前公布的联通
4G标准无差异，短信、彩信
一个价，分别为10元200条，
20元400条及30元600条，超
出后资费为0 . 1元/条。增值
业务包则包含来电显示 ( 6

元/月 )、炫铃 ( 5元/月 )、手
机邮箱 ( 5元 /月 )及炫铃邮
箱 ( 6 元 / 月 ) 等 4 项 增 值 业
务，亲民的价格使得用户可
以轻松订制更具个性化的
套餐。

自由组合套餐的订制以
流量为基础，即用户需从全
国流量包中选取适合自己的
一档流量，之后便可与语音、
短/彩信或增值业务进行自
由组合，其最大特点就是自
由选择、随心组合。但需提醒
用户的是，自由组合套餐不
可享受终端、话费、业务补
贴，套餐调整后次月生效。

综合看来，联通4G自由
组合套餐的问世更加显示
了企业的创新实力与对待
用户的体贴入微，该套餐的
推出势必将锁定更多人的
目光。

（刘岩）

11月下旬，德州市迎来
首届网络交易市场发展论
坛。作为协办单位，德州联通
并没有忘记在这样的大会上
推销自己。“公司在论坛上积
极推介自己的网络技术优
势，为传统企业‘借船出海、
弯道超车’提供技术支持，目
前情况看，收效明显。”该公
司负责人说。

据介绍，此次网络交易
市场发展论坛，是德州市首
次举办如此高规格的会议。
参加会议的不仅有国内知名
电商京东、阿里巴巴等代表，
还吸引了大量当地的传统企
业负责人参会。据会议主办
方介绍，论坛结束后，平均每
天都有20多家企业致电，咨
询开展电子商务的注意事项

以及需要办理的手续，目前
已有百余家传统企业欲借论
坛“触网”。“作为山东省经济
发展较为落后的地区，德州
市能举办这样的论坛，不仅
是思想的突破，而且也是对
当前发展困难的破局之举。
论坛让更多的有识之士了解
网络交易、推广网络交易、投
身网络交易，努力推动全市

网络交易市场健康快速发
展。”德州联通负责人说，“希
望借此论坛，能大力推动当
地企业的电子商务发展，让
德州联通也能在这样的东风
中扬帆远航”。

德州联通目前已经与
部分有意向的企业接洽，积
极推动企业信息化等项目
的进展。

德德州州联联通通促促当当地地企企业业电电子子商商务务发发展展

二郎社区位于山东齐河县大黄乡，
是2014年新农村建设搬迁的新社区。就
是这个普通的农村社区，近日，又诞生了
一个新称号“沃TV村”。“俺这个社区还
是全县的首个呢。”该社区居民高兴地
说。

据负责该社区沃TV业务的联通公
司工作人员介绍，二郎社区共110户，目
前已经发展“沃TV”用户60余户，实际
占用率超过50%。说起首个“沃TV”村的
建立，大黄综合管理员吴爱民有说不完
的话。据他介绍，该社区在2014年搬迁
到现地址后，许多富裕起来的农民也开
始鼓弄起宽带来，不长时间，该社区的
老用户和新装宽带用户就超过了四成。
为趁热打铁，继续推广宽带业务，大黄
联通营业部的工作人员利用公司新近
推出的“沃TV”业务，深入二郎社区。他
们利用晚上村民都在家的机会，带上设
备在新建的文化广场上现场操作，让社
区的老少爷们近距离进行沃TV业务的
体验，让村民能近距离接触、了解“沃
TV”业务。

“现在不仅能看电视，还能看电
影，你看原来我也不会使用电脑，这个
用遥控就行，想看什么看什么，比电脑
还方便呢，挺好。”一位老大哥这样说
到。

一叶独绿不是春，百花斗艳春满
园，齐河联通希望借助二郎社区的成
功经验，将“沃TV”业务推向更广阔的
市场。

齐河县首个

“沃TV”村诞生记
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