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本届广州车展，吉利新远景焕新上市。作
为吉利品牌整合后布局A级车市场的又一款
战略车型，新远景在外观、内饰、动力、配置方
面焕然一新，进一步强化了吉利远景系“时
尚、实用、品质”的产品印记，不断巩固、拓展
吉利汽车在A级车的市场空间。

“最大的改观是换了一颗强有力的中国
心。”采访之初，于炳杰兴奋的向笔者介绍，

“吉利新远景可真是生对了时候。现在‘T’动
力的车人气多高啊！这不刚到店的第一天就
有客户提走了2台，还定了3台。新远景搭载的
1 . 3T发动机，一定会成为它最大的卖点。”的
确，在“T”字当头的动力时代，搭载“T动力”
的新远景无疑成为5万区间家轿市场强有力
的挑动者。

通过全新设计的新远景，外观更加时尚
大气，内饰选材均采用环保材质，品质方面有
了较大提升。同时，丰富的智能科技与主被动
安全配置，更符合年轻80后用户的用车需求。
于炳杰表示：“新远景搭载的G-LINK手机智
能交互系统，可实现车机无线连接，7英寸的
超大屏幕可以满足一切娱乐需要，任谁也不
会相信这是一款5万区间的家用小车能有的
配置。”

不仅如此，新远景还配备了PEPS一键启

动、无钥匙进入、真皮多功能方向盘、等人性
化智能科技配置，采用全封闭笼型承载式高
强度车身，搭载最新一代的博世9 . 0代ABS+
EBD、360度倒车影像、前排双安全气囊等主
被动安全配置，尽情享受愉悦驾趣的同时，更
为全家每个成员的安全得到充分的保障。不
愧为一款提倡“幸福至上”的实用型家轿。

在过去的8年里，吉利远景凭借其过硬的
品质和超高的性价比赢得了超过50万家庭的
支持与信赖。现如今，新远景“换心”登场，以
其时尚炫动的外观和极具诚意的内饰配置再
次刷新A级车市的性价底线。在未来的征战
旅途中，有望与新帝豪一起，形成吉利汽车在
A级车市场的双车布局，引爆销量的同时，树
立技术吉利、品质吉利的全新形象。

最后，于炳杰还提到：“这不马上也快过
节了，为了答谢广大客户长期以来对吉利汽
车的支持，吉利汽车超市现推出购买吉利新
远景，即赠送同等价值的品牌名酒的活动，也
就是说，您买一辆5万多的新远景，我们再送
您5万多的品牌名酒。这酒您送亲朋好友，聚
会家宴都拿得出手。”不得不说，吉利汽车超
市的诚意非同一般，买吉利还是要到吉利汽
车超市。

(陈颖)

“明智的企业正在设法利用移动技术和
互联网来接触新的网络用户，与传统客户
建立联系，并打造全新的业务模式以克服
新兴市场的制约因素。”这是《2014年BCG

本土50强巨擘企业：新兴市场企业的本土
制胜之道》里的一句话。在这篇调查报告
中，“充分利用数字技术”成为了企业能
够成功的关键一点。

事实上，恰如报告中所提到的，各行
各业均在大力通过数字技术与客户进行接
触，并希望通过新的数字技术吸引更多潜
在消费者。而所谓的数字技术，不仅是一
种新的技术手段，其实也是企业在大数据
时代致力于打造的一个平台。

这一点，也在刚刚结束的广州车展上
得到了最好的诠释。上海通用与东风日产
就先后推出了有关大数据的相关战略，希
望借助大数据的“东风”，服务消费者、
提升价值。

比如上海通用，本届广州车展其发布
了“车·联·无限”的车联网战略，希望围
绕“车载信息服务”、“移动娱乐与消
费”、“智能驾驶”三大核心，为广大消
费者提供智能交通解决方案。此外，上海
通用还将在2015年推出OnStar安吉星车载4G
LTE服务。

如果说上海通用在“数字技术”上是
有所动作，那东风日产就是实现了跨栏式
的跃进：其宣布成立东风日产数据营销公
司，并以“e人·e车·e生活”为愿景，从而
实现了“数字营销”的再提速。

与一般意义上的数据营销公司不同，
东风日产数据营销公司是国内首个汽车品
牌自建O2O开放式平台。值得一提的是，
这也是国内汽车品牌厂商首次对自建电商
平台以及大数据服务进行的突破性探索。

而之所以东风日产有这么大的动作，
一个原因是当前大数据时代以及汽车电商
的风潮，汽车厂商自然希望能够借势而
上；但最根本的原因则是东风日产希望通

过这个平台，为消费者、客户和经销商等
创造价值。

毕竟，一方面，消费者越来越理性、
越来越成熟，另一方面，汽车企业的营销
费用不断加大，成立专门的数据营销公
司，则可以有效的吸引客户到店并减少营
销费用。而东风日产数据营销公司的成
立，能够有效减少东风日产以及经销商在
营销方面的重复投入，节约营销费用。利
用这笔节约下来的费用，东风日产及其经
销商不仅可以将其回馈给消费者，又能加
大在产品研发上的投入，从而为消费者提
供更多更好地产品与服务，形成良性循
环。

可以说，东风日产希望通过其数据营
销公司的成立，为广大消费者提供一站式
的解决方案。凭借着数据营销公司这一平
台，东风日产的潜在购车者可以通过互联
网渠道获得便捷的购车服务，体验线上线
下联动的流畅；而保有客户则会享受到丰
富的人性化移动生活体验，他们的用车生
活品质也会越来越高。

现在看来，东风日产再次领先了行业
半步，而东风日产数据营销公司的成立，
则证明了其正在针对大数据时代布局一盘
很大的棋。在这个棋局中，东风日产数据
营销公司是一个平台，其在电商领域的深
耕则是一种重要方式。

从“双十一”的过程和结果来看，东
风日产在电商领域的发展正慢慢进入快车
道。仅仅在2014年的“双十一”期间，东
风日产就创下了天猫订单26101张，易车惠
买车成交3636张，总订单29737张的奇迹，
荣膺天猫及易车惠买车平台“双十一”汽
车类目的双料冠军。而接下来，东风日产
还将推出“十二年，十二亿”感恩季活
动，从而顺应市场发展需求以及年轻人的
消费习惯。

结果会怎样，笔者相信，只要勇敢尝
试，想必一定会让人满意。 (士强)

11月21日，华晨金杯全新阁瑞斯、金杯大海狮L丰田动力版
车型新品上市发布会圆满成功。本次新品上市发布会不仅吸引
了众多嘉宾的纷纷莅临，更得到了新老客户的踊跃参与。活动现
场，时尚、雅韵之气相得益彰，可谓盛况空前、热闹非凡：深受历史
墙的感召，许多人就此驻足，品味时光穿梭中的“金杯力量“；新颖
的人屏互动演绎瞬间点燃全场，两款新品跃然浮现、精彩绽放。金
杯全新阁瑞斯、金杯大海狮丰田动力版的上市，将以优秀的品质
有效提升产品竞争力，从而赢得市场青睐，再塑“卓越商务”的品
牌形象，缔造华晨金杯的品质传奇！ (晓丽)

★润华雷克萨斯汽车公园店
【雷克萨斯·新车销售】LEXUS

雷克萨斯全新进口中型豪华SUV
NX少量现车销售，售价人民币31 . 8

万元起，润华雷克萨斯济南汽车公园
店诚邀您到店品鉴！8798 1111

【雷克萨斯·预约有礼】润华雷克
萨斯预约一分钟，节省半小时！提前
一天预约入厂维修保养，即送预约
礼；每天16：00前预约当日入厂维修
保养即可享受等您到21：00特约服
务！69922966/55

★润华商务奔驰高新店
润华奔驰“双0盛惠”首席座驾触

手可及：威霆限量钜惠4万，29 . 9万从
容尊享奔驰座驾！唯雅诺0首付、0利
率，0驾新境界！奔驰豪华房车钜惠20

万！贵宾专线：0531-88828666

即日起至12月31日奔驰车主到
店尊享：十九项免费车辆检测，进店
参与活动均可获赠精美礼品！24小时
售后服务电话：0531-87527755

★润华别克汽车公园店
1、润华别克老友置换节：免费评

估，置换有礼。2、分期购车享8万18个
月0利息。3、别克全新中型SUV昂科
威26 . 99万起售！预定从速！4、介绍朋
友购买别克品牌车型，可获赠300元
装具礼包，成功购买昂科威，可享常
规保养一次。咨询电话0531-87986666

★润华雪佛兰汽车公园店
润华雪佛兰汽车公园店第四届

盛世嘉年华火爆来袭！不仅有“好车”、
“好玩”还有“好礼”，您可以尽情发掘各
种欢乐和趣味：米奇米妮和您互动、迪
士尼天天飞车拉力赛、多宝阁抢好礼，
各种好车、好礼让您拿到手软！

迈锐宝、创酷 12期0利息，轻松
将爱车“贷”回家！

详询电话：0531-87297866

★润华雪佛兰济青零点店
雪佛兰新赛欧全新上市，2013款

赛欧火热清库中！
雪佛兰新赛欧全新上市，新的设

计以及外表引领了现代时尚的生活，
值此之际，润华雪佛兰济青零点店
2013款赛欧火热清库中，更多优惠，
更多选择。

润华雪佛兰济青零点抢购热线：
0531-88772111。地址：济南二环东路
高架北首路西

★山东大友集团
大友集团东风日产年底清库，全

系7 . 5折起售，阳光仅需5 . 98万！在本
期报纸找到活动二维码，东风日产就
送您2500元购车礼包！更有年底金融
特惠专案，大友集团0利息借您30000

元！按照年收益率5 . 5%的银行理财产
品测算，1年白赚1650元！这还不够，
大友集团与银行联手，实现真正0首
付。详询大友集团 88886888。

★一汽-大众金宝利
【一汽-大众金宝利·开仓特卖】

12月6日—12月7日，山东金宝利一汽
-大众店推出岁末感恩特卖会活动，
全系6折起售，万元现金钜惠、千元礼
包赠送，各种丰厚大奖等您分享。不
为挣钱，只为冲量，6日、7日山东金宝
利给你拒绝不了的诱惑。金宝利，离
您最近的大众汽车服务中心！工业南
路67872777【一汽大众金宝利·预约
省钱】售后预约，快速、便捷，不排队。
一汽-大众金宝利特推出微信预约
便捷通道，关注金宝利公众号，微信
预约养修，可享工时8折优惠。金宝利
公众号：sdjbl7。工业南路88511666

★济南大谦
等待？等“贷”！除了选择等，您还

可以“贷”一下，从此刻起，到大谦买
车，很“贷”劲。首付仅需30%，多款车
型贷款零利率、零手续费、零月供，让
您买车、用车零负担。您还在奔波于
各家银行对比利率吗？到大谦，0利
率，就是这么任性！别犹豫了，快拨打
0531-81183999咨询吧。

★山东百得利
年终将近，钜惠不停歇！1 .“向经

典致敬”时尚的典范—甲壳虫随心组
装属于自己的虫子17 . 2万起。2 . 2015

款新Tiguan直降4万起。3 .“越野之王”
途锐，505分期活动进行中，30万让您
买辆途锐！店内颜色齐全，现车充足，
德国原装进口，欢迎订购。详询：0531
-55769999

★济南利航风行汽车4S店
景逸S50，史上最强高品质越级

家轿，7万不到，什么都有。全系标配
博世ESP。全系标配HHC坡道起步辅
助系统，再也不溜坡。全系标配铝合
金轮毂，全系标配双安全气囊，全系
标配雾灯，全系标配电动助力转向系
统，同级2米7超长轴距，6 . 99万起。咨
询热线：85609911/88683311/88191398

★济南菲源比亚迪
济南菲源比亚迪G5蓝牙钥匙体

验季火爆来袭，有手机，就够了！到店
赏车试驾热线：0531-88678999

★山东远方标致
12月6日山东远方提前释放岁末

车展价，大量现车资源供您提前选
择！新东风标致3008七项崭新装备，
快乐全面升级，现已新车到店，欢迎
订购。详询：0531-86550000

★利华晟雷克萨斯
【买雷克萨斯去过利华晟工业北

路店再决定】济南利华晟雷克萨斯家
族畅销豪华SUV RX270现车优惠4 . 9

万元，整车原装进口，颜色齐全，4年/
10万公里免费保养保修，多种专属低
息购车金融方案供您选择。买雷克萨
斯，去过利华晟工业北路店再决定，
0531-55697888

★济南开源雪铁龙
东风雪铁龙岁末冲量，感恩回

馈，4亿现金大派发，12 . 1—12 . 31日，
在东风雪铁龙济南开源4S店购车，进
店扫描二维码即可在正常优惠基础
上最高再享万元优惠补贴，更有加油
卡，原厂精品的豪礼等你拿。东风雪
铁龙首款SUV C3-XR火爆抢定中，
订车即送加油卡，更多优惠信息请致
电：0531-88678989/88600466

金杯全新阁瑞斯&大海狮L丰田动力版荣耀问世

凯翼C3山东济南炫动上市

成立数据营销公司 东风日产“数字营销”再提速

解解读读东东风风日日产产

““大大数数据据时时代代””布布局局

吉吉利利新新远远景景
让让幸幸福福更更进进一一步步
专访山东吉利汽车超市产品经理 于炳杰

11月22日，以“我要你的第一次 炫动山东”为主题的凯翼C3

山东地区上市发布会在凯翼汽车山东瑞诚4S店成功举办，宣告了
凯翼汽车首款车型——— 凯翼C3正式上市。活动现场公布了凯翼C3

的官方售价，上市新车分为三个版本，蓝钻版45800元、黄钻版48800

元、金钻版51800元。凯翼C3定位人群为追求生活品质感、家庭责任感
和乐观进取心的简易务实者，是喜爱科技应用、热衷于互联网的网
上一代，其灵动外观、宽敞空间、越级配置、五星安全四大产品优
势和务实的价格将很好地满足了这类人群的用车需求。
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