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爱爱，，从从““脱脱单单””开开始始
□实习生 陈震

2009年11月11日晚21点左右，济南大
学通往女生公寓—南苑楼的紫荆路旁，谢
一龙独自一人坐在石凳上，或许因为室外
气温低，抑或是酒后身体畏寒，耳根发红，
双腿微颤，路灯微光照射下的他坐立不
安……

“你小子没种，我打赌你绝对不敢去，
她要是答应，我自觉把这瓶吹了。”或许急
于证明自己有勇气，抑或是损友们吹嘘嘲
讽的激将法起了作用，“今晚她不答应才算
我没种。”饭桌上，话音刚落谢一龙起开一
瓶啤酒，瓶口对着咽喉直插进嘴里……只
见瓶底酒沫随着喉结上浮下沉逐渐来到瓶
颈这里……“砰”的桌子一震，“看见了吗？
谁没种？”不到一分钟谢一龙吹了一瓶酒，
抄起椅背上的外套，摔门而去。

粒米未食，肚子里的酒在胃酸的稀释
下释放二氧化碳，伴着胃部收缩，翻江倒海
般上下翻腾得难受。想吐吐不出，路灯下谢
一龙急得直跺脚，因为他不想被那些损友
嘲笑自己表白不成功，亦想借这股酒劲儿
壮胆抓紧让王翠翠知道自己喜欢她许久
了，同时又克制不住自己吐的冲动怕损了
一下午换来的韩国型男形象。

扶着灯杆儿站身起来，谢一龙暗自
心喜，南苑楼五层左数第五个窗口还亮

着灯，点开手机WiF i王翠翠头像亮着显
示3G-在线状态……“祝福我吧皎洁的月
光，祝我成功表白，我会还愿的。”来到女
生宿舍楼下，看到一对对儿情侣月下约
会更坚定了谢一龙的决心“老子今晚一定
脱单”。

“我有点蒙，当着那么多人的面他就点
着个打火机站在我们公寓门口中央，楼管
阿姨还以为不良少年来女生宿舍闹事，差
点把他赶走。”接到短信“我要见你最后一
面”卸妆准备休息的王翠翠以为出事了，
穿着睡衣披着一件红薄外套就下楼了，

“前天我托他帮忙班级团日活动租音响，
500块班费直接塞给他，我以为他把钱给
掉了呢……”吓一身冷汗的王翠翠来到楼
下看到却是手点着打火机，拿着一束玫瑰
花，在寒风中瑟瑟发抖，有点儿站不稳的谢
一龙。

“我喜欢你，做我女朋友。”见面关心问
一句你喝酒了？”的王翠翠乍听这句话有点
儿害羞，“说什么呢？”惊魂未定的她直到谢
一龙掏出玫瑰花，点着打火机才清楚自己
被表白了。或许是被吓到了，或许是看到瑟
瑟发抖的他可怜，王翠翠急忙把红外套脱
下，踮着脚尖儿绕过这个比自己高十多公
分男生的肩膀给他穿上……

“吻她、抱她，在一起，在一起……”本
想就此完事，道谢转身回宿舍休息的王

翠翠被急忙跑来看热闹的一龙损友给拦
住了。“干得漂亮。”举着花，点着蜡的谢
一龙心里在默默地感谢这帮损友……

翠翠：帮我占座，帮我打开水，帮我去
买零食，陪我逛街……

一龙：你感冒了，我陪你去医院吧？
……
2012年6月30日11点半，拿着学位证刚

从单位面试回来就跑到一龙宿舍里，“成
了，他们要我了。”看到翠翠面带笑容，一龙
按捺不住喜悦，迫不及待地拿出刚到手几
天的研究生录取通知书递到女友手中，两
人相拥而泣，高兴自己留在济南了。

2014年12月1日，两人领了结婚证。
“我知道我本科毕业的选择是正确的，在
济南读研离她近，今年研究生毕业工作
选择继续留在济南也是为了照顾她的工
作。”谢一龙感谢自己从表白到领证5年
来翠翠对自己做的一切。“听到他读研挺
担心的，怕他离开济南。”“其实我知道那
晚他喝酒了，但不知道那是为了我喝的，
还跟自己最好的哥们打赌对瓶吹，虽然有
点害怕，但我看出来他对我是真心的，所以
不管他做什么我都信任他……”

12月17日我们就要结婚了，我们在济
南买的房子，从求学到工作再到生活，济南
都是我们的福地，谢谢济南给了我们在一
起的机会。

12月9日，酒仙网电子商
务股份有限公司 (以下简称

“酒仙网”)与泸州老窖股份有
限公司 ( 以下简称“泸州老
窖”)在北京举行了“泸州老窖
三人炫突破一百万瓶庆典暨
贺岁新品上市”发布会，中国
酒类流通协会秘书长刘员、酒
仙网董事长郝鸿峰、泸州老窖
股份有限公司副总经理孙跃
及各界媒体嘉宾人士共三百
余人见证了此次盛会。

发布会现场，酒仙网董事
长郝鸿峰透露，三人炫单品的
销售额已经突破7000万元。从
新品首发到销售量突破100万
瓶，由泸州老窖和酒仙网联合
推出的互联网定制产品三人
炫只用了84天的时间，创造了
白酒行业的“销售奇迹”。

借庆典之机，酒仙网和泸
州老窖还联合宣布，将在新年
期间推出三人炫贺岁版———

“金羊送瑞”，新品在12月9日
起开始在酒仙网接受预定。

在整个白酒行业仍然深
受调整期困扰之时，白酒新品
三人炫的异军突起引起了社
会的广泛关注。中国酒类流通
协会秘书长刘员表示，三人炫
的大卖不仅仅是属于泸州老
窖和酒仙网的成功，对全行业
都有着重要启发意义，它标志
着具有大数据优势的酒类电
商能够给产业链上游酒企更
多产品开发上的支持，使产品
更加贴合大众消费者。而在酒
业调整期，酒企和酒类电商的
关系应当重塑，两者的合作面
远大于竞争面。 （俊杰）

“三人炫”84天销售破7000万元

酒仙网打造

定制酒标杆

□行业资讯
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