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□陈颖

三天卖出近两千台

车商喜获大丰收

车展结束的当天晚上，组委会
接连不断地接到喜报。据统计，合
资品牌阵营成为本届岁末车展的销
量主力军。东风日产年底清库抄底
大促，共收获285个订单，再次荣登
销冠宝座；东风标致236辆、东风雪
铁龙189辆的不俗成绩令人侧目；广
汽三菱、东南三菱联手发力，订交
总计59辆；广汽丰田成功下订80
辆，一汽马自达65辆；启辰汽车拿
下63个新订单，上海大众成交52
辆；北京现代也有近50辆的销量。
豪华进口车方面表现同样抢眼：润
华奥迪斩获订单77辆，雷诺汽车52
辆紧随其后，凯迪拉克26辆，进口
三菱、沃尔沃分获20辆，保时捷、
奔驰、进口现代等高端品牌也各有
收获。

自主品牌表现同样优异。吉利
汽车超市市场经理王明娟告诉记者：

“车展上吉利实现订交新车68台，新
上市的新远景表现不俗，为吉利年
销量过万辆锦上添花。”奇瑞汽车
同样卖出60余台,自主新锐品牌凯翼
汽车喜获30位新车主，观致汽车也
有25辆的好成绩……综合来看，大

部分参展商完成了车展前的既定目
标。

新车、优惠齐带动

助推现场火爆人气

与春秋两季车展相比，岁末车
展的定位就是将实惠让利于消费
者，因处在岁末年终的节点，消费
者的购车意向比以往更加强烈。记
者在车展现场发现，观展人群中，
除济南本地消费者外，济南市周边
县市以及外地消费者也加入到购车
主力军中，全家老少齐上阵的更是
不在少数。他们大都是瞅准了岁末
车展的年终让利时机，进入展馆直
奔主题，看车、谈价、交钱，不到
10分钟就办好所有订车手续。

除了一系列的钜惠让利外，岁
末车展上亮相的众多新车也如约而
至 。 像 吉 利 新 远 景 、 东 风 风 神
AX7、凯迪拉克ATS-L、2015款景
逸等全新面孔吸引了大批消费者在
展台驻足。值得一提的是，位于一
楼VIP展区的广汽丰田不仅带来了
厂家展具，同时还带来了刚刚正式
发布的全新凯美瑞，彰显诚意的同
时更让广大车迷一饱眼福。走访过
程中，多家4S店的销售顾问向记者
表示，“车展上买车本来就便宜，
亮相车展的新车也对拉动销量起了
积极作用。临近年底厂家给的政策

增多，再加上各种优惠补贴、装具
礼包等惠民政策，的确让消费者得
到了年终抄底的购车优惠。”

车展现场亮点

东风日产全系车型 7 . 5 折起
售——— 7 . 5折，买车遇到这样的折扣
你会心动吗？然而，在本届岁末车展
上，大友集团东风日产4S店全系车型
7 . 5折起售的促销政策，着实让现场
消费者为之疯狂。285台的销售成绩
让东风日产再度称雄，销冠之名实至
名归。

买车送名酒——— 作为车展常客
的吉利汽车超市，在本届岁末车展
上可谓是出尽了风头。不仅以骄人
的销量成绩领衔自主品牌，更是别出
心裁的推出购车送酒的超值优惠。只
要购买新远景，就送一整车的品牌名
酒，怎么想都划算！

“真金白银”的诱惑——— 沃尔
沃放低身段，S60L系列最高直降5
万余元，一汽马自达、东风标致、
北京现代、东风悦达起亚等国内一
线合资品牌，均有1万-5万不等的现
金优惠。经销商推出的“真金白
银”的降价促销让“齐鲁车展买车
最便宜”的金字招牌长久不衰。

岁岁末末精精品品车车展展圆圆满满收收官官
三天成交近两千辆 点燃岁末车市一把火

上周日，由本报主办的2014岁末精品车展在济南舜耕国际会展中心圆满落幕。来自省城的几十家经
销商、汽车品牌，为全省各地前来观展的数万名观众献上了一场年终抄底的购车盛会。据统计，连续三
天的抢购热潮，销量总计近两千台。作为本年度齐鲁车市的最后一次狂欢大促，本届岁末车展不仅为参
展经销商提供了年底冲量的绝佳时机，同时，车展上的现金直降、特供车型、厂商回报等一系列巨幅让
利，也让消费者得到了实实在在的购车优惠。
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