
2014年12月26日 星期五 编辑：李晓宁 组版：刘静 <<<< 都市车界·车市 D02

它是东风雪铁龙家族的新成员
也是业界倍受瞩目的新星
它是一辆城市SUV
它不仅有着强悍的内“芯”
更颠覆了SUV的动力与油耗

的印象
它拥有一颗“最强大脑”
DCS动态舒适底盘系统
Grip Control智能多路况适

应系统
Citroen Connect车载互联系统
重新定义了对驾驭的理解
它对美有着独特的见解
Artech设计呈现每一处细节

的精彩
……
它能满足你对SUV的所有追求
它就是东风雪铁龙C3-XR
12月21日，雪铁龙·东风雪铁

龙品牌嘉年华暨C3-XR上市发布
会在上海举行，展现雪铁龙近百年

的荣耀和东风雪铁龙22年的辉煌，
精彩诠释舒适、时尚、科技的品牌

优势。作为东风雪铁龙品牌中期规
划“龙腾C计划”的重磅车型，C3-
XR震撼上市，包括1 . 6L CVVT和
1 . 6THP两种动力总成，共8款车
型，售价10 .88万元-17 . 18万元。

定位于“城市SUV新风范”
的C3-XR，自今年广州车展前夕启
动预售以来，便好评如潮，预售火
爆。未来，它也必将从“高效动力、
智能驾驭、美学设计”三方面，为城
市SUV用户带来愉悦的全新体验。
据了解，C3-XR的目标人群是一群
精彩生活的发现者，是有着别样青
春的“城市自由派”，C3-XR—挑战
未知，自由我精彩！

自由我精彩源于高效动力。力，
源自对自由的向往。瞬间爆发的力
量，是对前行的执着，是压力释放时
的畅快淋漓，驱动着你一路向前。C3

-XR搭载“T+STT”核芯动力，
1 . 6THP涡轮增压直喷发动机动力
强劲，最大功率可以达到123千瓦，
1000转涡轮就及时介入，1400转时
便可达到245牛·米的峰值扭矩，而
STT智能启停系统，可实时感知驾
驶者意图，启停之间拥有高达15%
的节油表现；与“T+STT”核芯动力
匹配全新6速手自一体变速箱，换挡
更顺畅、更敏捷，让驾驶者对澎湃动
力的驾驭更加从容。

首批C3-XR将于2015年1月
由济南开源雪铁龙4S店正式登陆
齐鲁大地，交付客户手中，现展车
已到店，恭迎莅临济南开源雪铁
龙4S店品鉴。更多优惠信息请致
电：0531-88678989 88600466 地
址：济南市北园大街43号，全福立
交桥西行300米路北

惊喜，惊喜，绝对的惊喜！史
上最强的团购会劲爆来袭，最优
惠的购车价格，最趣味的购车方
式，最惊喜的购车大奖，将于12月
28日在济南金天易东风风神展厅
精彩上演，2014年最后一次团购
会，圣诞元旦，双蛋引爆4重大礼，
惊喜绝对超乎想象！

一重大礼：活动当天所有到场
客户凭参与券均可参与现金一把
抓活动，你能抓多少，我就送多少。

二重大礼：活动当天凭参与
券订车客户均可参加射击赢大奖

活动！
三重大礼：活动当天凭参与券

订车客户均可参与好礼连环抽，如
果你够幸运，大奖全部搬回家！

四重大礼：活动当天参与订
车的客户均可享受优惠叠加享，
价格超出想象，优惠风雨无阻。

活动时间：12月28日
活动地点：济南金天易东风

风神展厅
活动电话：0531-68816811

(工北店)/0531-68817881(匡山
店)/0531-81177733(济阳店)

东东风风风风神神 圣圣诞诞元元旦旦一一拍拍双双享享

12月23日，北汽新能源青岛
莱西生产基地厂房钢架结构正式
完工，该基地将于明年投产。当
日，北汽新能源与莱西市政府还
签署了100台纯电动出租车的采
购协议。根据规划，北汽新能源
莱西基地建设用地380亩，预计
2015年上半年完成工厂建设，
2015年底达到5万辆的产能。据
了解，第一期建成的莱西工厂将
主要负责北汽新能源经济型纯电
动汽车的焊装、涂装和总装工序
的生产活动。在产品规划上，一

期将会导入C30DB、M30RB两款
经济型纯电动车，同时考虑适时
导入目前处于研发阶段的A00级
纯电动轿车产品。针对目前纯电
动汽车的市场定位来看，C30DB
将主要满足大量纯电动汽车升级
换代以及家庭第二辆用车的需
要；M30RB纯电动汽车将主要运
用于快递物流、邮政、短途客运
等小商务型用车领域；而A00级
纯电动则较为适合满足二三线城
市代步用车需求。

(欣然)

北北汽汽新新能能源源莱莱西西生生产产基基地地
22001155年年将将投投产产
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灶润华雷克萨斯汽车公园店

LEXUS雷克萨斯时尚运动
轿跑IS250F SPORT版现金钜惠
2 . 98万元，仅限一台，置换购车更
有万元礼包相送！87981111 12月
18日-28日，凡润华雷克萨斯到店
入厂客户，扫描二维码即可参与
雷克萨斯中国微信抽奖活动。
87986111

灶润华商务奔驰高新店

润华奔驰“双0盛惠”首席座
驾触手可及：威霆限量钜惠4万，
29 . 9万从容尊享奔驰座驾！唯雅
诺0首付、0利率，0驾新境界！奔驰
豪华房车钜惠20万！88828666

即日起至12月31日奔驰车主
到店尊享：十九项免费车辆检测，
进店参与活动均可获赠精美礼品！
24小时售后服务电话：87527755

灶润华别克汽车公园店

1、润华别克老友置换节：免
费评估，置换有礼;2、分期购车享8
万18个月0利息;3、别克全新中型
SUV昂科威26 . 99万起售！预定从
速！4、介绍朋友购买别克品牌车
型，可获赠300元装具礼包，成功
购买昂科威，可享常规保养一次。
87986666

灶润华雪佛兰汽车公园店

润华雪佛兰12月极限冲刺，
岁末团购强势登场，多款特价车、
半价车供您选择！多重迪士尼好
礼让您乐享整个销量冲刺周末！
本周末2天润华雪佛兰极限冲刺，

14年最后一次盛大团购会，抓紧
来抢购爱车吧，让14年不留遗憾！
迈锐宝、创酷、新科鲁兹全系均享
0利息，轻松将爱车“贷”回家！
87297866

灶润华雪佛兰济青零点店

雪佛兰新赛欧全新上市，值
此之际，润华雪佛兰济青零点店
2013款赛欧火热清库中，更多优
惠，更多选择。88772111济南二环
东路高架北首路西

灶山东远方标致

12月27日山东远方东风标致
旗舰店开启狂欢购物节模式，(岁
末“价”临，狮惠圣诞----东风标
致圣诞Party暨全系乐购惠)晚间
营业到19点，超低的车价，超多的
礼品，精品折上折，整点抽奖，各
种优惠应接不暇！2014年最后一
次优惠！最后一次降价！最后一次
大清库！东风标致全系车型一律
享最低价，承诺活动当天价格【最
优惠】！3 0 0 8全系、新一代 4 0 8
1 . 6T在【最低价】基础上额外享
500抵2000购车优惠！(全国共限
量1000台)86550000

灶利华晟雷克萨斯

【买雷克萨斯去过利华晟工
业北路店再决定】山东胜利股份
携济南利华晟雷克萨斯双周年千
万回馈！济南利华晟雷克萨斯家
族混合动力时尚先锋CT200h岁
末钜惠2万元，6年/15万公里免费
保养保修，更有多种金融购车方
案供您选择，缓解您的短期资金
压力，欢迎订购。55697888

灶山东大友集团

东风日产全系7 . 5折起售！阳
光3 .28万起、骊威4 .28万起；关注东
风日产官方微信领取2500元购车礼
包；到店试驾扫描店内二维码赢取2
张欧冠现场门票；还有“不花一分
钱，也能买新车”“1000抵30000”等
超值金融方案。88886888

灶DS济南大友旗舰店

DS5优惠1 . 1万，送5000元礼
包，1000元保险补贴，特价车钜惠
2 . 8万仅限两台！DS 5LS优惠1 . 1
万，送6000元礼包，送2000元保养
VIP卡！DS6有现车供应，精品抄
底震撼价仅限本周末！8328 5555

灶山东百得利

山东百得利，世纪大道上的进
口大众。年末收官价 重磅来袭！
1 .“向经典致敬”时尚的典范—甲
壳虫 随心组装属于自己的虫子
17 . 2万起。 2 . 15款新Tiguan 直
降4万起。3 . 15款新尚酷“城市小钢
炮”20万起开回家！店内颜色齐全，
现车充足，德国原装进口，欢迎订
购。山东百得利 进口大众的典范
0531-55769999

灶开源雪铁龙

4亿现金大派发，即日起至
12 . 31日，在东风雪铁龙济南开源
4S店购车，进店扫描二维码即可
在正常优惠基础上最高再享万元
优惠补贴，更有加油卡，原厂精品
的豪礼等你拿。东风雪铁龙首款
SUV C3-XR火爆抢定中，订车即
送加油卡88678989

灶菲源比亚迪

比亚迪汽车震撼回馈，让利
300万，L3系车为您底价奉上，任
您自由挑选，现场更有多重礼品
疯狂派送！现场会有更多惊喜等
您来揭晓！活动地点：济南菲源比
亚迪4S店(济南市北园大街43号)
0531-88678999

灶济南大谦

到大谦买车，很“贷”劲。首
付仅需30%，多款车型贷款零利
率、零手续费、零月供，让您买
车、用车零负担。您还在奔波于
各家银行对比利率吗？到大谦，0
利 率 ，就是这 么 任 性 ！0 5 3 1 -
81183999

刚出炉的乘联会最新月报显
示，11月小型SUV市场继续火爆，
其中上市仅3个月的瑞风S3继续给
力，以15004台的佳绩首登销冠。这
款车市中的“年轻人”上市不久就
成为“爆款”，背后也正是有年轻消
费群在为其“撑腰”。以85后年轻人
为核心消费群的瑞风S3，无论从产
品研发还是营销手段都紧贴年轻
路子，它的热销登顶无疑宣告了又
一次年轻人的胜利。
瑞风S3——— 80后的“代表作”

80后消费能力的崛起将影响
中国未来的消费市场，这已成为一
个毋庸置疑的事实。在洞察到汽车
消费年轻化的趋势后，江淮瑞风S3
在研发之初就开始由消费者来担
当“主设计师”。在第一张设计图纸
诞生前，江淮邀请了来自全国各地

的年轻消费者代表，倾听他们对座
驾的需求，从而确立了研发基础。
在后续的“迭代”过程中，瑞风S3更
是不断地向着消费者所期待的方
向进化，将每一处产品优势推向极
致，从而成为了最能满足年轻消费
群需求的优秀座驾。

在市场推广上，江淮更是大胆

尝试，由“总设计师们”决定瑞风S3的
产品定位。从推出市场之前多次对25
～30岁的年轻目标人群进行深入调
研，确立了“易驾”价值定位点。与车
型定位相匹配的是，江淮也试图将这
款车的营销做得更活泼，通过“创世7
天”、“车萌”小游戏、网络发布会等网
络手段吸引年轻购车者的目光，直达

用户痛点。以瑞风S3为代表的年轻化
车型的成功，预示着年轻人的时代真
正到来。瑞风S3是为年轻人需求而
来，年轻人成为了瑞风S3的“总设计
师”。其在市场迅速取得成功，是年
轻人的集体智慧的成功。
年轻人点赞瑞风S3
销量、口碑双登顶

据相关数据显示，自主品牌
在经历了十二连跌的窘境后，占有
率环比和同比均呈小幅提升，终于
重新看到了曙光，而瑞风S3就是其
典型的“先进代表”。1 . 5万的月实
销量，每月实销数字成倍攀升，上
市三月已超过五万人选择，瑞风S3
实现了小型SUV市场销量、增长速
度双登顶，创造了在这个以年轻人
为主导的细分市场的新纪录。

在瑞风S3叫座的同时，现有用

户对其品质表现也给出了满意的评
价。一直稳坐各大汽车媒体同级别口
碑榜的第一位成为了瑞风S3的口碑
力证。用户口碑的持续发酵，形成了

“滚雪球”效应，使瑞风S3的热度有
增无减。截至12月中旬，瑞风S3的终
端订单已累计突破6万台。虽然11月
的交车数字已达到1 .5万台之高，但
瑞风S3的准车主群体依然巨大，现
有订单已可为瑞风S3凑足“能量”持
续占领销冠席位。市场年轻化已是
车市的老生常谈，但真正得到年轻
消费群认可甚至热捧的车型并不
多。瑞风S3本次登顶，向汽车市场再
次展示了年轻消费群的巨大能量，
也为其年轻化路线提供了验证。少
年不可欺，有着年轻人支持的瑞风
S3潜力仍然巨大，未来的销量前
景值得期待。 (晓丹)
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