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每个人都有愿望和憧憬，但
是生活的剧本往往会给我们掀
开不一样的篇章。你想烟花璀
璨，得到的却是采菊南山；你想
安稳悠闲，到头来却是马后鞍
前。终有一天我们会发现，生活
的美好总是隐藏在未知的背后。

2015，新的一年，说展望不
远，谈愿景沾边。毕业季总是和
工作以及离别相距不远。从自己

来说，希望能够有一份满意的工
作，希望能有更多的时间和家人
共享天伦，希望朋友和亲人快乐
安康。

生活总是给你想不到的礼
物，借用《阿甘正传》中的一句名
言：生活就像一盒巧克力，你永
远不会知道下一颗是什么味道。
我们要做的就是乐观，你只负责
精彩，上天自有安排。

你只负责精彩，上天自有安排
□读者 李敏

每到一年结束的时候，就喜欢回
头思索一下过去一年中发生的事情。

80后的我们，已然到了奔三的年
纪，大多数时间都在做着相同的事
情，我们跌跌撞撞的前行着，不知道
明天会发生什么，我们过于严苛的要
求自己，是为了以后能够生活的更加
幸福，可我们却不知道能不能走到下
一个以后。

就像曾经读过的一本书里写到
的，一个人的一生只有三天——— 昨
天、今天和明天。昨天已经过去，永不
复返；今天已经和你在一起；明天就
要到来。已经过去的永远不会回来，
将要到来的无法预计，我们真正能够
把握的只有今天。

在回忆中向过去学习，把握住每
一个今天，着手创造明天，这就是我
们必须要做的事情。抓紧时间吧，一
生只有三天！

一生很长，一生很短

□读者 谷洪涛

我们一直都在追寻幸福，幸福如
果像花儿一样，2015年，我希望我的幸
福花儿有八个花瓣：希望自己能在人
力资源管理领域更加深入、专业；希望
2015年更好地规划自己的那点“财
富”；希望2015年能坚持健身、跑步，并
形成习惯；希望2015年能更多陪伴父

母，能陪他们旅行一次；希望2015年能
建立自己的家庭；希望2015年能认识、
接触、熟识更多优秀的新朋友；希望
2015年能顺利攻读MBA，实现读研的
梦想，开启自己注册会计师的考证之
旅；希望2015年学会放松和减压；希望
2015年的内心更加强大。

期待幸福像花儿一样
□读者 安文龙

我叫晋念恩，29岁，老家在河北省
衡水市，已经来德州定居快三年了。

每天往返于单位和住所之间，两
点一线的生活节奏，我能熟悉的只有
天衢路的海棠树、九中上下学的学生，
还有路边那些不太光鲜的招牌。不过
所幸，在三年的风雨奔波劳碌中，结识
了三两知己。

2015年即将到来，我也要年满30
岁。在新的一年，我对自己也有美好的
期许，希望“三十而立”，无论做人做事
能真正“立”起来。

做人不求人人夸好，但求问心无
愧；做事能利用这一年时间，不再迷茫，
找到属于自己的事业，开启自己的人生
规划。2015，我准备好了，奔跑吧，兄弟！

奔跑吧，兄弟

□读者 晋念恩

新的一年，也许还会偶遇“困难”，
但相信每每排除万难，总会有意外的惊
喜和收获。新的一年，也许日子还会一
如既往地平淡，只希望自己不要因为走
的路太长、太久，而遗忘最初的期许和
等待。新的一年要抽点时间，陪爸妈窝
在沙发上聊聊家常，陪爷爷浇浇花、读
会儿报，给自己一场说走就走的旅行。

新的一年，也许还会遇到很多人，只希
望能以至真至纯至美的心对待每一次
对话、每一个友人。新的一年，也许还是
一个人，但仍希望能以最平和、最虔诚
地态度等待命中注定的“你”。

这封信写给你，也写给一样怀揣
美好“期许”的他们。再见，2014。你好，
2015。

带着期许拥抱新一年

□读者 李童

□项目介绍：

金融中介加盟·授权
连锁经营

这是一个金融中介服务与授
权连锁经营相结合的商业模式。
具体业务是为客户提供民间资本
合法理财和使用增值的服务。

中国金融行业一直受国家政
策的影响，所涉足者无外乎国有
大型企业和国际知名财团，而作
为金融行业有效补充的金融中介
服务行业，最近几年在市场环境
下诞生的新兴产业，经过不断的发
展壮大，市场的可操作性和较大的
市场空间容量，呈现出迅猛的发展
势头。同时中国金融中介服务行业
又被称为“最有市场前景的黄金产
业”。据数据显示，此产业平均每年
以约20%的速度增长。

在未来五年里，随着经济形
势发展和国家利好政策，第一批
涉足该行业的企业将成为本行业
发展的领导者。巨大的市场潜力，成
熟的市场运作模式，无限的发展前
景并将催生一批新的市场大鳄。

然而在快速发展的金融中介
行业里，也不容忽视存在的种种
问题：一是民众普遍缺少科学的
投资理念和投资知识。民间借贷
相比于银行借贷，出借人一般不
具备专业的金融知识和风险防范
意识。出借人一般不会严格审查

借款人的信用状况和还款能力，
大部分民间借贷不需要借款人提
供担保。二是我国大部分民众法
律意识和法律知识还很薄弱。在
已发的民间借贷纠纷案件中，借
款合同过于简单，而担保手续瑕
疵很多，许多案件过了诉讼时效。
三是我国民众诚信意识淡漠，有
的借款人本身不具备偿债能力，
但却恶意举债。

通过多年的发展实践以及日
昇昌理财团队的反复论证，日昇
昌有效整合各行业内利益相关
者，首创民间金融(P IP)运营模
式，创建理财融资·银行助贷服
务·投资项目管理和会员培训管
理四位一体的整店输出加盟连锁
模式，淘汰传统单店借贷业务的
落后局面，有效避免了以上种种
问题带来的借贷隐患，开创中国
特许加盟的新篇章。

日昇昌拥有资深理财规划师
和律师风控团队，凭借雄厚资本运
作实力，率先通过法律程序将不动
产抵押引入民间借贷行业，创建抵
押+公证的借贷模式，为客户更安
全快捷地提供投融资服务。

□加盟理由：

1、选项简单，无须多方考察。
对中小投资者和创业者来说，要
投资莫过于选择一个利润高、风

险小、市场前景广阔的行业。PIP
金融中介服务是轻资产运作，只
经历“钱——— 钱”的经营过程，无
需因经过“钱——— 货——— 钱”的过
程而担负存货及货物毁损、变质风
险，所以无论是理财还是客户经营，
其市场庞大，加上国家政策倾斜，大
力支持，投资这样的项目，自然无须
更多考察，认准了就行动！

2、进入简单，无须专业经验。
任何一个行业都有它本身的一些
特点和专业要求，进入者都要懂
得其专业性才能获得成功，PIP金
融中介服务也不例外。但由于“益
城易贷”总部采用全方位的整店
输出和托管服务加盟模式，所有
的专业性和业务操作的技术性难
题都由总部解决，对投资者来说，
无须任何经验即可轻松进入。

3、开店简单，无须费时费力。
投资者只需找到一间60-200平米
的办公场所即可，总部派专人负
责门店装修及前期筹划，全部按
照“益城易贷”总部模式复制到
位，确保轻松开店、快速营业、开
心赚钱。

4、管理简单，无须更多精力。
投资者作为门店的拥有者和最终
决策者，不仅可以自行管理店铺
或者公司，也可以只掌握业务的
知晓权和最终决策权，由经验丰
富的总部人员全程参与店的经营
和发展。投资者可以随时了解店
的经营管理情况，而无需陷入具

体繁琐的日常事务当中，自然是
放心、省心。

5、业务简单，无须辛苦营销。
无论是民间金融中介，还是抵押
贷款，在每一个城市都有大量的
客户群。“益城易贷”拥有多年的
专业运作经验，其经营管理和市
场推广都拥有绝对优势，能够帮
助加盟店迅速开展业务，获得丰
厚利润！

6、盈利简单，无须承担风险。
与传统项目相比，民间金融中介
服务是轻资产业务，进出均是现
金流，在流动的过程中完成增值，
完全避免了传统项目所必须经历
的“钱——— 货——— 钱”的过程，而
只需经历“钱——— 钱”的过程，所以
流动快、增值快，完全没有存货积压
和货物过期变质的风险！一般来讲，
三个月就能赚回前期投入的费用，
后续持续盈利轻松简单！

□加盟支持：

1、经市场验证的有效运营模
式。日昇昌在现代金融中介服务
行业率先采取金融中介服务与授
权连锁经营相结合的商业模式，
得到了市场广泛认证，并被公认
为行之有效的商业运营模式。被
称之为“日昇昌”模式。

2、潜心理论研究与业务实
践。日昇昌拥有专业团队潜心研

究民间资本整合，并通过业务实
战丰富经验，为合作伙伴及客户
提供直接有效的问题解决方案并
承诺永久性的帮您打造一支无坚
不摧的黄金团队。

3、共享品牌影响力与号召
力。日昇昌与合作伙伴达成一致，
统一形象，统一信息，统一管理，
统一模式，统一项目，共享日昇昌
的品牌影响力与号召力。

4、托管服务，进入简单。日昇
昌总部采用全方位的整店输出和
托管服务模式，合作伙伴遇到的
所有专业性难题都由总部提供解
决方案，因此合作伙伴无须经验
即可加入。

5、总部输出管理，经营简单。
日昇昌为合作伙伴支持经验丰富
人员全程参与店的经营发展，合
作伙伴作为店的拥有者和最终决
策者，只需掌握业务的知晓权和
最终决策权即可。

6、市场庞大，业务简单。日昇
昌多年的专业运作经验，熟悉经
营管理及市场推广，无论民间借贷
与理财，二手房交易和抵押贷款，都
具有庞大的市场，可帮助合作伙伴
快速开展业务，获取回报。
加盟热线：400-6534-968

理财热线：0534-4511888

贷款热线：0534-4512666

平原公司地址：山东省德州市平
原县紫金巷501号
网址：http://www.rsc888 .com/

山山东东日日昇昌昌投投资资管管理理有有限限公公司司
全全国国连连锁锁加加盟盟火火爆爆招招商商中中

为为客客户户创创造造最最大大价价值值


	Nt46-PDF 版面

