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中国平安财神节22日上线
后，网民踊跃参与，截至当天24
点，“财神节”18款主力产品的总
销量突破百亿，达到114 . 32亿
元。其中，首日推出的高收益爆
款产品“一账通1号”限额2亿元，
开放销售不到1天时间，已经被
疯抢1 . 1亿元。

据悉，12月24日至26日平安
直通车险开展的财神节促销返
利活动，凡是参加车险报价，就
可获128元车险红包，还有抽奖
资格，最高能再抽888元车险红
包；买车险还有机会赢汽车1年
免费使用权；此外网上投保速度
最快的客户还能免费得到一台
iPhone 6 Plus。

财神节是中国平安面向全
体网民推出业内首个“金融交易
狂欢节”，平安集团旗下产险、寿
险、银行、证券、陆金所等17个业
务单位参与，力图为网民呈现一
个“F-mall”(金融商铺)的大场景。

中国平安表示，财神节是公
司在互联网新科技背景下的一
次大胆探索，将线上平台与线下
渠道优势相结合，给消费者带来
收益与实惠。

平安财神节

首日销售破百亿

2015年元旦前夕，华夏银行
济南经十路支行积极开展“爱心
进社区，冬日送温暖”便民惠民服
务活动，全体员工利用周末休息
时间两次来到邮电新村社区，为
社区居民送上“爱心白菜”，送上
冬日的祝福。

白菜是冬季的时令蔬菜，白
菜寓意“百财”，“百财”纳福代表了
华夏银行经十路支行员工对邮电
新村社区居民最真挚的祝福。此次
活动受到了社区居民的热烈欢迎，
他们积极参与，领白菜的居民排起
了长队。两期活动共送出“爱心白
菜”一万余斤，领到“爱心白菜”的
居民脸上洋溢着笑容，纷纷称赞华
夏 银 行“ 服 务 好 ，有 爱 心 。”

近年来，华夏银行经十路支行
坚持“服务大众、回馈社会”的宗旨，
深入到周边社区，在社区内开展健
康养生讲座、金融知识普及和宣传
等各类公益活动，同时与社区联合
组织开展内容丰富、形式多样的文
化体育活动丰富社区居民生活,为
社区居民生活提供各种便利服务，
为构建和谐社会贡献一份力量。

华夏银行济南经十

路支行爱心进社区

近期国内股市回暖、股指也
一路高歌冲上了3000点；境外随
着美国经济复苏，美元指数也是
一路走强，突破90关口。为满足中
高端客户对投资的需求，招行济
南分行于12月20日举办“洞悉风
云，扬帆全球——— 全球投资策略
报告会”。

招行总行首席境内外市场投
资顾问、国内知名投资公司安高
咨询高级金融分析师田永罡为零
售高端客户奉上了一场财富投资
盛宴。田永罡对境内外宏观经济
进行全面解读，以美国、国内货币
政策变化为主线串联起全球经
济；从境外到境内、从宏观到微
观、从股票到外汇，从黄金到原油
面面俱到，通俗易懂、深入浅出，
赢得现场客户阵阵掌声。

招行济南分行举办

全球投资策略报告会

12月28日，华夏银行济南分行
绿地新城、大观园、文化东路社区支
行同日开业。与传统的支行网点相
比，华夏银行济南分行社区支行可
以提供更多非金融的便民服务，以
一种更亲民的全新方式，打造社区
居民“家门口的银行”。

华夏银行济南分行个人业务
部总经理于静表示，华夏银行济南
分行设立的社区支行，在网点建
设、人员配备、营销定位上立足社
区、融入社区，将满足周边社区居

民的基本金融需求，在功能上与分
行、支行网点互为补充，形成小区1
公里半径范围内的便利式金融服
务网络。

据了解，华夏银行济南分行的
社区支行实行错时上下班制，营业
时间从正常网点早9点到晚5点延长
到晚上7点，为“上班族”办理业务提
供方便。开业当天，记者在网点现场
看到有客户在柜台办理业务，也有
客户在服务人员引导下体验自助发
卡和手机银行，还有几位老街坊与

理财经理一起在休息区谈理财，拉
家常，其乐融融。

据悉，目前市民可在华夏银行
济南分行社区支行办理非现金的
柜台业务，包括开卡、开具存单、开
具存款证明、购买理财产品等业
务；还可以借助各类自助设备开立
华夏卡、24小时存取款、自助缴费
和转账。为方便老年客户，网点还
有服务人员现场协助客户使用自
助设备，帮助客户学习使用网上银
行和手机银行。

在三家社区支行开业的同时，
该行通过与居委会、物业、社区社
团等对接，提前开启社区营销。开
业当天推出了赠送“爱心白菜”、
开户有礼、幸运抽奖等活动。据
悉，华夏银行的社区支行今后将
更多与所在社区居委会、物业、社
区社团等组织合作，以开展社区
理财讲堂、组建社区志愿服务队、
开展春节社区困难户慰问走访、
赞助社区文体活动等形式为社区
居民提供多种服务。

三家社区支行同日开业

华华夏夏银银行行济济南南分分行行打打造造““家家门门口口的的银银行行””

光大银行全新推出的“私人定
制”网络理财服务，获得客户广泛好
评。截至12月中旬，“私人定制”理财
销售额已突破260亿元。

随着互联网金融的迅猛发展，
人们的理财方式日新月异。为迎合
日趋多元化的财富管理需求，光大
银行全力打造的“私人定制”网络理
财服务，主打定制化、个性化，是光大
银行面向多类型客户提供的尊享版
理财服务。

结合客户个人的资产状况、投
资偏好，光大银行以更审慎的投资

态度，更专业的投资手段，为客户
量身定制理财产品、推出定制专属
网页，一对一理财经理服务。定制化
的理财专属页面仅开放给客户本
人，客户凭唯一专属购买码即可随
时购买私人理财产品，从而保证了
客户所享服务的专属化和私密性。

通过“私人定制”网络理财服
务，客户购买理财产品不再受时
间、空间的限制，在家中、办公室甚
至国外都可以随时操作，节省了前
往网点办理业务的大量精力。助力
客户真正达到高效管理个人资产、

轻松实现财富升级、完美享受尊贵
服务的目的。

“我把我的专属页面保存在收
藏夹里，需要的时候直接打开，在任
何一个能上网的地方就能买理财
了，出国也能买，不用再专门跑网
点，大大节省了时间，很方便!”一位
多次通过“私人定制”购买理财产品
的客户如此评价她的购买体验。

光大银行电子银行部总经理
杨兵兵表示，为满足更多客户的个性
化需求，除推出私人定制理财模式
外，光大银行还根据社区银行客户、

企业代发客户等团体客户的需求，推
出精众定制理财销售模式，为不同特
点、不同需求的客户提供专业化、个
性化、品质化的理财服务,提升客户体
验，打造“网络里的光大银行”。

光光大大银银行行打打造造““私私人人定定制制””网网络络理理财财模模式式

光大银行提示您关注
济南分行微信公众平
台。关注方法：打开微
信，点击“发现”，选择

“扫一扫”，扫描成功后
点击关注，即可添加。

12月18日，第十二届中国企业
竞争力年会在京举行，“2014年卓
越竞争力金融机构评选”结果揭
晓。基于近年来以寿险业务为核
心、坚持战略转型的显著成就，新
华保险荣获“2014卓越竞争力本土
保险公司”大奖，公司董事长兼
CEO康典先生独家荣获“2014金融
风云人物”奖项。

主办方表示，新华保险在2014
年逐渐完善十大体系、六大平台、
三大能力的建设布局，连续多年的
转型成果开始集中呈现。公司前三
季度原保险保费收入约862亿元,

同比上升19 . 3%；前三季度净利润
63 . 26亿元 ,同比增长60 . 1%，业
绩、净利润等增幅超出市场预期，
而且业务结果更加合理，营销渠
道传统险和健康险占比大幅提
高，价值转型效果显著。同时，公
司抓住互联网快速发展的机遇主
动作为，全面提升从销售到理赔
的全过程服务。E保通有效带动营
销人员作业方式变革，“掌上新
华”提供在线保单自助服务，3G理
赔、自动理赔等技术使新华保险
理赔时效走在业界前列。未来，在
保险新“国十条”的重要机遇之

下，已完成“寿险+健康+养老”全
产业链布局的新华保险势必迎来
新的发展契机。

新华保险董事长兼CEO康典
先生独家荣获“2014金融风云人
物”奖。主办方认为，他“临危受
命，四年来带领公司实现‘A+H’
同步上市，大力推动价值转型，跻
身行业前三甲。应对大数据及移
动互联网时代的挑战，作为公司
的掌门人将公司数字化战略的诸
多项目不断推进，为新华保险打造
面对未来的全新能力体系，使得新
华在面对提升客户体验、大数据和

移动互联网等方面挑战时，更具应
变能力！求变创新，做一个迎接金
融浪潮跌宕起伏的启航人”。

据了解，中国企业竞争力年
会由中国社会科学院与《中国经
营报》联合举办。卓越竞争力评选
从2009年开展，到今年已是第六
届，评选依托社会科学院的企业
竞争力分析模型项目，从净资产，
净利润，净资产利润率，总资产贡
献率等指标入手，将经济学研究
数据及模型引入到对银行业、保
险业、信托业三大金融机构竞争
力评测中。

新新华华保保险险获获““22001144卓卓越越竞竞争争力力本本土土保保险险公公司司””
康典董事长独家荣获“2014金融风云人物”奖

火爆的双十一和刚刚过去不
足半月的双十二，各大电商平台
为抢占更多的消费者各出奇招，
京东、1号店等纷纷发力，都打出
了“史上最低”、“全网最优惠”的
口号，使得今年的双十一双十二
再不是淘宝一家独大，而成为了
电商集体的狂欢。

经历了双十一的盲目抢货和
双十二的低价风暴，网购一族们
也开始偏向于更为理性的消费。
电商平台惯用的优惠券折上折等
形式似乎不能完全满足消费者，
取而代之的是更具智慧的理财型
消费新方式。其中尤以利用卡号
62开头的银联信用卡在线下消费
的同时赚取线上“网购基金”，新

兴理念开创了全新的消费潮流。
当折扣低价令消费者感到审

美疲劳，同时双十一双十二透支
消费急需为钱包止损的时刻，全
新理财型消费潮流顺势而生并渐
渐成为主流。银联最新推出的“周
六我买单”、“周六我血拼”活动，
就让消费者体验了一把“边消费
边赚钱”的乐趣。据悉，即日起至
2015年2月28日期间的每周六，只
要在银联合作的1800家餐饮商户
(济南有船歌鱼水饺、大渔铁板
烧、新蒂餐厅、无限友、莉迪亚、朝
天门、百岁鱼等50余个指定门店)
刷卡号62开头的银联信用卡消费
超百元便能直返消费总额20%的
银联积分，在贵和购物中心、嘉华

购物广场刷卡号62开头的银联信
用卡消费满620元可直返200个银
联积分，这些积分将被储存在消
费者的银联钱包账户中，可直接
用于在电商平台(1号店、京东、凡
客等)付款时进行抵扣，也可以在
12306铁路购票网站买过年回家
的火车票使用，积分就等于1元
钱，转化为真金白银的“网购基
金”。

线下餐饮百货消费联动线上
网购消费的新兴模式，让很多消
费者看到了一条“边花钱边赚钱”
的崭新消费路径。尤其是当餐饮
和网购成为当前市场消费的主流
之时，银联适时推出的大手笔刷
卡返银联积分行动正好满足了消

费者的需求。刷卡消费能赚取积
分在电商平台上使用“银联在线
支付”抵扣现金的模式，让用户尝
到了消费也能挣钱的甜头。此举
更是带动了周末餐饮百货消费的
热潮，让合作餐饮和百货商户也
都看到了切切实实的引流效果。

不仅如此，银联更利用自身
的平台优势，将线上线下商户整
合联动，消费者除了线下赚积分
线上消费外，还能通过银联钱包
在线获取线下商户的各类优惠
券，直达线下商户中进行使用。这
类将积分与优惠券统一管理，线
上线下消费协同互动，是为消费
群体真正实现了“最省钱”的理财
消费模式。

消消费费价价格格战战失失色色 理理财财型型消消费费掀掀新新风风潮潮

2014年12月2 8日，中信银行
济 南 分 行 成 功 举 办 了“ 财 富 解
码”2 0 1 5年基金投资策略报告
会。中信银行济南分行零售业务
在这些年的发展中，始终秉着以
客户为中心的发展理念，经过多
年的专业研究、销售实践和对市
场的敏锐把握，逐步建立了具有
分行特色的基金产品选择及销
售体系，利用科学的资产配置为
中信银行的客户创造了丰厚的投
资回报。

在2013年下半年，市场处于
“股债双熊”的恐慌阶段，尤其是债

券基金短时间内的下跌幅度远超
以往任何时期，许多投资者在当
时感受到了深深的寒意。但是中
信银行济南分行把握住投资机
会，在兼顾风险与收益的基础上，
优化客户家庭资产配置结构，对
有风险偏好的客户建议购买业绩
优秀的股票型和债券型基金。据
不完全统计，中信银行济南分行
通过2 0 1 3年下半年及2 0 1 4年向
客户推荐并配置各类甄选股票型
基金，就为济南分行的客户创造
了超过4000万元的投资收益，帮
助客户在市场低迷的时刻做出正

确的投资决策。
近期，A股市场的大幅反弹让

股票市场再次成为投资目标，这轮
市场上涨能持续多久？牛市格局是
否已经确立？在本次投资报告会
上由中信银行济南分行零售投研
团队成员之一的基金产品经理林
大千针对现在资本市场形势进行
讲解和分析，通过宏观经济、技术
分析、市场情绪等诸多角度，全面
解析和展望了2015年市场存在的
投资机会和投资热点。据了解，这
是济南地区第一次由银行的投研
团队、产品经理对外进行的投资

报告会，参会者了解并感受到了
中信银行济南分行投研团队的专
业和成熟。

随着市场利率化的加速推
进，利差收窄、竞争加剧已是无法
回避的现实和历史潮流。银行如
何在激烈的竞争浪潮中脱颖而
出？中信银行济南分行在传统金
融服务的基础上，提供以客户为
中心的综合化金融服务，依托中
信集团多元化金融产品，通过建立
具有济南分行特色的投研团队，帮
助客户家庭实现管理财富，收获幸
福的目标！

财财富富解解码码 中中信信银银行行举举办办22001155基基金金投投资资报报告告会会

财金资讯
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