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中小户型受

刚需购房族“宠爱”

时近年底，在相继出台的
利好政策和年末促销冲量活
动的双重刺激下，泰城楼市呈
现回暖态势。多家楼盘营销工
作人员表示，“刚需族”仍然是
今年泰城房地产市场上的主
力军，各楼盘户型也多以75-
140平方米的中小户型为主。

陈先生的女儿今年9月份
上小学，去年小半年来陈先生
和家人一直在寻找合适的三
居室小户型“学区房”，想为孩
子提前拿到一张名校“通行
证”，保证孩子的基础教育，经
过几个月奔波看房，陈先生一
家才顺利“置业”。“买房子主
要是考虑位置和周边教育资
源配套，还是为了让孩子能就
近接受更好的教育。我们以前
住的两室虽然方便，但是父母
来了没地方，换个三居室，一
家人都住得舒服。”陈先生说。

一家楼盘置业顾问介绍，
除了像陈先生这样为了让孩

子读好学校而购买学区房的
购房者，购买婚房和养老房的
人也是刚需市场的主力军。

“这部分购房者的选择多以中
小户型为主，最多满足三代人
居住就够了。为了避免存量过
大，我们几个项目现在主推的
也都是85-130平方米的两居
和三居。”

市场更注重楼盘品质

虽然刚需市场仍是主力，
但是购房者都在令人眼花缭乱
营销广告之下变得更加理性和
冷静，“楼盘品质”也成为购房
者和开发商共同重视的问题。

业内人士表示，在市场形
势远远差于前几年的当下，泰
城楼市正在由卖方市场转向
买方市场，在这期间，能够在
平淡的市场下保持稳定的楼
盘，在地段、资源配套、户型、
质量、物业服务等方面均可圈
可点。

“房子对于一般人来说，
可以说是巨额消费品，时间长
可能住好几十年，时间短也要

一二十年，房子的质量是要首
先保证的。”和女朋友结束了5
年爱情长跑，计划今年结婚的
尹先生几乎把泰城价位、资源
配套相当的楼盘转了个遍，还
总结出了自己的看房经验。

“最好就是选择口碑好的开发
商，口碑是大家给的，大部分
人都认可这个开发商的时候，
开发的项目才更容易接受，而
且有口碑的楼盘在建筑质量、
户型结构、小区整体规划和管
理上问题也比较少。”

对此，业内人士也表示，
普通老百姓追求的住宅并不
是大面积和超豪华，而是更方
便、更舒适、更实用。“高端楼
盘将来拼的就是品质，楼盘周
边配套、学区、交通等方面会
越来越被购房者关注。”

去库存仍是今年主题

记者从国家统计局泰安
调查队了解到，目前泰城房源
相较以前有所增加。泰安天成
不动产投资有限公司杜金海
也表示：“目前泰安楼市房源

库存是非常大的，可以说未来
几年内都消化不了这些库存，
泰安并不缺房子，而是缺真正
有品质的好房子。”

从各个楼盘从施工到预
售、开盘时间来看，不少开发
商的开发进度是很快的，尤其
是外来开发商进入泰安，抢滩
泰城市场之后，上半年拿地，
下半年销售的楼盘明显增加，
这也会在一定程度上增加市
场的供应量，再加上正在销售
和即将入市的房源，整个市场
的供应量非常大，也进一步增
大各楼盘的销售压力。

业内人士表示，存量一直
居高不下，开发商又想要一个
更好的成交量，未来的时间里
楼盘之间的竞争肯定会趋于
白热化，去库存量也还是市场
主题。开发商想在持久战里得
利，还是应该注重产品，把更
多精力投放到户型设计、园林
规划等方面，把产品细节做好
做精，还要提升服务意识和质
量，提示项目的综合竞争力，
在大存量的现状下,制定最合
适的营销策略。

本报泰安 1月 7日讯 (记者
杨思华 ) 近日，到银行办理业务
的市民王先生看到银行贴出通
知：从元旦起执行新房贷利率。元
旦过后，泰安市各大银行房贷都
开始执行新利率，也就是说，房奴
们可以真切感受到降息带来的实
惠了。

长城路一银行工作人员说，
央行下调存款和贷款基准利率
后，对有房贷的客户来说，每月都
能省下一部分钱。

“五年以上商业贷款利率从
原来的6 . 5 5%下调至6 . 1 5%，如
果贷款50万元，20年还清，采用等
额本息还款方式的话，调整前每
月还款额为3743元，调整后每月
还款额为3626元，每月可以少还
117元。”工作人员说。

“这样算一下，一年能省不少
钱。”王先生高兴地说。

利率下调后，公积金贷款利
率也下调了0 . 2 5%，去年以上贷
款从原来的4 . 5%下调至4 . 25%。
以贷款20万，20年期为例，按原公
积金贷款利率4 . 5%计算，每月需
等额还款1265 . 30元，按调整后公
积金4 . 2 5%计算，每月需等额还
款1 2 3 8 . 4 7元，相当于每月少还
26 . 83元。

此外，记者从部分银行了解
到，利率变化将会带来贷款月供
的重新计算，部分客户1月份月供
可能会高于全年其他月份。

东岳大街一银行工作人员介
绍，1月份月供高于其他月份的情
况，主要是因为银行采用分段计
息的方式所致。“如果客户还款日
为每月19日，今年1月19日还款时
包括两部分利息，其中2014年12
月 2 0日到 1 2月 3 1日以老利率计
算，今年1月1日到1月19日则按新
利率计算。这样算下来，一月份还
款额会稍高于其他月份，从2月份
开始，就是全部以新利率计算了。
贷款客户可以在1月份还款日前
多 存 入 一 些 资 金 ，避 免 还 款 逾
期。”

崭新的2015年来了，这一年，
很多人都开始拟定自己在今年
的新计划，关于工作、生活、爱
情……当然，所有的计划都无非
是为了更好地生活。新的一年，
有的人宣布独立了，想拥有一个
属于自己的小天地；有的人选择
在今年和心爱的人结婚了，要组
建一个幸福的小家庭；有的人喜
得贵子三代同堂了，需要给宝贝
换个大点的成长空间；有的人升
职加薪了，需要更高品质的物质
载体改善生活。但是，这些计划
里总是跟房子有关，他们都需一
套更适合自己的新房子！

新年买房，就选精装准现房，
即买即住，幸福生活一步到位。提
起精装准现房，位于万官大街的
恒大城一直是泰城业主们青睐的
对象。恒大城作为泰安首席双湖
御景豪邸，以满屋9A名牌精装、奢
阔湖景园林、高端生活配套引领
泰城品质生活潮流。2015到来之

际，恒大城臻美配套全新升级。项
目引进泰安市级规范化幼儿园、
九年制万官路学校建成并投入使
用、泰安一中择址新校区、万官路
双向八车道拓宽升级已通车、1 . 6

万㎡繁华商业街就在家门口……
便利醇熟大城生活已然开启，带
您“羊”帆启航幸福居！

满屋奢华精装
开启品质生活

恒大着力缔造舒适居住空
间，聘请上百名全国顶级装修设
计师反复推敲，制定了多达6000

多条的精品标准。在装修空间实
用、材料优质、视觉美观、人性细
节、使用耐久、施工工艺等角度，
造就出了恒大所独有美学空间
体系。全部采用全球统一采购、
全国统一配送的精品材料，携手
众多国际一线知名品牌，从源头
降低成本支出，让消费者的每一
分钱都花得物有所值，保证户型

设计和品牌的完美融合，避免反
复工程，造成不必要的浪费，进
而让利于消费者，真正实现了

“为中国老百姓打造买得起的精
品住宅”的目标。

走进恒大城精装样板间，每
一个细节，每一道工艺，都闪耀
着精致的光芒。为了加大空间视
觉尺度，无论是吊顶、墙面装饰、
地脚造型还是镜面运用，都进行
了巧妙的设计和布局，不仅视觉
空间感加大，而且居住的舒适度
也显著提升。大量环保材 料的
应用，最大限度地节能、节地、节
水、节材，保护环境和减少污染，
为业主提供更健康、适用和高效
的使用空间……全方位打造国
际一体化精装住宅，引领全城时
尚精装生活，为更多追求高品质
的人献上精致生活。

双湖御景园林
开启诗意生活

世界级的美宅总是与湖相
生相伴，恒大城2万㎡欧陆皇家
园林、1万㎡超阔双湖水景，为泰
安开启浪漫水岸自然生活。泰安
恒大城承袭新古典主义建筑的
精髓，与社区湖景园林完美融
合。醇正的欧陆风情融合新古典
主义建筑群，打造凌立全城之上
的巅峰胜景；置身于园区中，四
处可见的喷泉水景，文艺气息浓
郁的造型，让人感受到中世纪欧
洲城堡的悠远历史，在潺潺的流
水声中品味欧陆御湖城的无尽
魅力。而百余种植物更是组成了
这美轮美奂的园林美景，仿佛置
身于风景如画的植物园之中。在
这里，园林将建筑包裹，房子宛
如直接种植在花园树林中，让一
切浑然天成；在这里，让你远离
世俗烦恼，感受绝版生态风光。

高端运动配套
尽享健康生活

在项目规划伊始，恒大城
早将目光聚焦于业主的健康生
活上，规划建设了齐全的运动
配套设施。恒大城重金打造5000

高端白金会所，集运动健身、
休闲娱乐于一体，2 4小时恒温
泳池、瑜伽馆、动感单车馆、台
球室等一应俱全，可满足广大
业主多种健身方式需求。规划
建设逾200平米充满自然负离子
的森林广场，是人们休闲放松
的好去处，漫步于此，嬉戏其
中，处处弥漫着健康幸福生活
的味道。

新年伊始，恒大城为您送豪
礼！54-170㎡全明湖景学区房，多
种户型，满足不同居住需求！首
付仅需2万起，即刻拎包入住，体
验一步到位好生活！114-139㎡经
典三居绝版钜惠不容错过，购房
还送1500元/㎡奢华精装，好房不
等人，赶紧行动吧！

新年开启新生活 “羊”帆启航幸福居

恒恒大大城城————高高性性价价比比宜宜居居社社区区

去年刚需族“挺起”泰城楼市，中小户型热销

今今年年楼楼市市““主主旋旋律律””仍仍是是去去库库存存

元旦起执行

房贷新利率

2014年楼市风云变幻，跌宕起伏，存在很多不确定的因素，回望这一年，不仅购房者对市场迷茫，不少开发商也对过
大的库存感到焦灼忐忑，就连各路房企领袖也对市场形势争论不休。2014年，对于泰安楼市来说，注定是不平静的一年，
从1到12月份市场表现来看，今年楼市在起伏中前进，整体表现还是有些偏冷，但市场主力，仍然是刚需购房者。

本报记者 杨思华

自拍是一种艺术，也是一
种态度。在这岁末年头，作为
青春乐活的有氧一族，自拍当
然是一件必不可少的事情。至
2014年12月31日，恒基置业策
划的“自拍门全城泄密”活动
圆满落下帷幕，为大家开启了
一场欢乐的自拍盛宴，让广大
的市民朋友在休闲中尽情享
受到了自拍的多彩和欢乐。

12月份起，恒基置业旗下
恒基·都市森林、恒基·东尚、恒
基·尚品三盘联动，在泰安市各
区候车厅投放20张优秀摄影作
品美图，参与者只需在各广告
牌的自拍区域内完成自拍并关
注恒基·都市森林微信公众号
并转发至微信朋友圈，集足20

张照片即可赢2000元现金大
奖，更有蒸锅、充电宝、骨瓷刀
具、精美台历等礼品全城大放
送，活动完美启幕。

活动开展以来，恒基置业
收到了来自全市各处的自拍
爱好者发来的照片，用自拍留
住了一个个最美丽、最帅气的
瞬间，更不乏有和恋人、亲人、
朋友的甜蜜合照，不同的地
点，相同的欢乐，汇聚成这个
冬天温暖的旋律。本次活动聚
集了百余人次的踊跃参加，
2000现金大奖以及不同的精
美奖品也已名花有主，与此同
时，恒基·都市森林的各张精
美实拍图也吸引了众多置业
者来电咨询，纷纷为这个品质

卓越的楼盘点赞。
作为本次活动举办方的

泰安本地品牌房企——— 恒基
置业，给泰城建造了诸多的经
典品质项目，“恒基”品牌十年
如一日，坚持打造让老百姓信

得过的高品质住宅。其重磅打
造的恒基·都市森林作为一个
让都市与自然和谐共生的醉
美森林社区璀璨绽放，让幸福
眼见为实。欢迎广大置业者前
来品鉴！

恒恒基基置置业业““自自拍拍门门全全城城泄泄密密””欢欢乐乐落落幕幕
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